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Wichtige Kennzahlen des Nanogate-Konzerns / Inhalt

Nanogate-Konzern im Uberblick

Bezogen auf den Nanogate-Konzern (nach IFRS, Angaben in TEUR) Angaben in MEUR
Umsatz 90.894 68.556 80
Gesamtleistung 94.787 71.114 60
Rohertragsmarge 40

(in %, bezogen auf Gesamtleistung) 62,2 65,6 20
EBITDA 10.201 7.433 0
EBIT 3.003 2.458 2012 2013 2014 2015
EBT 616 813 EBITDA
Konzernergebnis 521 443 12
Ergebnis je Akdie (in Euro, unverwissert) 0,16 0,15 1(8)
Bilanzsumme 123.849 108.499 6
Eigenkapital 51.286 42.307 4
Eigenkapitalquote (in %) 414 39,0 :
Liquide Mittel 22.743 17.796 2012 2013 2014 2015
Cashflow aus betrieblicher Titigkeit 12.344 8.175 Operativer Cashflow
Cashflow aus Investitionen 1

(ohne externes Wachstum) -9.620 -7.911 i
Mitarbeiter (Jahresdurchschnitt) 586 474 8
Umsatz je Mitarbeiter 156 145 j
Marktkapitalisierung zum Jahresende* 108.019 104.190 2
Dividende** (in Euro) 0,11 0,11 0 2012 2013 2014 2015
* Quelle Bloomberg, ** Vorschlag.
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nanogate

A world of new surfaces

NANOGATE AG - A WORLD OFNEW SURFACES®

Nanogate ist ein international f_ijh’rgndes, integriertes Systemhaus fiir
Hochleistungsoberflachen. Wir statten Materialien und Oberflachen
mit neuen Eigenschaften-aus und verbessern die Wettbewerbsfahig-
keit unserer Kunden,Von den Vorteilen multifunktionaler Oberflachen

und Technologie von Nanogate
Oberfléchen neue Funktionen.

entstehén neue Designs. |

d umweltschonender. Mit einem umfassenden Technologieport
folio erdffnen wir fiir unsere Kunden eine neue Welt der Oberflachen
auf Basis neuer Materialien. Als Innovationspartner bietet Nanog#te
seinen Kunden einzigartige Systemkompetenz — die Werkstoffentwick-
lung fiir Oberflachensysteme, die Serienbeschichtung unterschie’d
licher Substrate sowie die Produktion und Veredelung vollstandl,ger
Kunststoffkomponenten.

Nanogate werden Produkte kostengiinstiger, leistungsféhijer

Wir schaffen Werte. Fiir unsere Kunden, unsere Aktionare, unsqfre
f

Mitarbeiter sowie fiir die Umwelt und die Gesellschaft. /



Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktionire, sehr gechrte Damen und Herren, liebe Mitarbeiter,

internationale Expansion und innovative Technologien sind wesentliche Eckpfeiler unseres anhaltenden
Wachstumskurses. Sowohl im abgelaufenen Geschiftsjahr als auch zu Beginn des neuen Jahres erreichte
Nanogate wichtige Erfolge beim Ausbau der Marktposition. Dazu trigt auch die im April 2016 vereinbarte
Mehrheits-Ubernahme des Kunststoff-Spezialisten Goletz bei. Unser laufendes Strategieprogramm zahle
sich zunehmend aus. Wir verzeichnen eine starke Geschiftsentwicklung und legen zugleich die Grund-
lage fiir weiteres Wachstum. Nanogate navigiert sich anhand der Wachstumsagenda Phase5 in eine neue
Dimension. Nach dem Start des Programms im Jahr 2014 kénnen wir heute eine erfreuliche Zwischen-
bilanz ziehen: Der Umsatz legte zwischen 2013 und 2015 um mehr als 70 Prozent zu. Unser operatives
Ergebnis verbesserte sich im gleichen Zeitraum ungeachtet des Mitteleinsatzes fiir die Expansionsstrategie

ebenfalls sehr stark. Zugleich erhhten wir unser internationales Absatzpotenzial erheblich.

Unsere anhaltende Wachstumsstory und die abermals verbesserte Marktposition wurden im vergange-
nen Jahr auch von externer Seite gewiirdigt: Im Oktober zeichnete die Wirtschaftspriifungsgesellschaft
Ernst & Young (EY) die Nanogate AG als ,,Entrepreneur des Jahres“ aus. Die Jury wiirdigte vor allem
Innovationskraft und soziales Engagement des Unternehmens. Diese renommierte Auszeichnung spornt

uns an, den eingeschlagenen Weg fortzusetzen.

Als ein international fithrendes, integriertes Systemhaus fiir Hochleistungsoberflichen ist Nanogate bei
zahlreichen Konzernen als langjihriger Innovationspartner fiir weltweit agierende Konzerne aus Branchen
wie Automobil/Transport, Maschinen-/Anlagenbau und Gebdude/Interieur fest etabliert. Mit unseren
Losungen statten wir Oberflichen mit neuen Eigenschaften aus und sorgen so fiir einen erheblichen
Mehrwert. Vor allem Glazing-Bauteile tragen erheblich zum Umsatzwachstum bei. Innovative Verede-
lungen von Nanogate, vor allem fiir Kunststoffe und Metalle, werden beispielsweise von renommierten
Automobilherstellern der Premiumklasse sowie Anbietern von Haushaltselektronik und Mobeln eingesetzt.
Auch Konzerne wie der Flugzeughersteller Airbus setzen auf unser Know-how. Weltweit ist Nanogate
bereits in mehr als 30 Lindern aktiv und wird sein internationales Geschift kontinuierlich erweitern,
aktuell beispielsweise mit einer neuen Tochtergesellschaft in der Tiirkei. Neben einem starken Absatz in
Asien erwartet der Konzern auch ein deutlich steigendes US-Geschift. Zugleich erhshen wir mit neuen
Technologien sowie dem Ausbau unserer Wertschopfungskette kontinuierlich unser Absatzpotenzial.
Basierend auf den bisherigen Erfolgen durch unser Strategieprogramm Phase5 schaffen wir nun die
Voraussetzungen fiir weiteres Wachstum. Wir haben diesen Geschiftsbericht fiir das Jahr 2015 daher

unter den Titel ,Neue Dimension® gestellt.

Operativ erreichte der Konzern erneut Bestmarken: Dank einer starken Nachfrage stieg der Umsatz im
abgelaufenen Geschiftsjahr 2015 um knapp ein Drittel auf 90,9 Mio. Euro. Dabei profitierte der Konzern
sowohl von einer starken Geschiftsentwicklung als auch von Konsolidierungseffekten. Im Schlussquartal
verzeichneten wir zudem eine besonders hohe Nachfrage. Das operative Ergebnis (EBITDA) verbesserte
sich trotz der Belastungen aus dem Expansionskurs sogar um rund 37 Prozent auf 10,2 Mio. Euro.

Das internationale Geschift gewinnt dabei zunechmend an Bedeutung. In den Ausbau der Marktposi-

tion, der Kapazititen und des Technologieportfolios flielen unverindert erhebliche Mittel. Trotz dieser
Belastungen erhéhte sich das Konzern-EBIT auf rund 3 Mio. Euro, wihrend sich das Konzernergebnis auf
0,5 Mio. Euro verbesserte. Ungeachtet des hohen Mittelaufwands fiir die Expansion méchten wir unsere
Aktionire erneut am Unternehmenserfolg beteiligen und schlagen der Hauptversammlung vor, wie im

Vorjahr eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie auszuschiitten. Mit einer besonnenen Dividendenpolitik




mdchte die Gesellschaft einerseits den Wiinschen ihrer Aktionire nachkommen, andererseits auch den
finanziellen Spielraum fiir die laufende Wachstumsstrategie sichern. Die gute Geschiftsentwicklung und
die hohe Finanzkraft des Konzerns belegen auch die auf 22,7 Mio. Euro angewachsenen liquiden Mittel
sowie der auf 12,3 Mio. Euro erheblich verbesserte operative Cashflow. Mit der wachsenden Geschifts-
titigkeit erhohte sich erneut die Zahl der Beschiftigten — konzernweit zihlt Nanogate 2015 rund 600

Mitarbeiter.

Neben der starken operativen Entwicklung erreichte der Konzern im Berichtsjahr und den ersten Monaten
des neuen Geschiftsjahres wichtige Meilensteine. Nanogate kann damit im Rahmen seines Wachstums-
programms Phase5 seine langfristige Absatzbasis deutlich verbreitern:

* Zu den wichtigsten Schritten des Jahres 2015 zihlt der Start der neuen Technologieplattform, die unter
dem Namen N-Metals® Chrome vermarktet wird (siche auch Seite 12). Mit dem Aufbau der neuen
Technologie schaffen wir eine wirtschaftlich attraktive und zugleich umweltschonende Alternative zur
Galvanisierung von Oberflichen. Wir adressieren damit einen attraktiven Marke und fithren gegenwir-
tig mit zahlreichen Interessenten aussichtsreiche Gespriche fiir eine Umsetzung. Die Produktion soll in
diesem Jahr in Betrieb gehen und ist das Herzstiick unseres neuen Kompetenzzentrums fiir hochwertige
Metallanwendungen.

* Zudem haben wir die noch ausstehenden Anteile an der GO AG iibernommen. Aufgrund der guten
Zusammenarbeit und der starken wirtschaftlichen Entwicklung seit dem Einstieg von Nanogate
entschieden wir uns fiir den Erwerb der restlichen knapp 25 Prozent.

e Parallel erweiterte Nanogate sein Anwendungsspektrum. Dazu zihlt in erster Linie der Einstieg in
den Markt fiir Sicherheitstechnik. Der Bereich N-Glaze® Security umfasst die Lieferung von veredelten,
bruchsicheren Kunststoffscheiben, die beispielsweise bei Bussen eingesetzt werden kénnen. Schutzvor-
richtungen mit héchster Bruchfestigkeit und perfekter optischer Qualitit werden bei vielen Anwendun-
gen stirker nachgefragt. Daher erwarten wir mittelfristig ein Umsatzpotenzial im zweistelligen Millionen-
bereich. Uberdies haben wir eine weitere Anwendungsklasse erschlossen: Fiir einen Automobilhersteller

der Premiumklasse statten wir Touchpads mit einer innovativen Beschichtung aus.

Das Jahr 2016 steht ganz im Zeichen der Expansion mit internationalen Projekten und innovativen
Technologien. So hat beispielsweise unsere neue tiirkische Tochtergesellschaft den Betrieb aufgenommen.
Wir priifen zudem den Aufbau weiterer internationaler Standorte. Uberdies soll die Produktion im
Rahmen der neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome starten. Unverindert zihlt auch externes
Wachstum weiterhin zu unseren Optionen, den Konzern voranzubringen. Parallel setzt Nanogate darauf,
seine Wertschopfungskette zu erginzen und méchte stirker das lukrative Komponentengeschift erschlie-
Ben. Auf Basis unseres vorhandenen Know-hows und der langjihrigen Erfahrung in der Serienproduktion
mochten wir unser Leistungsspektrum verbreitern. Ziel ist es, als Innovationspartner im Auftrag interna-
tionaler Konzerne vermehrt die Verantwortung fiir komplette Komponenten zu iibernehmen, nachdem
wir bislang teilweise auch Bauteile gefertigt haben. Als Systemhaus verfiigen wir iiber die notwendigen
Kompetenzen fiir Entwicklung und Design, die Fertigung des Bauteils und die multifunktionale Be-
schichtung der Oberfliche. Mittel- und langfristig versprechen wir uns davon einen erheblichen Schub
fiir das Geschift der Nanogate AG, wobei wir uns vor allem auf Hightech-Komponenten mit Hoch-
leistungsoberflichen konzentrieren werden. Der stirkere Einstieg in das Komponentengeschift (siche
auch Kapitel Strategie, Seite 10) ist Teil des laufenden Investitions- und Wachstumskurses. Mit der
Ubernahme von 75 Prozent am Kunststoff-Spezialisten Walter Goletz GmbH erweitern wir unsere

Systemkompetenz.




Fiir das laufende Geschiftsjahr 2016 sind wir optimistisch gestimmt: 2016 sollte der Konzern seine
angepeilte Umsatzmarke von 100 Mio. Euro Umsatz iibertreffen und einen bedeutenden Meilenstein
seiner Wachstumsstrategie Phase5 erreichen, nachdem 2013 erst ein Umsatz von 53 Mio. Euro erreicht
wurde. Auf Basis der vorhandenen Projekte sowie der Mehrheits-Ubernahme des Kunststoff-Spezialisten
Goletz (siche Nachtragsbericht) soll der Konzernumsatz auf mehr als 105 Mio. Euro steigen. Das operative
Ergebnis (EBITDA) soll 2016 trotz der anhaltenden Belastungen aus der Expansionsstrategie sowie der
einmaligen Transaktions- und Integrationskosten ebenfalls weiter steigen und die Marke von 12 Mio. Euro
tibertreffen. Weiterhin werden erhebliche Mittel in das laufende Investitionsprogramm und die interna-
tionale Expansion fliefSen. Das Konzernergebnis wird angesichts des Wachstumskurses unverindert von

planmifligen Abschreibungen sowie Finanzierungskosten geprigt sein.

Somit wird Nanogate den Wachstumskurs der vergangenen Jahre fortsetzen und von der steigenden
Nachfrage nach multifunktionalen Hochleistungsoberflichen profitieren. Bei allen Entscheidungen steht
auch die langfristige, nachhaltige Steigerung des Unternehmenswertes im Fokus. Unseren Aktionirinnen
und Aktioniren méchten wir daher fiir ihr Vertrauen in die Gesellschaft und in die Aktie danken.
Zugleich gilt unser Dank allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fiir ihren hohen und kontinuierlichen
Einsatz sowie unseren Kunden und Geschiftspartnern fiir ihre Treue und die gute Zusammenarbeit. Im
Rahmen der Wachstumsstrategie haben wir 2015 auch erstmals zentrale Unternehmenswerte fiir den

Konzern definiert (siche Seite 15).

Wir fithren Nanogate mit Hilfe des Strategieprogramms Phase5 in eine neue Dimension — hinsichtlich
Know-how, Leistungsspektrum und Geschiftsvolumen. Fiir die ansteheniden Aufgaben sind wir gut
geriistet. Mit Blick auf unser Wachstum, das wir fiir das laufende Geschiftsjahr anpeilen, wiirde der
Konzern seinen Umsatz seit dem Start von Phase5 nahezuverdoppeln. Nanogate wird 2016 seine Position
als ein international fithrendes, integriertes Systemhaus fiir Hochleistungsoberflichen und Innovations-

partner zahlreicher Konzerne weiter ausbauen.
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eredelt Ihre Produkte und steigert ihren Wert mit Schichten,
atzer nichts anhaben kénnen —im Auto, auf Mobeln oder in der



Riickblick 2015

Die Highlights 2015: Ausbau des Technologieportfolios

GroBauftrag fiir Nanogate
Die Tochtergesellschaft Vogler GmbH liefert kiinftig optisch
hochwertige Komponenten an einen deutschen Automobil-

konzern der Premiumklasse. Das jahrliche Umsatzvolumen

MAI 2015

liegt im mittleren einstelligen Millionen-Bereich.

Neue Technologie-Plattform
Nanogate trdgt zum Wandel des Oberflachenmarktes bei und entwickelt eine neue Technologie-
plattform: Mit N-Metals® Chrome bietet der Konzern die vom Markt dringend geforderte Alternative

zu umweltbelastenden sowie anwendungsseitig eingeschrankten Galvanikprozessen. Das neue

APRIL 2015

Beschichtungsverfahren erméglicht zugleich neue Design- und Funktionsoptionen.

Ausbau Glazing-Geschift

Nanogate profitiert von seiner Internationalisierungsstrategie und
erweitert sein Asien-Geschéft um einen weiteren GroBBauftrag fiir
Glazing-Komponenten. Die neue Vereinbarung mit einem kumu-
lierten Auftragsvolumen im zweistelligen Millionenbereich erganzt

das seit 2014 bestehende Geschiift fiir einen fiihrenden deutschen

MARZ 2015

Automobilhersteller.
Nanogate schlieBt Vogler-Integration
erfolgreich ab

Schneller als geplant schlie8t der Konzern die Integration
der 2014 erworbenen Tochtergesellschaft Vogler GmbH ab.

Im Fokus stand der Know-how-Ausbau im Bereich der hoch-

FEBRUAR 2015

wertigen Metallbeschichtungen.

Touchpads als neue Anwendungen

Fiir einen siiddeutschen Automobilkonzern der Premiumklasse
stattet Nanogate kiinftig Touchpads mit einer multifunktionalen
und optisch hochwertigen Beschichtung aus. Dabei kommt

eine N-Glaze®-Veredelung fiir die beriihrungsempfindliche

JANUAR 2015

Oberfléche zum Einsatz.
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N-Glaze® Security als neues Geschiftsfeld
Nanogate erschlieB8t im Rahmen des laufenden Strategieprogramms das Geschéftsfeld Sicherheitstechnik.

Das Umsatzpotenzial fiir multifunktionale und bruchsichere Kunststoffscheiben liegt im zweistelligen Millionen-Bereich.

/Vglaze

SECURITY

Millionen-Auftrag

Die Nanogate-Tochtergesellschaft
GfO erhélt einen Mehrjahresauf-
trag zur Veredelung von Naviga-
tionsgeréten. Das Projekt sichert
zugleich eine hohe Auslastung,
nachdem GfO die Kapazitéten fiir
ihre einzigartige Inkjet-Techno-

logie ausgeweitet hat.

Komplettiibernahme der Gf0 AG
Der Konzern erwirbt die ausstehenden
Anteile von knapp 25 Prozent an seiner
Tochtergesellschaft Gf0 AG, nachdem die
entsprechende Mehrheitsoption zu Jahres-
beginn ausgelibt worden war. Umsatz und
Ergebnis von Gf0 verbesserten sich erheb-
lich, nachdem sich Nanogate im Sommer

2010 erstmals beteiligt hatte.

Auszeichnung

als ,,Entrepreneur des Jahres”
Die Wirtschaftspriifungsgesellschaft E&Y
zeichnet Nanogate mit dem renommierten
Wirtschaftspreis ,, Entrepreneur des Jah-
res” aus. Die Jury wiirdigt vor allem die
Innovationskraft und das soziale Engage-
ment. Von einem Start-up habe sich das
Unternehmen zum international aner-
kannten Anbieter weiterentwickelt und
sich als Markt- und Innovationsfiihrer

positioniert, hei3t es weiter.

Neues Kompetenzzentrum erdffnet

Bei ihrer Wachstumsoffensive fiir innovative Metallbe-
schichtungen kommt die Nanogate AG planméBig voran
und nimmt das neue Kompetenzzentrum fiir Advanced
Metals in Betrieb. Damit erdffnet der Konzern zugleich

seinen neuen Standort Neunkirchen.




Strategie — Vorteil Systemkompetenz

Kontinuierliche Weiterentwicklung ist eines der zentralen Elemente der Nanogate. Seit dem operativen
Start 1999 zeichnet sich der Konzern durch Verinderung und Ausbau des Losungsangebots aus.

Dank unserer strategischen Ausrichtung sind wir heute als ein international fithrendes, integriertes
Systemhaus fiir multifunktionale Hochleistungsoberflichen und langjihriger Innovationspartner bei
fithrenden Konzernen fest etabliert. Getreu unserem Claim ,,A world of new surfaces” verschaffen wir
unseren Kunden mit innovativen Oberflichen wichtige Wettbewerbsvorteile. An Bedeutung gewinnt
dabei zunehmend das Komponentengeschift. Auf Basis unserer Expertise fiir Hochleistungsoberflichen
in hdchster optischer Qualitit konnen wir simtliche Prozesse von der Entwicklung bis zur Produktion

von Bauteil und Oberfliche steuern und verantworten.

Erfreuliche Zwischenbilanz fiir Phase5

Als Kompass fungiert unsere Wachstumsstrategie Phase5. Auf Basis der darin definierten Wachstums-
pfeiler wollen wir die Marke von 100 Mio. Euro Umsatz iibertreffen und die Profitabilitit des Konzerns
erhdhen. Dabei konzentrieren wir uns auf fiinf Handlungsfelder. Bislang mit Erfolg: Seit dem Start

von Phase5 ist der Umsatz des Konzerns um mehr als 70 Prozent von 53 Mio. Euro (2013) auf knapp

91 Mio. Euro (2015) gestiegen. Das operative Ergebnis (EBITDA) verbesserte sich trotz der Belastungen

aus der Expansionsstrategie ebenfalls sehr stark auf rund 10,2 Mio. Euro.

Erweiterung der Wertschépfungskette

Als Systemhaus und Innovationspartner wird Nanogate zunehmend auch komplette Komponenten
produzieren und somit seine Wertschopfungskette erginzen. Dazu greifen wir auf unsere vorhandenen
Kompetenzen sowie Erfahrungen aus entsprechenden Projekten zuriick, nachdem wir bislang in Einzel-
fillen bereits komplette Bauteile gefertigt haben. Aktuell schafft der Konzern weitere Grundlagen, um
kiinftig seinen Kunden vermehrt Komponenten zu liefern. Dabei iibernehmen wir die Verantwortung
fiir Design und Entwicklung sowie Produktion der Komponente und Beschichtung der Oberfliche.
Basierend auf unserem Know-how bei innovativen Kunststoffen mit multifunktionalen Eigenschaften
konzentrieren wir uns auf hochwertige Komponenten aus Kunststoff, die mit Oberflichen in héchster
optischer Qualitit nachgefragt sind. Schon heute produzieren wir beispielsweise in unserem Glazing-
Kompetenzzentrum in Bad Salzuflen komplexe Kunststoff-Teile samt multifunktionalen Oberflichen.
Davon ausgehend méchten wir nun das Komponentengeschift systematisch erschliefen. Dabei
profitieren wir auch vom Know-how unserer neuen Beteiligung am Kunststoff-Spezialisten Goletz. Das
1969 gegriindete Unternehmen verfiigt vor allem bei kleineren und mittleren, designorientierten
Kunststoffkomponenten iiber eine starke Marktposition, wihrend wir mit unserer Tochtergesellschaft
Plastic-Design bislang auf grof8ere Bauteile, etwa fiir die Automobilindustrie, spezialisiert waren.
Uberdies erweiterten wir in der Vergangenheit die Kapazititen erheblich. Dazu trugen unter anderem
neue und eflizientere Anlagen fiir unsere einzigartige Inkjet-Technologie bei. Sowohl das grofiere
Anwendungsportfolio als auch hohere Kapazititen sind fiir uns wichtige Elemente, um unser organi-

sches Wachstum zu untermauern.

Ausbau des Technologieportfolios

Wesentlicher Wachstumshebel ist der kontinuierliche Ausbau unseres Produkt- und Technologieport-
folios. Besonders bedeutsam fiir den Konzern: Im laufenden Jahr wird die Produktion unserer neuen
Technologieplattform N-Metals® Chrome zur multifunktionalen Metallisierung von Oberflichen
starten (siche auch Seite 12). In die Technologie sowie den damit verbundenen Aufbau unseres Kompe-
tenzzentrums fiir hochwertige Metallanwendungen fliefSt ein héherer einstelliger Millionenbetrag —
unsere grofSte Investition seit dem operativen Start 1999. Parallel baut der Konzern in weiteren Berei-
chen sein Anwendungsportfolio aus, beispielsweise mit einer neuen Anlagengeneration bei unserer

Tochtergesellschaft Vogler.




Stirkeres internationales Geschift

Nanogate stellt sich zunehmend international auf. Dazu zihlt aktuell der Start unserer neuen Tochter-
gesellschaft Nanogate Teknoloji AS in Istanbul. Von der Tiirkei aus wollen wir die Mirkte im Nahen
und Mittleren Osten erschlieffen. Wir erwarten bereits im laufenden Jahr einen Umsatz im Millionen-
bereich, nachdem wir den Marke in der Vergangenheit vor allem fiir unsere Produkte im Bereich
Sicherheitstechnik (N-Glaze® Security) erschlossen haben. Einen starken Absatz verzeichnen wir
weiterhin in Asien, wohin wir bereits seit 2013 Glazing-Bauteile an einen internationalen Automobil-
konzern liefern. Parallel erwarten wir ein deutlich steigendes Geschift in den USA. Insgesamt ist

Nanogate mit seinen Systemlésungen in mehr als 30 Lindern vertreten.

Weiterentwicklung des Konzerns

Nanogate hat in der Vergangenheit mehrfach bewiesen, dass zusitzliche Beteiligungen zum profitablen
Wachstum des Konzerns beitragen. Auch kiinftig stellen Ubernahmen und Beteiligungen eine Option
dar, die Gesellschaft weiterzuentwickeln. Wir gehen dabei selektiv vor. Marktposition, Technologie-
kompetenz, Integrationsfihigkeit und Kundenzugang sind dabei mafigebliche Kriterien. Unsere neue
Tochtergesellschaft Walter Goletz GmbH passt gut in dieses Raster. Mit der Ubernahme von 75 Prozent

der Anteile am Kunststoff-Spezialisten erweitern wir unser Leistungsspektrum erheblich.

Verbesserte interne Verzahnung

Parallel setzt Nanogate im Rahmen eines internen Exzellenzprogramms zahlreiche Projekte um, um

die interne Verzahnung und Vernetzung auszubauen. Im Fokus stehen Entwicklung, Produktion und
Vertrieb. Die Gesellschaft schafft damit die notwendigen Strukturen und Prozesse fiir den weiteren
Wachstumskurs. Uberdies haben wir auf einer konzernweiten Fithrungskriftetagung zentrale Unterneh-

menswerte entwickelt.

Touch us everyday!

Schon heute nutzen zahlreiche Konzerne bei unterschiedlichen Anwendungen — vom Auto iiber das
Flugzeug bis zur Kiiche — Technologie von Nanogate. Mit unserem Wachstumsprogramm Phase5
kommt der Konzern seinem Ziel Schritt fiir Schritt niher, in allen Lebensbereichen prisent zu werden.
Wir sorgen dafiir, dass Kunden und Verbraucher unsere Vision , Touch us everyday” méglichst jeden

Tag erleben konnen.

Neuer Standort Neunkirchen

Strategie




N-Metals® Chrome — Ausbau des Technologieportfolios

Ob strahlend glinzende Mébel oder perfektes Design am Lenkrad: Oberflichen mit einer hochwertigen
Beschichtung im Chrom-Look verleihen vielen Produkten den letzten Schliff. Neue Funktionen und
Design sind im Wettbewerb oftmals das kaufentscheidende Differenzierungsmerkmal. Nanogate bietet mit
seiner neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome die vom Markt dringend geforderte Alternative zu
herkémmlichen Chrom-Beschichtungs-Verfahren. Unsere Technologie ist wirtschaftlich effizienter, um-
weltfreundlicher und erméglicht neue Anwendungsméglichkeiten im Vergleich zu bisherigen Anwendun-
gen. Derzeit bauen wir die Fertigung im 2015 erdffneten Kompetenzzentrum fiir hochwertige Metallan-
wendungen an unserem neuen Standort in Neunkirchen auf. Sowohl die neue Technologie als auch das
Kompetenzzentrum stellen bedeutende Schritte beim Ausbau des Portfolios im Rahmen unseres Strategie-

programms Phase5 dar. Die Produktion fiir N-Metals® Chrome soll im laufenden Geschiftsjahr starten.

Mit der neuen Plattform bieten wir eine innovative Technologie fiir einen attraktiven Markt. Nanogate
sieht fiir multifunktionale Metallisierungen von Oberflichen ein Marktvolumen im mittleren dreistelligen
Millionenbereich. Bereits jetzt steht der Konzern mit zahlreichen Interessenten sowie bestehenden Kunden
aus unterschiedlichen Branchen in aussichtsreichen Gesprichen iiber mogliche Auftrige. Mit der neuen
Technologie kann Nanogate verschiedene Substrate, vor allem Kunststoffe, mit einem chromartigen Look

in perfekter optischer Qualitit ausstatten.

Wir erweitern mit N-Metals® Chrome unsere Produktpalette um zusitzliche System-Anwendungen, von
denen wir uns mittelfristig ebenfalls Umsatz- und Margenpotenzial versprechen. Somit erschlieffen wir neue
Mirkte rund um unsere bestehende Kundenwelt und sehen erhebliche Synergien zu unseren bisherigen Lo-
sungen in den beiden strategischen Wachstumsbereichen Advanced Metals und Advanced Polymers. Unsere
neuen Anwendungen stehen auch fiir den neuen Kurs von Nanogate, zunechmend stirker ins Komponenten-

geschifts einzusteigen und dafiir alle Dienstleistungen von der Entwicklung bis zur Montage abzudecken.

Das neue Beschichtungsverfahren basiert auf der Verbindung von umweltfreundlicher PVD-Diinnschicht-
technologie mit UV-basierten, nasschemischen Beschichtungen. Die Technologie verzichtet auf umweltbe-
lastende Stoffe wie Chrom6 oder Nickel. Da aufgrund von Umweltvorgaben bestimmte Galvanikverfahren
von 2017 nicht mehr zugelassen sind, diirfte die Nachfrage fiir unsere Technologie weiter wachsen. Durch
den Verzicht auf umweltbelastende Stoffe kénnen die veredelten Bauteile auch komplett recycelt werden.
Uberdies resultieren im Schadensfall Sicherheitsvorteile, da die Beschichtung nicht splittert. Die neue

Technologie erméglicht vielfiltige Design- und Farbvarianten und ist bei einer Vielzahl von Substraten

einsetzbar. Die Oberflichen sind zudem korrosionsbestindig.




Die Aktie

Nanogate hat im Berichtsjahr bedeutende operative und strategische Erfolge erreicht. Daher méchte der
Konzern ungeachtet der erheblichen finanziellen Belastungen durch den Investitionskurs seine Aktionire
an der wachsenden Geschiftstitigkeit beteiligen. Aufsichtsrat und Vorstand schlagen der Hauptversamm-
lung im Juni vor, fiir das Geschiftsjahr 2015 erneut eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie auszuschiitten.
Der Konzern ist sich seiner Verantwortung gegeniiber seinen Aktioniren bewusst und setzt damit die vor
drei Jahren begonnene Dividendenzahlung fort. Zugleich méchte die Gesellschaft auch gewihrleisten, dass

der finanzielle Spielraum fiir die laufende Wachstumsstrategie gewahrt wird.

Das Interesse an der Nanogate-Aktie ist unverindert grof3: So erhdhte sich der durchschnittliche Handels-
umsatz an allen deutschen Borsenplitzen binnen Jahresfrist um nahezu zwei Drittel auf tiglich 8.836 ge-
handelte Aktien. Bei einem iberwiegend freundlichen Bérsenumfeld stieg das Papier im Jahresverlauf auf
das Rekordniveau von mehr als 40 Euro. Zum Jahresende notierte die Aktie mit 31,98 Euro etwas leichter
als noch im Januar 2015 mit 34,65 Euro. Sorgen um die chinesische Wirtschaft und den Automobilsektor
belasteten die Aktie, die von den Analysten unverindert zum Kauf empfohlen wird. Im ersten Quartal
2016 gab es Kaufempfehlungen von der Landesbank Baden-Wiirttemberg, Hauck & Aufhiuser, SMC
Research und Warburg Research. Die Kursziele der Analysten lagen per Stand Anfang Mirz bei bis zu

54,50 Euro — und damit deutlich tiber dem damaligen Kursniveau.

Im neuen Geschiftsjahr erhohte sich der Streubesitz der Gesellschaft auf 64 Prozent. Mittlerweile besitzt
die Investmentgesellschaft Luxempart S.A. rund 10 Prozent der Anteile. Luxempart, der bestehende
Ankerinvestor HeidelbergCapital Private Equity Fund sowie das Management des Konzerns halten rund
36 Prozent der Aktien der Nanogate AG. Zu den bekanntesten weiteren institutionellen Anlegern aus dem

In- und Ausland zihlen beispielsweise die franzésische Investmentgesellschaft Alto Invest.

Nanogate weitete 2015 den Dialog mit Investoren aus und traf europaweit Investoren, beispiclsweise in Aktionirsstruktur
Frankfurt, London, Luxemburg und Paris sowie in Helsinki und Kopenhagen. Parallel prisentierte der )
Vorstand das Unternehmen mehrfach bei renommierten Kapitalmarktkonferenzen wie dem Deutschen | Management
Eigenkapitalforum. Zudem fanden zahlreiche Journalistengespriche statt. Im Berichtsjahr stirkte die 36 %

Gesellschaft ihre Finanzkraft mit einer Kapitalerhéhung ohne Bezugsrecht. Bei der Transaktion im Mirz
2015 belief sich der Bruttoemissionserlds auf rund 11,6 Mio. Euro. Die Zahl der Aktien erhdhte sich zu-
dem durch die Ausiibung von Aktienoptionen sowie eine Kapitalerhdhung gegen Sacheinlage als Teil des
Kaufpreises fiir die Ubernahme der ausstehenden Anteile an der GFO AG. In Summe stieg das Grundkapi-
tal der Nanogate AG auf 3.377.716 Euro. Da die im Rahmen der Kapitalerhéhung im Mirz 2015 neu
ausgegebenen Aktien fiir das Geschiftsjahr 2014 nicht dividendenberechtigt waren, notierten die soge-
nannten jungen Aktien bis zur Hauptversammlung unter einer anderen Kennnummer und wurden an-
schliefend verschmolzen. Die Hauptversammlung im Juni 2015 schloss sich dem Vorschlag fiir eine kons-
tante Dividende an. Auch alle weiteren Beschlussvorlagen wurden mit grofSer Mehrheit gebilligt, darunter
der Wechsel des Abschlusspriifers, der aus Griinden der Corporate Governance vorgeschlagen worden war. j 9
Auf freiwilliger Basis orientiert sich der Konzern bereits heute an den Transparenzpflichten des streng regu-

lierten Prime Standards. So veroffentlicht Nanogate alle Kapitalmarktinformationen auch in englischer Spra-

che, erstellt den Jahresabschluss gemif§ den internationalen Rechnungslegungsvorschriften IFRS und veran-

staltet regelmiflig Analystenkonferenzen. Im Rahmen neuer Transparenzvorschriften unterliegt der Konzern

von Juli 2016 an auch der Pflicht zur Verdffentlichung von Adhoc-Mitteilungen und Directors Dealings.

Aktienkennzahlen 2015
Borsensegment Entry Standard
WKN / ISIN AO0JKHC / DE000AOJKHC9
Anzahl ausgegebener Aktien per 31.12.2015 3.377.716
Designated Sponsor equinet Bank AG
Kurs am Jahresanfang/-ende (Xetra) 34,66 Euro / 31,98 Euro
Jahreshoch/-tief (Xetra, Intraday) 43,58 Euro / 27,61 Euro
Marktkapitalisierung zum Jahresende 2015 108,0 Mio. Euro

Quelle: Bloomberg




Engagement und Verantwortung

l( Fiir ein verantwortungsbewusstes Unternehmen wie Nanogate gehoren Wirtschaft und Ethik elementar
UNTERNEHMEN =/ zusammen. Ressourceneflizienz, ein breites soziales und gesellschaftliches Engagement sowie glaubwiir-
Fir oie REGION diges Agieren im Tagesgeschift mit allem Stakeholdern sind Kernelemente unserer Unternechmenskultur
und fest in der Unternechmensstrategie verankert. Seit dem operativen Start 1999 begleitet der Konzern
zahlreiche Projekte und engagiert sich vielfiltig. Dabei achten wir auf einen ganzheitlichen Ansatz und

eine moglichst breite Vernetzung.

Auf dieser Grundlage und den strategisch geprigten Aktivititen mdchte Nanogate sein CSR-Engage-
ment weiter professionalisieren und die Transparenz verbessern: Derzeit treibt der Konzern die Vorbe-
VE R ANTW reitungen fiir die Anwendung des Deutschen Nachhaltigkeits-Kodex voran und méchte mittelfristig
PARTNEHQ’H‘}'I s die dazu nétige Entsprechenserklirung abgeben. Damit wollen wir unser umfassendes und langjihriges
?"I Engagement 6ffentlich dokumentieren und unsere Arbeit nachvollziechbar machen. Denn nachhaltiges
\v Handeln umfasst bei Nanogate vor allem die Themenfelder Produktpalette und Produktion sowie

Verantwortung fiir die Gesellschaft.

Im Bereich der Produktpalette setzen wir auf Anwendungen, die zu einem effizienten Umgang mit
Ressourcen beitragen. So sorgen beispielsweise Glazing-Komponenten fiir die Automobilindustrie dafiir,
dass Fahrzeuge leichter werden und somit weniger Treibstoff benétigen — das senkt zugleich den CO,-

Ausstof8. In der Produktion legen wir ebenfalls viel Wert auf einen geringen Rohstoff- und Energiever-

brauch. So wurden beispielsweise bei unserer Tochtergesellschaft Vogler simtliche Lampen in der
f—— e u le Produktionshalle auf stromsparende LEDs umgestellt. Zudem haben unsere Tochtergesellschaften GfO,
" gmiinder Plastic-Design und Vogler mit ihren groflen Produktionsstitten bereits Energie-Management-Systeme

wissenswerkstatt

nach ISO DIN 50001 eingefiihrt.

Zu den bedeutenden, teils schon lange bestehenden Aktivititen zihlen beispielsweise das Engagement
von CEO Ralf Zastrau fiir die Initiativen ,,Unternehmen fiir die Region” und ,Verantwortungspartner
Saarland sowie der Branchenverband DV Nano, in dem COO Michael Jung aktiv ist. Dariiber hinaus
haben wir 2015 mehrere neue Projekte geférdert. In Zusammenarbeit mit der Universitit des Saarlandes
fand ein Workshop mit Grundschiilern zum Thema Technologieverstindnis statt — als Teil der soge-

| q N nannten ,Mirchenakademie®. In Schwibisch Gmiind setzt sich unsere Tochtergesellschaft GFO AG
eufscher

I verband
nanotechnologie Naturwissenschaften heranzufiihren. Als ein neues Projekt unterstiitzen wir iiberdies Nachwuchstalente

im Rahmen des Projekts ,eule Wissenswerkstatt® dafiir ein, Kinder und Jugendliche an die Welt der

im Sport: Dazu startete unsere Tochtergesellschaft Nanogate Textile & Care Systems eine Kooperation
mit den Sportlern der Saar-Triathleten, fiir uns eine wichtige lokale Férderung am Hauptsitz des

Konzerns.

Unser breites Engagement wird auch von Dritten stark wahrgenommen. So wiirdigte die Jury des
renommierten Unternehmerpreises ,,Entrepreneur des Jahres* neben der Innovationskraft auch die
CSR-Arbeit des Konzerns. Uberdies wurde Nanogate als Erstplatzierter in der Kategorie ,Ganzheitliche
CSR-Strategie beim Wettbewerb ,,Unternehmen im Saarland: aktiv und engagiert® ausgezeichnet.
MARCH -3 — Das Projekt war unter anderem vom saarlindischen Ministerium fiir Wirtschaft, Arbeit, Energie und
w Verkehr sowie der IHK Saarland ins Leben gerufen worden.




NANOGATE WERTE

Verbindlichkeit nach innen und auf3en

Als ein international fiihrendes, integriertes Systemhaus setzt Nanogate auf
langfristiges, profitables Wachstum und zeigt Verantwortung gegeniiber allen
Stakeholdern. Im Rahmen von Phase5 haben wir daher gemeinsam unter-
nehmensweit verbindliche Werte fiir unser Geschaft und unser Verstandnis
zu Kunden und Geschaftspartnern sowie innerhalb unseres Konzerns defi-
niert. Sie bilden das Geriist, unsere Vision zu erreichen: Touch us everyday!

Verdanderung -
Verlasslichkeit

Leistung -
Nachhaltigkeit

Zielorientierung —
Kreativitat

Qualitat -
Eigenverantwortung

Offenheit -
Respekt




Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Aktionirinnen und Aktionire,

Nanogate hat im Geschiftsjahr 2015 sowohl strategisch als auch operativ erheblich von seinem
Wachstumsprogramm Phase5 profitiert. Der Umsatz erreichte mit 90,9 Mio. Euro erneut eine Rekord-
marke — im Vergleich zum Geschiftsjahr 2013, kurz vor Beginn unseres Strategieprogramms Phase5,
erhéhte er sich somit um mehr als 70 Prozent. Das operative Ergebnis (EBITDA) legte im gleichen
Zeitraum trotz der Belastungen aus der internationalen MarkterschlieSung ebenfalls kriftig zu und lag

im vergangenen Jahr bei 10,2 Mio. Euro.

Im Geschiftsjahr 2015 startete der Konzern wichtige Projekte, um mittel- und langfristig bei Geschiifts-
volumen und Profitabilitit weiterhin zulegen zu kénnen. Dazu zihlt in erster Linie der Aufbau der
neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome, deren Markteinfithrung fiir das laufende Geschifts-
jahr geplant ist. Parallel weitete Nanogate seine Geschiftstitigkeit aus und erschloss mit Touchpads und
Sicherheitsanwendungen neue Absatzmirkte. Unverdndert verfolgt der Konzern sein Ziel, im Rahmen
des laufenden Strategieprogramms Phase5 die Umsatzmarke von 100 Mio. Euro zu iibertreffen und die
Profitabilitit auszubauen. Die gute Arbeit des Vorstands wurde auch durch die Auszeichnung von Ralf
Zastrau und Michael Jung als , Entrepreneur des Jahres” bestitigt. Der renommierte Preis wird all-

jahrlich von der Priifungs- und Beratungsgesellschaft EY (Ernst & Young) verlichen.

Der Aufsichtsrat begleitete das Unternehmen im Geschiftsjahr 2015 intensiv. Im Mittelpunkt der
Beratungen standen die Geschiftsentwicklung, die Liquiditit sowie die Finanzierung des Konzerns und
die mittel- und langfristige Unternehmensplanung. Auch die Entwicklung der Tochtergesellschaften

sowie die Hauptversammlung im Juni 2015 waren Themen.

Insgesamt fanden im abgelaufenen Geschiftsjahr fiinf Siczungen des Aufsichtsrats statt: am 11. Februar
in Frankfurt/Main, am 22. April in Géttelborn, am 18. Juni in Géttelborn, am 28. September in Frank-
furt und am 1. Dezember in Eltville. Alle Aufsichtsratsmitglieder waren jeweils anwesend. Die Mit-
glieder des Vorstands waren stets zu den Beratungen eingeladen. Zusitzlich fanden Beratungen des
Gremiums auch per Telefon-Konferenzen statt. Weitere Entscheidungen traf der Aufsichtsrat tiberdies

im Umlaufverfahren.

Dank des intensiven, kontinuierlichen Dialogs sowie laufender schriftlicher Informationen wie einem
monatlichen Reporting wurde der Aufsichtsrat umfassend iiber die Geschiftsentwicklung, das Risiko-
management und die Planung in Kenntnis gesetzt. Somit war gewihrleistet, dass wir stets unsere nach
Gesetz und Satzung vorgegebenen Aufgaben sowie unsere Rolle als Aufsichtsgremium in vollem Umfang
erfiillen konnten. In einzelnen Fillen machte der Aufsichtsrat zusitzlich zu der umfassenden, transpa-
renten Informationspolitik des Vorstandes Gebrauch von der gesetzlich vorgesehenen Méglichkeit,
Dokumente und Biicher der Gesellschaft einzusehen. Allerdings sah der Aufsichtsrat keine Veranlas-
sung, Sachverstindige fiir besondere Aufgaben (gemif8 § 111 Abs. 2 AktG) zu bestellen. Das Audit

Committee des Aufsichtsrats befasst sich speziell mit dem Jahres- und Konzernabschluss.

Der Vorstand besteht unverindert aus Ralf Zastrau (bestellt bis Mirz 2017), der als Mitgriinder der
Gesellschaft und CEO fiir die strategische Ausrichtung und die profitable Wachstumsstrategie
verantwortlich ist. Uberdies gehdren Michael Jung (COQ, bestellt bis Juni 2020) und Daniel Seibert
(CFO, bestellt bis April 2018) dem Vorstand an. Erginzend zum Vorstand besteht unverindert das
Executive Committee als internes Fithrungs- und Steuerungsgremium. Thm gehéren neben den drei
Vorstandsmitgliedern die Geschiftsfithrer der folgenden Tochtergesellschaften an: Gerd Leichner (GFO
AG), Anthony Lucassen (Eurogard B.V.), Holger Zytur (Nanogate Textile & Care Systems GmbH)
sowie neuerdings Johannes Hof (Vogler GmbH). Damit soll die interne Verzahnung, gerade bei

Produktion, Technologie und Marktbearbeitung, laufend verbessert werden.




Aufsichtsrat und Vorstand sehen gemessen an der Unternchmensgrofie und dem Aufwand den Entry
Standard der Frankfurter Borse derzeit als das geeignete Bérsensegment fiir die Gesellschaft an.

Die Gesellschaft priift jedoch regelmifig, ob und wenn ja, wann ein Segmentwechsel sinnvoll sein
konnte. Uberdies miissen kiinftig auch Emittenten im Entry Standard beispielsweise Ad-hoc-Mitteilun-
gen und Director Dealings verdffentlichen. Unabhingig davon orientiert sich Nanogate schon heute
auf freiwilliger Basis an den umfangreicheren Berichtspflichten des Prime Standard. Dazu zihlen eine
Verdffentlichung des Geschiftsberichts innerhalb von vier Monaten nach Stichtag, ein Abschluss auf
Basis der internationalen Bilanzierungsstandards IFRS, die Ausrichtung von Analystenkonferenzen
sowie Verdffentlichung wichtiger Informationen auch in englischer Sprache. Emittenten im Entry

Standard sind von den Regelungen des Corporate Governance Kodex befreit.

Mit Blick auf Corporate-Governance-Empfehlungen hatte der Aufsichtsrat im vergangenen Jahr den
Aktioniren den Wechsel des Abschlusspriifers vorgeschlagen. Mit Zustimmung der Hauptversammlung
erfolgte der Wechsel zur Priifungs- und Beratungsgesellschaft EY (Ernst & Young). Sie erteilte ein
uneingeschrinktes Testat fiir das Geschiftsjahr 2015 nach ihrer Priiffung des Konzernabschlusses und
des Konzernlageberichts sowie des Einzelabschlusses. Die Mitglieder des Aufsichtsrats erhielten die
entsprechenden Priifberichte fristgerecht anlisslich ihrer Aufsichtsratssitzung am 26. April 2016. Der
Abschlusspriifer stand fiir Fragen zur Verfiigung und erlduterte ausgewihlte Ergebnisse der Priifung.
Alle erforderlichen Dokumente, also Konzernabschluss samt Konzernlagebericht sowie Einzelabschluss
samt Lagebericht, wurden gepriift. Einwinde wurden nicht erhoben. Der Aufsichtsrat schlief3t sich dem
Vorschlag des Vorstandes fiir die Gewinnverwendung an: Mit Blick auf die gute operative Entwicklung
soll der Hauptversammlung vorgeschlagen werden, erneut eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie
auszuschiitten. Mit einer besonnenen Dividendenpolitik méchten wir trotz des laufenden Wachstums-
und Investitionskurses gerade bei Privatanlegern die langfristige, auf profitables Wachstum ausgerichtete
Unternehmensstrategie untermauern. Eine umsichtige Dividendenpolitik ist zugleich die Voraussetzung,
dass sich Nanogate den finanziellen Spielraum fiir den geplanten Wachstumskurs erhilt. Auf der
Aufsichtsratssitzung vom 26. April 2016 billigte der Aufsichtsrat den Konzernabschluss inklusive

Konzernlagebericht sowie den Einzelabschluss inklusive Lagebericht.

Die Basis fiir den anhaltenden unternehmerischen Erfolg bilden die mittlerweile rund 600 Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter im Konzern an seinen sechs Standorten. Wir danken allen Mitarbeitern fiir
ihren anhaltend hohen Einsatz und ihre Leistungsbereitschaft. Unser Dank gilt auch den Mitgliedern
des Vorstands fiir ihr Engagement im abgelaufenen Geschiftsjahr. Fiir das uns entgegengebrachte
Vertrauen méchten wir unseren Aktionirinnen und Aktioniren sowie unseren Kunden und Geschifts-

partnern unseren Dank aussprechen.

Nanogate wird 2016 seinen Wachstumskurs fortsetzen und sollte sein Ziel von mehr als 100 Mio. Euro
Umsatz iibertreffen. Der Konzern adressiert attraktive, wachsende Zielmirkte und beherrscht Design,
Entwicklung und Herstellung multifunktionaler Hochleistungsoberflichen in héchster optischer
Qualitit tiber die gesamte Wertschépfungskette. Vor allem international sehen wir erhebliches Absatz-

potenzial.

Quierschied-Géttelborn, den 26. April 2016

O e cvicee

Oliver Schumann

Vorsitzender des Aufsichtsrats




D OF NEW SURFACES

allen Kontinenten setzen Unternehmen multifunktionale Oberflac
m Kunden und Verbrauchern Produktwelten mit neuen Eigenschafte
auBergewohnlichen Designs zu bieten. Als Innovationspartner weltw
Konzerne beschleunigt die Nanogate AG daher ihre internationale Ex




Konzernlagebericht 2015 der Nanogate AG,

Quierschied-Gottelborn

Der Nanogate-Konzern (Nanogate) ist ein international fithrendes, integriertes Systemhaus fiir
Hochleistungsoberflichen und zihlt nach Angaben des US-Marktforschungsinstituts Markets and
Markets weltweit zu den fithrenden Anbietern. Der Konzern erschliefit fiir Unternehmen unter-
schiedlicher Branchen die vielfiltigen Méglichkeiten, die sich aus multifunktionalen Oberflichen
auf Basis neuer Materialien ergeben. Mit dem Claim ,A world of new surfaces untermauert die
Nanogate-Gruppe ihren Anspruch, mit intelligenten Oberflichen einen Wettbewerbsvorsprung fiir
die Produkte und die Wertschépfung von Unternehmen zu erzielen. Er steht fiir das Leistungsver-
sprechen des Konzerns, seinen Kunden als verlisslicher Partner zukunftsweisende Technologien,

eine schnelle Umsetzung und hohe Qualitit in der Serienproduktion zu erméglichen.

1.1 Geschiftsmodell
Nanogate stellt seinen Kunden technologisch und optisch hochwertige Systeme zur Verfiigung
und stattet dazu Oberflichen und Komponenten, etwa aus Kunststoff und Metall, mit neuen
Funktionen und Eigenschaften aus (z. B. antihaftend, korrosionsschiitzend, kratzfest, chemisch
bestindig, vor Umwelteinfliissen geschiitzt, mit hygienischen Eigenschaften). Der Konzern nutzt
dafiir sein umfangreiches Know-how bei innovativen Werkstoffen sowie die langjahrige Erfahrung
in der Serienproduktion bei der Veredelung von multifunktionalen Oberflichen von zwei- und
dreidimensionalen Komponenten. Ziel ist es, Produkte und Prozesse mit multifunktionalen
Hochleistungsoberflichen zu verbessern. Mit neuen Materialien, Designs und Funktionen sollen
die Wettbewerbsfihigkeit und Ertragskraft der Nanogate-Kunden steigen sowie Umweltvorteile
erzielt werden. Mit Lésungen und Know-how von Nanogate kénnen Unternehmen einen
Technologievorsprung erreichen — der Konzern verfolgt dazu den Ansatz, seine Kunden als

Innovationspartner langfristig zu begleiten.

Als integriertes Systemhaus verfiigt Nanogate iiber langjihrige Erfahrung und vielfiltige Kom-
petenzen hinsichtlich Material- und Werkstoffentwicklung sowie bei Prozessintegration und
Serienproduktion. Es deckt die gesamte Wertschopfungskette vom Rohstoffeinkauf iiber die
Synthese und Formulierung von Materialsystemen bis hin zur Veredelung und Produktion der
Oberflichen ab. Nanogate greift auf ein umfassendes Portfolio aus Technologie-Plattformen und
Verfahren zuriick, um neue Anwendungen fiir unterschiedliche Substrate zu entwickeln und in
die Serienproduktion zu iiberfiithren. Die Gesellschaft entwickelt dariiber hinaus das Komponen-
tengeschift weiter. Nanogate wird mit diesem Schritt seine Wertschépfungskette erginzen und als
Partner grofler Konzerne die Gesamtverantwortung fiir ausgewihlte komplette Bauteile — soge-
nannte Hightech-Komponenten — tibernehmen. Als Systemhaus wird Nanogate alle Schritte von
Entwicklung und Design bis hin zur Produktion der Komponente und Beschichtung der Ober-
fliche steuern und verantworten. Der Konzern konzentriert sich vor allem auf Bauteile mit
Hochleistungsoberflichen und wird somit seinen Kunden eine grofSere Leistungspalette anbie-
ten. Dabei profitiert Nanogate auch von der Mehrheits-Ubernahme des Kunststoff-Spezialisten
Goletz, die im April 2016 vereinbart wurde (siche Nachtragsbericht). Wichtige Grundlage fiir
die Veredelung von multifunktionalen Oberflichen sowie die Herstellung von anspruchsvollen
Komponenten ist das umfassende Know-how bei neuen Materialien. Nanogate bildet seit dem
operativen Start 1999 die zentrale Schnittstelle zwischen den Herstellern der Ausgangsstoffe und
den Anbietern innovativer industrieller Produkte und erméglicht so die effiziente Nutzung von

Hochleistungsoberflichen. Dabei greift der Konzern auf eigene wie fremde Verfahren zuriick.




1.2

Das Unternehmen adressiert vorrangig attraktive Zielbranchen wie Automobil/Transporrt,
Maschinen-/Anlagenbau, Gebiude/Interieur sowie Sport/Freizeit. Erhebliches Volumen- und
Margenpotenzial sieht Nanogate in den beiden strategischen Wachstumsfeldern Advanced
Metals und Advanced Polymers. Advanced Metals dient als Plattform fiir hochwertige Metall-
beschichtungen, beispielsweise auf Aluminium und Edelstahl, sowie die Anwendungen zur
Metallisierung. Lésungen im Wachstumsfeld Advanced Metals vertreibt Nanogate unter der
Marke N-Metals®. Fiir die geplante Expansion nahm der Konzern dazu im Jahr 2015 am
zusitzlichen Standort Neunkirchen ein neues Kompetenzzentrum fiir Metall-Anwendungen in
Betrieb. Das Segment umfasst auch die Anwendungen auf der neuen Technologieplattform
N-Metals® Chrome. Advanced Polymers umfasst Anwendungen mit innovativen Kunststoffen,
die in erster Linie unter der Marke N-Glaze® vertrieben werden. Der Konzern verfiigt im
Bereich Advanced Polymers iiber cigene Produktionskapazititen fiir die Herstellung von
Oberflichensystemen, die Veredelung bzw. Beschichtung von Oberflichen sowie die Herstel-
lung von farbigen oder transparenten, optisch brillanten Kunststoffbauteilen mit glasartigen
Eigenschaften. Dazu zihlt beispielsweise das Glazing-Kompetenzzentrum am Standort Bad

Salzuflen.

Der Konzern ist in die zwei Segmente Base Technologies und Advanced Technologies gegliedert.
Base Technologies umfasst grofle Teile des bestehenden Sortiments mit den klassischen Anwen-
dungen, beispielsweise in den Bereichen Sport/Freizeit und Gebiude/Interieur. Im Segment
Advanced Technologies sind die Systeme in den besonders wachstumsstarken Bereichen
zusammengefasst. In diesem Segment bestehen nach Ansicht des Konzerns grofle Wachstums-
und Ergebnispotenziale, nachdem in den vergangenen Jahren im Rahmen einer umfassenden
Innovationsoffensive erhebliche Anstrengungen bei der Entwicklung neuer Systeme unternom-
men wurden. Dazu zihlen die beiden strategischen Wachstumsfelder Advanced Metals und
Advanced Polymers. In diese Bereiche ist ein Grofiteil der Investitionen der vergangenen Jahre
geflossen, ohne dabei die Wettbewerbsfihigkeit des Segments Base Technologies zu vernachlissi-
gen. Nanogate erweitert das Technologieportfolio kontinuierlich, um mit zusitzlichen Anwen-
dungen die Marktposition auszubauen. Dazu zihlt vor allem der 2015 gestartete Aufbau einer
neuen Technologieplattform zur multifunktionalen Metallisierung von Oberflichen, die unter
dem Namen N-Metals® Chrome vertrieben wird und im Jahresverlauf 2016 in Produktion

gehen soll.

Konzernstruktur und operative Tochtergesellschaften

Der Nanogate-Konzern besteht aus der Muttergesellschaft Nanogate AG, Quierschied-Géttel-
born, und den konsolidierten Beteiligungsunternehmen Nanogate Industrial Solutions GmbH
(NIS), Quierschied-Gottelborn, GfO Gesellschaft fiir Oberflichentechnik AG, Schwibisch
Gmiind, der Nanogate Textile & Care Systems GmbH (NTCS), Quierschied-Géttelborn, sowie
der Plastic-Design GmbH, Bad Salzuflen. In der Zwischenholding Nanogate Nederland B.V.,
Geldrop, Niederlande, sind die Anteile an der Eurogard B.V., Geldrop, Niederlande, und der
Nanogate Glazing Systems B.V., Geldrop, Niederlande, gebiindelt. Im Juli 2014 tibernahm der
Nanogate-Konzern alle Anteile am Oberflichen-Spezialisten Vogler, der nunmehr als Vogler
GmbH, Liidenscheid, firmiert. Ende 2015 hat die Nanogate AG alle Anteile an der Vogler
GmbH auf die Nanogate Industrial Solutions GmbH {ibertragen. Uberdies itbernahm der
Konzern nach Ende des Berichtszeitraums 75 Prozent der Anteile am Kunststoff-Spezialisten

Walter Goletz GmbH (siehe Nachtragsbericht).

1.2.1 Nanogate AG
Als Holding konzentriert sich die Muttergesellschaft Nanogate AG auf die strategische
und operative Fithrung des Konzerns und der operativen Beteiligungen. Auflerdem sind

in der Management- und Technologie-Holding die zentrale Materialentwicklung und
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-herstellung sowie zentrale Funktionen wie Finanzen, Controlling sowie iibergreifende

Dienstleistungen fiir alle Konzerngesellschaften gebiindelt.

Nanogate Industrial Solutions GmbH

Die Nanogate Industrial Solutions GmbH konzentriert sich auf die industrielle Umset-
zung unterschiedlicher Hochleistungsoberflichen, vor allem auf den Markt fiir Ober-
flichen aus Metall, beispielsweise Aluminium oder Edelstahl, sowie die Metallisierung,
vor allem von Kunststoffen. Dazu zihlen beispielsweise Energieefizienz-Anwendungen,
die unter der Marke N-Ergy Plus® vertrieben werden, zunehmend aber auch andere
Anwendungen wie beispielsweise Beschichtungen fiir Produkte auf Edelstahlbasis. Die
Gesellschaft ist iiberdies auf die Prozessintegration spezialisiert. Im Herbst 2015 nahm
die Tochtergesellschaft das neu errichtete Kompetenzzentrum fiir Advanced Metals am
neuen Standort in Neunkirchen (Saarland) in Betrieb. Hier wird auch die Produktion

fiir die neue Technologieplattform N-Metals® Chrome angesiedelt.

Eurogard B.V.

Die Eurogard B.V. ist Spezialist fiir die Veredelung von Oberflichen bei zweidimensio-
nalen Komponenten und hierbei Weltmarktfithrer im lukrativen Spezialsegment bei
Beschichtungen von transparenten Kunststoffen. Die Eurogard B.V. konzentriert sich auf
die Branchen Gebiude/Interieur, Luftfahrt und Automobil-/Maschinenbau. Die gesamten
Geschiftsanteile an der Eurogard B.V. sind seit 2014 in der niederlindischen Holding-
gesellschaft Nanogate Nederland B.V. gebiindelt.

Nanogate Textile & Care Systems GmbH

Die Nanogate Textile & Care Systems GmbH adressiert unter anderem den Marke Sport/
Freizeit, etwa mit Do-it-yourself-Systemen (DIY) zur verbesserten Reinigung, Pflege und
Schutz von Textilien, die dazu beispielsweise mit hygienischen Eigenschaften versehen
werden. Die Losungen werden teilweise auch unter eigenen Marken wie beispielsweise
Feldten vertrieben. Auch Anwendungen fiir funktionelle Textilien, die beispielsweise bei

Luftfiltern in der Industrie zum Einsatz kommen, werden hier umgesetzt.

GfO Gesellschaft fiir Oberflichentechnik AG

GfO ist auf die technische und optische Veredelung von komplexen Oberflichengeome-
trien aus Kunststoff und Metall spezialisiert. Zudem verfiigt die Gesellschaft iiber eine
europaweit einzigartige Inkjet-Technologie, die im Jahr 2015 angesichts der starken
Nachfrage die Kapazititen durch eine weitere Fertigungsanlage erhéht wurden. Seit

dem Einstieg des Konzerns im Jahr 2010 verbesserten sich Umsatz und Profitabilitit der
Tochtergesellschaft erheblich. Im Sommer 2015 erwarb Nanogate mit Blick auf die guten
Perspektiven und den geplanten Wachstumskurs die ausstehenden Anteile von knapp

25 Prozent und hat somit die Gesellschaft komplett iitbernommen.

Plastic-Design GmbH

Die Beteiligung zihlt zu den fithrenden europiischen Kunststoffverarbeitern mit
eigenem Technologieportfolio fiir optisch sehr anspruchsvolle Komponenten und gilt

als Vorreiter im Wachstumsmarkt Glazing. Am Sitz der Plastic-Design GmbH in Bad
Salzuflen betreibt der Konzern ein Kompetenzzentrum fiir N-Glaze®-Anwendungen,
dessen Kapazititen angesichts der starken Nachfrage und der guten Geschiftsentwick-
lung 2014 und 2015 ausgeweitet wurden. Mit dem Kompetenzzentrum kann Nanogate
Entwicklung, Produktion und anschlieSende Veredelung von transparenten und farbigen
N-Glaze®-Komponenten integriert an einem Standort anbieten. Die 2012 erworbene

Beteiligung ist tiberdies auch auf die Entwicklung und Produktion komplexer Kunst-




stoff-Komponenten spezialisiert, womit der Konzern seinerzeit seine Wertschépfungs-

kette erweitern konnte.

1.2.7 Nanogate Glazing Systems B.V.
Die Nanogate Glazing Systems B.V., gegriindet im Juni 2013, konzentriert sich auf
Produktion, Veredelung und Verformung flacher Glazing-Bauteile. Diese Bauteile
kommen beispielsweise bei Spezialfahrzeugen in der Forstwirtschaft zum Einsatz. Unter
dem Label N-Glaze® Security erschlieffit das Unternehmen seit 2015 das neue Geschifts-
feld Sicherheitsanwendungen. Die Tochtergesellschaft erginzt die vorhandenen Kompe-
tenzen innerhalb der Nanogate-Gruppe. Die Nanogate AG ist mit der Portfolio-Erweite-
rung gut aufgestellt, um von der wachsenden Nachfrage nach N-Glaze®-Bauteilen zu
profitieren. Die Anteile an der Gesellschaft sind seit 2014 in der Holdinggesellschaft
Nanogate Nederland B.V. gebiindelt.

1.2.8 Vogler GmbH
Im Juli 2014 erwarb Nanogate den Oberflichen-Spezialisten Vogler GmbH & Co. KG
(kurz ,Vogler®, spiter Vogler GmbH). Das Unternehmen mit Sitz in Liidenscheid
(Nordrhein-Westfalen) wurde 1990 gegriindet. Zu den Kunden der Gesellschaft zihlen
international bedeutende Unternehmen, beispielsweise aus der Automobilbranche und
der Haustechnik, sowie fithrende Haushaltsgeritehersteller. Vogler ist auf technisch
anspruchsvolle Beschichtungen fiir dekorative und transparente multifunktionale
Oberflichen spezialisiert. Mit der Ubernahme von Vogler erweiterte Nanogate sein
Leistungsspektrum deutlich. Kiinftig will sich Vogler im Rahmen der Gesamtstrategie
des Konzerns stirker auf das Komponentengeschift konzentrieren und somit die
komplette Wertschépfungskette von der Entwicklung bis hin zur Produktion und

Beschichtung abdecken.

Im Februar 2015 wurde die Integration in den Nanogate-Konzern abgeschlossen.

So kann Vogler nunmehr zusitzlich zu Kunststoffanwendungen auch hochwertige

flache und gebogene Metallelemente veredeln. Ein erstes gemeinsames Projekt startete
im Mirz 2015. Im ersten Quartal 2016 wiederum bereitete Vogler den Start einer neuen
Beschichtungsanlage vor, die flexibler ist und im Vergleich zum Vorgingermodell iiber
eine hohere Kapazitit verfiigt. Damit erweitert der Konzern sein Technologiespektrum.

Uberdies sind 2016 weitere Investitionen in das Tochterunternchmen geplant.

1.3 Ziele und Strategie
Nanogate verfolgt eine langfristige Wachstumsstrategie, um kontinuierlich die gute Marktpositi-
on bei der Produktion und Vermarktung multifunktionaler Hochleistungsoberflichen national
und international auszubauen. Oberstes Ziel ist es, mit hoherem Geschiftsvolumen und

Gewinnen den Unternechmenswert zu steigern. Dies konnte bisher erfolgreich umgesetzt werden.

Hochleistungsoberflichen auf Basis neuer Materialien sind elementarer Bestandteil zahlreicher
Produkte. Innovative Werkstoffe sind in vielen Branchen etabliert und férdern als Querschnitts-
technologie den technischen Fortschritt — etwa durch bessere Produkte oder effizientere
Prozesse. Somit tragen multifunktionale Oberflichen und Nanotechnologie gleichermaflen dazu

bei, die Wettbewerbsfihigkeit von Unternehmen zu verbessern.

Bislang wichst der Absatz sowohl von Systemen auf Basis neuer Technologien als auch von
Hochleistungsoberflichen kontinuierlich. Zu den bedeutenden Abnehmerbranchen zihlen
Automobilbau/Luftfahrt, Energie, Medizin/Gesundheit, Haushalt/Sanitir, Gebiude/Interieur
und Textilien/Kleidung. Besonders gefragt sind Systeme, die den Werterhalt der Oberfliche
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unterstiitzen (z. B. Schutzschichten gegen Korrosion oder Abrieb), den Reinigungsbedarf
senken (,easy-to-clean®), eine antimikrobielle Wirkung haben oder die Energieefhzienz

verbessern.

Angesichts des heterogenen, dynamischen Marktes prognostizieren Marktbeobachter weiter
kriftiges Wachstum: So soll nach Ansicht der Analysten von Future Markets Inc. der Markt
fiir Nanooberflichen bis zum Jahr 2025 auf knapp 10 Mrd. US-Dollar wachsen. Marketsand-
Markets erwartet ein jihrliches Wachstum von mehr als 20 Prozent und 2019 ein Marktvo-
lumen von 14,2 Mrd. US-Dollar. Zu den wichtigsten Absatzmirkten fiir Oberflichen aus
neuen Materialien zihlt die Automobilbranche. Nanogate selbst sicht fiir seine verfigbaren
Produkte und Anwendungen weltweit zukiinftig einen zuginglichen Markt von mehr als einer
Milliarde Euro.

Bei seiner Wachstumsstrategie konzentriert sich der Konzern auf mehrere besonders attraktive
Zielbranchen sowie die Entwicklung von neuen Technologien und Lésungen, vornehmlich in
den beiden strategischen Wachstumsfeldern. So umfasst kiinftig der Markt fiir hochwertige
Metallbeschichtungen ein Potenzial im mittleren dreistelligen Millionenbereich. Dazu werden
auch Anwendungen auf Basis der neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome beitragen.
Erhebliche Wachstumschancen sieht der Konzern auch fiir Glazing-Anwendungen, gerade im
Automobilmarkt. Denn innovative Kunststoffe konnen Glas oder Metall als Werkstoff ersetzen
und bieten mehr Gestaltungsspielraum beim Design von hochwertigen Bauteilen. Zudem sind
deutliche Gewichtseinsparungen méglich, die unter anderem zu einem geringeren Kraftstoff-
verbrauch fithren konnten. Nanogate erwartet fiir N-Glaze®-Anwendungen mittelfristig ein
Marktpotenzial im dreistelligen Millionenbereich. Neue Kunden und Vertriebspartner — még-
lichst international agierende Marktfiihrer in ihrer Branche — sollen sowohl mit bestehenden
als auch mit neuen Technologien gewonnen werden. Uber alle Zielbranchen hinweg legt der
Konzern besonderen Wert auf die Entwicklung und den Vertrieb umweltfreundlicher Systeme
und Prozesse, deren Anteil am Gesamtumsatz in den nichsten Jahren erheblich steigen soll.
Dariiber hinaus steht die weitere ErschlieSung internationaler Mirkte und neuer Anwendungs-

felder im Fokus, auch durch neue Beteiligungen und Joint Ventures.

Steuerungssystem

Der Konzern méchte trotz der Belastungen aus der Umsetzung des laufenden Wachstumspro-
gramms Phase5 — beispielsweise fiir Kapazititserweiterungen — das operative Ergebnis (EBITDA)
langfristig steigern. Nanogate bemiiht sich um einen Ausgleich zwischen Investitionen in Wachs-
tum und Optimierung der Kostenstrukeur. Nanogate steuert den Konzern anhand der zwei
wesentlichen Steuerungsgrofien Umsatz und EBITDA. Zusitzlich werden fiir die operative und
strategische Steuerung weitere Steuerungsgrofien, wie Rohertragsmarge, EBIT, Cashflow,
Working Capital, Investitionen und die Eigenkapitalquote miteinbezogen. In einem monatli-
chen Berichtswesen fiir den gesamten Konzern werden Soll-Ist-Vergleiche durchgefiihrt und
Leistungskennzahlen sowie Abweichungen analysiert. Dariiber hinaus erfolgt eine Steuerung
tiber qualitative Ergebnisse, wie beispielsweise die Entwicklung neuer Lésungen, Gewinnung
von Referenzkunden und Zertifizierungen durch Kunden, Lieferanten sowie externe Institute

und Unternehmen.

Forschung und Entwicklung

Nanogate weitete 2015 erneut das Kompetenz- und Anwendungsportfolio aus. So liegen die
Aufwendungen fiir Forschung und Entwicklung auf unverindert hohem Niveau. Gleichwohl ist
die F&E-Quote des Konzerns angesichts des stark steigenden Umsatzes leicht riickliufig. Die
Gesellschaft setzt diesen Kurs auch im laufenden Geschiftsjahr fort. Gerade in die strategischen
Wachstumsfelder Advanced Metals und Advanced Polymers flieffen derzeit erhebliche Mittel.
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Mit dem erweiterten Angebot nutzt der Konzern die Chancen aus der wachsenden Nach-
frage fiir multifunktionale Hochleistungsoberflichen. Dabei konzentriert sich die Gesellschaft
in erster Linie auf die Weiterentwicklung bestehender Technologien und auf kundengetrie-
bene Projekte. Aktuell konzentriert sich der Konzern auf Aufbau und Markteinfithrung der
neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome, die im Jahresverlauf 2016 in Betrieb gehen
soll. Uberdies flielen erhebliche Micttel in den Standort Liidenscheid, beispielsweise in den
Aufbau einer neuen Beschichtungsanlage mit hoherer Kapazitit, die im zweiten Quartal

2016 in Betrieb gehen soll. Bereits 2015 wurden die Kapazititen fiir Inkjet-Anwendungen
(Schwibisch Gmiind) sowie im Glazing-Kompetenzzentrum (Bad Salzuflen) signifikant

ausgeweitet.

Bei der grundlagen- und anwendungsbezogenen Forschung kooperiert Nanogate aus Effizienz-
griitnden mit anerkannten Forschungseinrichtungen, beispielsweise mit dem ,INM — Leibniz-
Institut fiir Neue Materialien gGmbH® in Saarbriicken, dem Fachbereich Kunststofftechnik der

Fachhochschule Kaiserslautern und dem Kunststoff-Institut Liidenscheid.

Um seinen Wettbewerbsvorsprung zu sichern und laufende Innovationspartnerschaften zu
schiitzen, iiberpriift Nanogate unter Abwigung von Kosten und zukiinftigem Nutzen regelmiflig
sein Patentportfolio und verfolgt hierbei eine marktorientierte Patenstrategie. Nicht mehr
benétige Patente lisst die Gesellschaft aus Kostengriinden auslaufen. Fiir den Konzern wird
internes Know-how, gerade in Verfahren und Prozessen, zunehmend bedeutsamer als einzelne

Schutzrechte.

Gesamtwirtschaftliche Rahmenbedingungen im Jahr 2015

Die Weltwirtschaft hat 2015 ihren Aufwirtstrend fortgesetzt, konnte aber nicht ganz die
Dynamik des Vorjahres erreichen. Die Weltkonjunktur legte im vergangenen Jahr um mutmaf-
lich 3,1 Prozent zu, teilte der Internationale Wihrungsfonds IWF) im Januar 2016 mit. Auch
Deutschland konnte laut IWF mit einer Wachstumsrate von plus 1,5 Prozent nicht ganz die
Entwicklung fritherer Jahre fortsetzen. Hingegen legte die deutsche Wirtschaft nach Angaben
der Bundesregierung um 1,7 Prozent zu. In der Euro-Zone wuchs die Wirtschaft laut IWF um
1,5 Prozent, in den USA um 2,5 Prozent und in China um 6,9 Prozent. Das schwichste
Wachstum der chinesischen Wirtschaft seit langem sorgt fiir heftige Diskussionen um die
kiinftige Entwicklung des Landes und belastete zusammen mit schwachen Wirtschaftsdaten

aus Brasilien und Russland auch die Finanzmirkte erheblich.

Das Branchenumfeld von Nanogate ist ebenfalls herausfordernd: Die relevanten Branchen
verzeichneten teilweise nur eine verhaltene Entwicklung. So steigerte die deutsche Chemie-
Branche zwar den Absatz leicht um 1 Prozent, bilanzierte der Verband der Chemischen
Industrie (VCI) im Dezember 2015. Allerdings habe der Umsatz angesichts fallender Preise
stagniert. Im Gegensatz dazu verzeichnete die Automobilindustrie fiir die beiden wichtigen
Mirkte USA und China neue Absatzrekorde, wihrend in Westeuropa nach Angaben des
Verbands der Automobilindustrie immerhin das beste Ergebnis seit fiinf Jahren erzielt wurde.
So stieg die Zahl der Neuzulassungen in Westeuropa um 9 Prozent. Ganz anders hingegen die
deutschen Maschinen- und Anlagenbauer: Sie erreichten 2015 bei der Produktion nur ein
schwaches Wachstum um 1 Prozent, berichtete der Branchenverband VDMA im Februar 2016.
Der private Konsum und die Einzelhandelsumsitze stiegen im Berichtszeitraum moderat,

melden die Marktforscher der GfK sowie das Statistische Bundesamt.



2.2 Geschiftsverlauf
Nanogate hat im Geschiftsjahr 2015 seine Geschiftstitigkeit erheblich ausgeweitet und die
internationale Marktposition erneut ausgebaut. Damit profitiert der Konzern von seiner 2014
gestarteten neuen Wachstumsstrategie Phase5. Dank der starken Nachfrage erreichte der
Konzern im Berichtsjahr mit knapp 91 Mio. Euro Umsatz erneut eine Rekordmarke und setzte
damit seinen Kurs von zweistelligen Wachstumsraten fort. Seit 2013 legte der Umsatz um mehr
als 70 Prozent zu. Als wichtiger Umsatztreiber erwies sich abermals das internationale Geschift.
Ebenfalls eine Bestmarke erreichte Nanogate beim operativen Ergebnis (EBITDA), das trotz der
erheblichen Belastungen aus der Expansionsstrategie auf 10,2 Mio. Euro wuchs. Im Vergleich
zu 2013 verbesserte sich das operative Ergebnis erheblich. Die starke finanzielle Entwicklung
belegen zudem der auf 12,3 Mio. Euro verbesserte operative Cashflow sowie die liquiden Mittel,
die sich auf 22,7 Mio. Euro erhéhten.

Im Berichtsjahr stand neben dem starken operativen Geschift die strategische Weiterentwick-
lung des Konzerns im Fokus. Im Rahmen des 2014 gestarteten neuen Strategieprogramms
Phase5 méchte Nanogate neben einem verstirkten organischen Wachstum vor allem seine
internationale Aufstellung verbessern sowie sein Anwendungs- und Technologieportfolio
vergroflern. Im Mittelpunke stehen zusitzliche Systeme und Losungen fiir die strategischen
Anwendungsfelder Advanced Metals und Advanced Polymers. Dazu startete Nanogate im April
2015 die Einfithrung einer neuen Technologieplattform unter dem Namen N-Metals® Chrome.
Ziel ist es, Oberflichen mit hochwertigem metallischem Design in Verbindung mit multifunk-
tionalen Eigenschaften auszustatten. Mit der neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome
schafft Nanogate die vom Market dringend geforderte Alternative zu umweltbelastenden sowie
anwendungsseitig eingeschrinkten Galvanikprozessen und bietet neue Design- und Funktions-

optionen.

Das neue Beschichtungsverfahren basiert auf der Verbindung von umweltfreundlicher PVD-
Diinnschichttechnologie mit UV-basierten, nasschemischen Beschichtungen. Die Technologie
verzichtet auf umweltbelastende Stoffe wie Chrom6 oder Nickel. Durch den Verzicht auf
umweltbelastende Stoffe lassen sich die veredelten Bauteile auch komplett recyceln. Uberdies
resultieren im Schadensfall Sicherheitsvorteile, da die Beschichtung nicht splittert. Die neue
Technologie erméglicht vielfiltige Design- und Farbvarianten und ist bei einer Vielzahl von
Substraten einsetzbar. Die Oberflichen in hochster optischer Qualitit sind zudem korrosions-
bestindig und erfiillen anspruchsvolle Richtlinien. Der Konzern sieht fiir multifunktionale
Metallisierungen von Oberflichen ein Marktpotenzial im mittleren dreistelligen Millionen-

bereich. Der Produktionsstart ist fiir 2016 geplant.

Die innovative Technologieplattform ist im neuen Kompetenzzentrum fiir Advanced Metals
angesiedelt. In den Aufbau des neuen Standorts in Neunkirchen sowie die Einfithrung der neuen
Technologieplattform fiir hochwertige Metallisierungen investiert Nanogate einen héheren
cinstelligen Millionenbetrag. Die bereits gestarteten Projekte umfassen Anwendungen fiir
Edelstahloberflichen mit multifunktionalen Beschichtungen, die héchsten Designanspriichen
geniigen. Die Anlage ist dariiber hinaus so flexibel, dass sie auch fiir eine wirtschaftliche

attraktive Fertigung kleiner Serien bei der Markteinfithrung neuer Anwendungen geeignet ist.

Im Rahmen des Strategieprogramms Phase5 {ibernahm der Konzern die noch ausstehenden
Anteile an der GfO AG. Die entsprechende Option hatte Nanogate zu Jahresbeginn ausgeiibt
und im Juli die verbleibenden knapp 25 Prozent erworben. Seit dem Einstieg des Konzerns im
Sommer 2010 hatten sich Umsatz und Ergebnis der Beteiligung deutlich erhéht. Die gute

Entwicklung bestitigt ein weiterer GrofSauftrag: Das Projekt umfasst die Veredelung einer




Sensorabdeckscheibe fiir Navigationsgerite mit einer multifunktionalen Beschichtung. Die
Gerite kommen bei einem populiren Volumenmodell zum Einsatz. Nanogate hat hierfiir einen
mehrjihrigen Auftrag erhalten, nachdem ein erstes Projekt in kleinerem Umfang 2014 erfolg-
reich umgesetzt worden war. Parallel nahm GfO eine zweite Inkjet-Beschichtungs-Anlage in
Betrieb.

Parallel erweiterte Nanogate sein Angebotsspektrum um das neue Geschiftsfeld Sicherheitstech-
nik, das bei der niederlindischen Tochtergesellschaft Nanogate Glazing Systems angesiedelt ist.
Der Konzern lieferte schon zuvor Kunststoffscheiben fiir Referenzprojekte etwa in der Forstwirt-
schaft, welche extrem bruchfest und multifunktional veredelt sind. Nach erfolgreichen Markt-
tests und dem Aufbau zusitzlicher Kompetenzen werden nun beispielsweise auch Fahrzeuge von
Behérden, wie zum Beispiel Busse deutscher Hersteller, mit sicherheitsoptimierten Scheiben
ausgestattet. Nanogate erwartet mittelfristig ein Umsatzpotenzial im zweistelligen Millionenbe-
reich. Die Vermarktung liuft unter dem Namen N-Glaze Security. Die von Nanogate entwickel-
ten Kunststoff-Scheiben erfiillen alle Anforderungen an eine hohe Sicherheit und bieten zugleich
eine exzellente optische Qualitit. So sind diese schlagzih, bruchfest sowie splitterfrei und bieten
damit beispielsweise Fahrzeuginsassen Schutz vor Beschidigungen, etwa durch Vandalismus.
Uberdies kénnen Funktionen wie leichte Reinigung (,easy-to-clean®), UV-Schutz, chemische

Bestindigkeit, Farben oder Flammschutz integriert werden.

Zudem erhohte der Konzern sein Absatzpotenzial mit multifunktionalen und optisch hochwer-
tigen Beschichtungen fiir Touchpads, die in Fahrzeugen einsetzt werden. Fiir einen deutschen
Premium-Automobilhersteller liefert die Nanogate-Tochtergesellschaft GFO AG kiinftig
Touchpads mit einer kratzfesten Veredelung. Sie sind in der Mittelkonsole im Bereich des
Schaltwahlhebels angesiedelt und verbessern die Bedienung des Fahrzeugs, etwa des Navigations-
gerits. Bei der Beschichtung kommt eine multifunktionale Sicralan®Veredelung fiir die kapa-
zitive Sensor-Oberfliche zum Einsatz. Die neue Fahrzeuggeneration ist im Sommer 2015 auf

den Markt gekommen.

Im operativen Geschift konnte der Konzern die Integration der 2014 erworbenen Tochtergesell-
schaft Vogler GmbH schneller als erwartet abschlieffen. Zu den wichtigsten Projekten zihlte der
Ausbau der Kompetenzen im Bereich hochwertiger Metallbeschichtungen mit dem Fokus auf
flache und gebogene Anwendungen. Uberdies optimiert Nanogate kontinuierlich das bisherige
Produkt- und Auftragsportfolio von Vogler, um die Profitabilitit der Beteiligung mittelfristig

zu erhohen.

Zu den wichtigsten neuen Auftrigen im laufenden Betrieb zihlt ein neues Grofiprojekt fiir
Vogler: Die mehrjihrige Vereinbarung umfasst die Lieferung von optisch hochwertigen
Komponenten an einen deutschen Automobilkonzern der Premiumklasse mit Sitz im siiddeut-
schen Raum. Im Rahmen des mehrjihrigen Auftrags agiert Nanogate als Innovationspartner
fiir den Automobilhersteller und stellt das komplette System zur Verfiigung. Die hochwertig
dekorativ veredelten und mit einer Metallisierung ausgestatteten Komponenten, die hchste
Qualititsanforderungen erfiillen, kommen im Bereich des Exterieurs von Premiumfahrzeugen
zum Einsatz. Der Auftrag bestitigt den Trend, dass gerade im Automobilbau kiinftig vor allem
Hersteller kompletter Bauteile sowie Bauteilgruppen gefragt sind. Im Bereich Energieeffizienz
verzeichnete der Konzern eine stabile Nachfrage und baute seine Kundenbasis mit einem
weiteren internationalen Anbieter erneut aus. Parallel entwickelte Nanogate seine Technolo-

gie weiter.

Auflerdem stirkte Nanogate sein internationales Absatzpotenzial: Der Konzern erweiterte sein

China-Geschift um ein neues Millionen-Projekt fiir einen fiihrenden deutschen Automobilher-
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steller. Nanogate erginzt somit den bestehenden Vertrag um einen weiteren Auftrag, der in
Zusammenarbeit mit einem internationalen Automobilzulieferer abgewickelt wird. Der neue
mehrjihrige Auftrag umfasst ein kumuliertes Auftragsvolumen im signifikant zweistelligen
Millionenbereich und erginzt das seit 2014 bestehende Geschift. Fiir das neue Projekt werden
die Produktionskapazititen im bestehenden Glazing-Kompetenzzentrum in Bad Salzuflen erneut
aufgestockt, nachdem bereits 2014 das Volumen mehr als verdoppelt wurde. Die Investitionen
fur die zusitzlichen Produktions- und Beschichtungsanlagen belaufen sich auf einen mittleren

einstelligen Millionenbereich.

Im Geschift mit klassischen Systemen und Lésungen verzeichnete der Konzern eine zufrieden-
stellende Nachfrage. Gerade im Bereich Endanwendersysteme fiir Sport-/Freizeit-Anwendungen
ist der Absatz weiter gestiegen. Nanogate profitiert im Segment Base Technologies von seinen

etablierten und weithin bekannten Lésungen.

Intern setzt Nanogate darauf, seine Organisation und Prozesse weiter zu professionalisieren und
zugleich die Voraussetzungen fiir kiinftiges Wachstum zu legen. Dazu zihlen beispielsweise die
Einfithrung von Energie-Management-Systemen (siche Kapitel 2.5.2) sowie weitere Auditierun-
gen seitens renommierter Hersteller. Das Strategieprogramm Phase5 umfasst auch ein internes
Exzellenz-Programm, um Entwicklung, Fertigung und Vertrieb stirker zu vernetzen. In diesem
Rahmen werden zahlreiche Projekte fiir eine noch bessere interne Zusammenarbeit innerhalb

der Firmengruppe umgesetzt.

Die gute Marktposition des Konzerns wurde im Berichtsjahr auch von externer Seite gewiirdigt:
Die Wirtschaftspriifungsgesellschaft Ernst & Young (EY) zeichnete Nanogate mit dem angesche-
nen Unternchmerpreis ,,Entrepreneur des Jahres® aus, den CEO Ralf Zastrau und COO Michael
Jung entgegennahmen. Nach Ansicht der Jury bauten sie ein Start-up zum international aner-
kannten Unternehmen aus, das stets neue Technologien entwickelt und sich als Markt- und

Innovationsfiihrer in seiner Sparte positioniert.
Ertrags-, Finanz- und Vermégenslage

2.3.1 Ertragslage
Nanogate verzeichnete im Jahr 2015 erneut eine starke Geschiftsentwicklung. Der Konzern-
umsatz stieg, auch konsolidierungsbedingt, um 32,5 Prozent auf 90,9 Mio. Euro (Vj. 68,6)
— eine neue Rekordmarke fiir den Konzern. Im Vergleich zum Jahr 2013 — vor dem Start des
Strategieprogramms Phase5 — legte der Umsatz um mehr als 70 Prozent zu. Im abgelaufenen
Geschiiftsjahr 2015 profitierte die Gesellschaft von einer hohen Nachfrage in allen Ziel-
mirkten sowie einem besonders starken Jahresendgeschift. Wichtige Umsatztriger sind die
beiden strategischen Wachstumsfelder Advanced Metals und Advanced Polymers. Das
Exportgeschift legte um etwa ein Drittel auf rund 42 Mio. Euro zu und ist weiterhin ein
wichtiger Absatzmarkt, dessen Bedeutung stetig zunimmt. Im Exportgeschift nicht bertick-
sichtigt sind signifikante Umsatzbeitrige, die zwar mit innerdeutschen Kunden erwirtschaf-
tet werden, die aber wiederum ihre Endprodukte ebenfalls ins Ausland verkaufen. Die
Bestandsveridnderungen beliefen sich auf 0,3 Mio. Euro (Vj. -0,7). Die aktivierten Eigen-
leistungen betrugen 1,4 Mio. Euro (Vj. 1,2), die sonstigen betrieblichen Ertrige erhchten
sich leicht auf 2,2 Mio. Euro (Vj. 2,0). Die Gesamtleistung des Konzerns stieg somit um
33,5 Prozent auf 94,8 Mio. Euro (Vj. 71,1).

Der Materialaufwand erhéhte sich auch konsolidierungsbedingt auf 35,9 Mio. Euro
(Vj: 24,5), wihrend die Materialaufwandsquote (in Relation zur Gesamtleistung) bei
37,8 Prozent (Vj. 34,4) lag. Die Rohertragsmarge (in Relation zur Gesamtleistung) als eine
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der zentralen Steuerungsgroflen ging planmiflig auf 62,1 Prozent (Vj. 65,6) zuriick,
resultierend aus einem zunehmend stirkeren Komponentengeschift. Der Personalaufwand
erhohte sich zwar ebenfalls konsolidierungsbedingt auf 28,5 Mio. Euro (Vj. 23,4), aller-
dings reduzierte sich die Personalaufwandsquote (in Relation zur Gesamtleistung) auf
30,0 Prozent (Vj. 33,0). Trotz des hoheren Geschiftsvolumens erhéhten sich die sonstigen

betrieblichen Aufwendungen unterproportional auf 20,2 Mio. Euro (Vj. 15,8).

Das operative Ergebnis (EBITDA) legte trotz der Belastungen aus der Expansionsstrategie
tiberproportional zu: Das Konzern-EBITDA erhohte sich um 37 Prozent auf 10,2 Mio.
Euro (Vj. 7,4). Die Belastungen resultieren aus Kosten fiir Projekte und Prozesse im
Zusammenhang mit dem Ausbau des Technologieportfolios und der Kapazititen. Hinzu
kommen Einmaleffekte aus Transaktions- und Integrationskosten. Trotz dieser Kosten
erhdhte sich die Konzern-EBITDA-Marge auf 11,2 Prozent (Vj. 10,8). Ohne Sondereffekte
wire die operative Marge entsprechend héher ausgefallen. Angesichts der erheblichen
Investitionen in Technologie und Kapazititen erhdhten sich die Abschreibungen erwar-
tungsgemif$ auf 7,2 Mio. Euro (Vj. 5,0). Das Konzern-EBIT stieg trotz dieser hoheren
Abschreibungen auf 3,0 Mio. Euro (Vj. 2,5). Resultierend aus dem Expansionskurs belief
sich das Finanzergebnis auf -2,4 Mio. Euro (Vj. -1,6). Der Steueraufwand ging auf 0,1 Mio.
Euro zuriick (Vj. 0,4). Das Konzernergebnis erreichte 0,5 Mio. Euro (Vj. 0,4). Das Ergebnis
je Aktie belief sich somit auf 0,16 Euro je Aktie (bezogen auf eine durchschnittliche

Aktienanzahl im Berichtszeitraum von 3.273.988 Aktien [unverwissert]).

Segmentberichterstattung

Uberblick iiber die Segmente

Base Technologies Advanced Technologies
2014 2014
TEUR TEUR TEUR TEUR
Segmenterldse 34.675 26.373 56.219 42.183
Segmentergebnis 2.832 2.176 3.078 2.054
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Das Segment Advanced Technologies mit den beiden strategischen Wachstumsfeldern
Advanced Metals und Advanced Polymers steuerte im Berichtsjahr knapp zwei Drittel
zum Geschiftsvolumen des Konzerns bei. Dank der starken Nachfrage erhéhte sich der
Segmentumsatz um ein Drittel auf 56,2 Mio. Euro (Vj. 42,2). Das Segmentergebnis
erhohte sich auf 3,1 Mio. Euro (Vj. 2,1) und war geprigt vom Mitteleinsatz fiir die
Expansionsstrategie. Im Segment Base Technologies stieg der Umsatz auf 34,7 Mio. Euro
(Vj. 26,4), das Segmentergebnis nahm auf 2,8 Mio. Euro zu (Vj. 2,2).

Finanzlage

Die Finanzkraft des Konzerns erhéhte sich trotz des mit dem Expansionskurs verbunde-
nen Mittelaufwands, beispielsweise mit Investitionen in Technologien und Kapazititen,
sowie der Belastungen fiir die internationale Markterschliefung. So erhshten sich die
liquiden Mittel zum Bilanzstichtag auf 22,7 Mio. Euro (Vj. 17,8). Dazu trugen in erster

Linie die starke Geschiftsentwicklung sowie die erfolgreiche Kapitalerhéhung bei.

Der operative Cashflow stieg auf 12,3 Mio. Euro (Vj. 8,2). Der Anstieg resultiert unter
anderem aus einer gestiegenen operativen Profitabilitit und einem verbesserten Net
Working Capital. Geprigt in erster Linie von dem Mittelzufluss aus einer Barkapitaler-
héhung beliuft sich der Cashflow aus Finanzierung auf 2,2 Mio. Euro (Vj. 16,3). Der



Konzern erzielte im Mirz 2015 bei einer Kapitalerhéhung ohne Bezugsrecht einen
Brutto-Emissionserlés von 11,3 Mio. Euro. Platziert wurden 297.843 neue Aktien.

Im Finanzierungs-Cashflow sind iiberdies beispielsweise die Dividendenzahlung sowie
Tilgung und Aufnahme von Fremdkapital enthalten. Der Cashflow aus Investitionstitig-
keit belief sich im Berichtszeitraum auf -9,6 Mio. Euro (Vj. -24,0) und spiegelt die
Umsetzung der Wachstumsstrategie Phase5 wider. Der hohere Vorjahreswert ist im
Wesentlichen auf die Ubernahme des Oberflichenspezialisten Vogler im Sommer 2014

zuriickzufiihren.

2.3.4 Vermégenslage
Die Bilanzsumme des Konzerns erhéhte sich im abgelaufenen Geschiftsjahr auf
123,8 Mio. Euro (Vj. 108,5). Der Anstieg resultiert vor allem aus héheren Sachanlagen
sowie den gestiegenen liquiden Mitteln. Die Eigenkapitalquote verbesserte sich zum
Bilanzstichtag auf 41,4 Prozent (Vj. 39,0).

Die langfristigen Vermogenswerte legten auf 85,1 Mio. Euro (Vj. 75,2) zu, in erster
Linie wegen des Anstiegs der Sachanlagen auf 41,3 Mio. Euro (Vj. 31,1). Die gestiege-
nen Sachanlagen spiegeln den Wachstumskurs der Gesellschaft wider. Durch das stark
gestiegene Geschiftsvolumen erhéhten sich die kurzfristigen Vermogenswerte auf 38,7
(Vj. 33,3), beispielsweise durch gestiegene Vorrite in Héhe von 7,5 Mio. Euro (Vj. 6,6).
Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen gingen hingegen trotz des Umsatzan-
stiegs stichtagsbedingt auf 5,7 Mio. Euro (Vj. 6,5) zuriick. Die liquiden Mittel betrugen
22,7 Mio. Euro (Vj. 17,8).

Im Berichtszeitraum erhéhte sich das Grundkapital der Gesellschaft auf 3.377.716 Euro
(Vj. 3.016.705). Dazu trugen eine Bar-Kapitalerhéhung ohne Bezugsrecht vom Mirz
2015, eine kleine Kapitalerh6hung gegen Sacheinlage als Teil der Transaktion zur
Ubernahme der ausstehenden GfO-Anteile sowie neue Aktien aufgrund ausgeiibter
Aktienoptionen bei. Die langfristigen Finanzverbindlichkeiten beliefen sich auf nahezu
unverindert 31,7 Mio. Euro (Vj. 31,8). Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen erhdhten sich mit dem steigenden Geschiftsvolumen auf 5,2 Mio. Euro

(Vj. 4,5).

2.4 Gewinnverwendung
Im Geschiftsjahr 2015 verzeichnete der Konzern erneut eine erfreuliche Geschiftsentwicklung
und erreichte neue Bestmarken bei Umsatz und operativem Ergebnis (EBITDA). Operativer
Cashflow und Liquiditit verbesserten sich ebenfalls. Allerdings belastete der Mittelaufwand fiir
die Umsetzung der Wachstumsstrategie Phase5 das Ergebnis der Nanogate AG als Muttergesell-
schaft mit ihren zahlreichen Holding- und Service-Funktionen. Dazu zihlen beispielsweise
Kosten fiir die internationale Markterschliefung und das Business Development. Diese
besonderen Belastungen hat die Muttergesellschaft aus Transparenzgriinden komplett allein
getragen und darauf verzichtet, fallweise Tochtergesellschaften entsprechend einzubeziehen.
Hinzu kam ein erheblicher Mittelaufwand fiir neue Technologien und zusitzliche Kapazititen,
der von den operativ titigen Tochtergesellschaften getitigt wurde und im Rahmen der Konsoli-
dierung daher letztlich auch die Muttergesellschaft belastet. Daher ging das Jahresergebnis der
Einzelgesellschaft nach HGB erwartungsgemif$ auf -2,1 Mio. Euro (Vj. +1,1) zuriick. Diese
Entwicklung ist zudem auf steigende Kosten angesichts zusitzlicher Aufgaben der Holding
zuriickzufiithren, die angesichts des stark steigenden Geschiftsvolumens ihre Strukturen und
Prozessen optimiert hat. Angesichts der erfreulichen operativen Entwicklung, der weiterhin
guten Perspektiven fiir den Konzern und der Finanzstirke des Konzerns schlagen Vorstand und

Aufsichtsrat gleichwohl unverindert die Zahlung einer Dividende von 0,11 Euro je Aktie vor




und méchten so die Aktionire weiterhin am Erfolg beteiligen. Trotz der unverinderten
Ausschiittung bleibt der finanzielle Spielraum der Unternehmensgruppe fiir die anstehenden
Expansionsschritte gewahrt. Der Konzern wird somit seine Wachstumsstrategie unverindert
fortsetzen. Die gute Geschiftsentwicklung im Jahr 2015 mit einem erheblichen Umsatzanstieg

im Konzern um nahezu ein Drittel und das verbesserte Konzernergebnis bestitigen diesen Kurs.
2.5 Finanzielle und nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

2.5.1 Finanzielle Leistungsindikatoren
Die Steuerungsgrofien sind Umsatz, Rohertragsmarge, EBITDA, EBIT, Cashflow,
Working Capital, Investitionen und die Eigenkapitalquote. Ziel ist es, Umsatz und opera-
tives Ergebnis kontinuierlich zu steigern. Dariiber hinaus achtet der Konzern darauf, den
operativen Cashflow zu erhéhen und das Net Working Capital moglichst effizient einzu-

setzen.

2.5.2 Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren, Nachhaltigkeit, Mitarbeiter
Zum Stichtag 31.12.2015 erhdhte sich die Zahl der Mitarbeiter auf 593 (Vj. 555).
Im Jahresdurchschnitt belief sich die Zahl der Beschiftigten auf 582 (Vj. 470). Der
Umsatz je Mitarbeiter erreichte rund 156.000 Euro (Vj. rund 145.000). Die Zahl der
Auszubildenden betrug 17 (Vj. 15).

Nachhaltiges Wirtschaften zihlt bei Nanogate seit dem operativen Start der Geschifts-
titigkeit zum Selbstverstindnis. Dazu zihlen vor allem eine entsprechend ausgerichtete
Produktion und Produktpalette. Der Konzern sicht erhebliches Umsatz- und Ergebnis-
potenzial bei umweltfreundlichen Anwendungen, Systemen und Prozessen. Das grofie
Interesse an N-Glaze®-Anwendungen resultiert neben erheblichen Design-Vorteilen
gerade im Automobilbau aus dem geringeren Gewicht im Vergleich zu Glas und Metall,
was zu einem reduzierten Kraftstoffverbrauch und damit zu einem niedrigeren CO,-
Ausstof§ beitrigt. Auch wurden lsemittelbasierte Materialsysteme auf wasserbasierte

Losungen umgestellt.

Neben einem auf Nachhaltigkeit ausgerichteten Portfolio zihlt bei Nanogate vor allem
gesellschaftliches Engagement zu einer verantwortungsbewussten Unternehmensfithrung.
Als Vorreiter fiir die Branche und als ein international fithrendes, integriertes Systemhaus
engagiert sich Nanogate vielfiltig fiir die Interessen der Anbieter in diesem Marke. Ein
Fokus liegt auf der sicheren Nutzung der Technologie fiir die Kunden sowie im Herstel-
lungsprozess (Arbeitsschutz). So beteiligte sich Nanogate beispielsweise am EU-weiten
Forschungsprojekt NanoSustain, das im April 2013 von insgesamt zwdlf Partnern aus
acht Lindern erfolgreich abgeschlossen wurde. Ebenfalls beendet wurde das Projeket zur
Entwicklung energieeffizienter Feinstaubfilter, das von der Deutschen Bundesstiftung
Umwelt (DBU) geférdert wurde. Im Rahmen der langjahrigen Aktivititen im NanoBio-
Net e.V. — einem der grofiten und leistungsstirksten Nano- und Biotechnologienetzwerke
Deutschlands — beteiligt sich Nanogate seit 2014 an der Arbeit des ZIM-Netzwerkes
NanoPharm. Hier steuert Nanogate sein Know-how zu Nanostrukturen, Oberflichen-
modifikationen und Nanopartikelsynthese bei. Uberdies zihlt der Konzern zu den
Initiatoren der Branchenvertretung Deutscher Verband Nanotechnologie e.V. und ist

mit Michael Jung, COO von Nanogate, als Vizeprisident auch im Fithrungsgremium des

Verbandes prisent.

Parallel beteiligt sich Nanogate unverindert an mehreren Projekten, die den Dialog von

Gesellschaft und Wirtschaft férdern und konzentriert sich dabei vor allem auf Programme
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mit umfassender Vernetzung der beteiligten Partner. Beispielsweise engagiert sich die
Gesellschaft beim regionalen Projekt ,,Verantwortungspartner Saarland, das von
zahlreichen Institutionen im Saarland unterstiitzt wird und auf grofle Resonanz st6f3t.
Ziel ist es, gesellschaftliche Verantwortung in der mittelstindischen Wirtschaft dauerhaft
zu verankern, zu professionalisieren und dessen Wirksamkeit zu erhshen. Nanogate-CEO
Ralf Zastrau ist Mitglied des Vorstands bei ,Unternehmen fiir die Region .V*, Berlin,
und Vorsitzender des Vorstands des ,,Verantwortungspartner Saarland e.V.%, Saarbriicken,
— beide Projekte werden von der renommierten Bertelsmann-Stiftung unterstiitzt. Neben
zahlreichen Schulprojekten férdert Nanogate, gemeinsam mit seiner Tochtergesellschaft
GfO, beispielsweise ein EU-Leuchtturmprojekt, das junge Menschen beim Start ins
Berufsleben begleitet. Auch im Jahr 2015 unterstiitzte der Konzern die Hilfsorganisation

,German Doctors e. V.“ (ehemals ,Arzte fiir die Dritte Welt®).

Um die Prozesse, Projekte, Management und Berichterstattung in Sachen Nachhaltig-
keit weiter zu professionalisieren, bereitet der Konzern die Anwendung des Deutschen
Nachhaltigkeits-Kodex vor und will mittelfristig die dazu nétige Entsprechenserklirung
abgeben. Mit diesem Schritt méchte Nanogate seiner Rolle als verantwortungsbewusstes
Unternehmen noch stirker gerecht werden. In diesem Zusammenhang haben die Tochter-
gesellschaften GfO, Plastic-Design und Vogler im Berichtsjahr bereits Energie-Manage-
ment-Systeme nach ISO DIN 50001 eingefiihrt. Ziel ist es, Energiefliisse zu messen und
den Stand der Energieeflizienz besser beurteilen zu kénnen. In diesem Zusammenhang
finden zahlreiche Projekte statt, um den Ressourcenverbrauch im Konzern zu senken.

So wurde beispielsweise in der Produktionshalle von Vogler die Beleuchtungsanlage von
herkémmlichen Leuchtmitteln auf LEDs umgestellt. Somit sinkt der Energiebedarf um
jahrlich rund 170.000 Kilowattstunden.

Vorjahresvergleich

Nanogate hat im Berichtszeitraum seine Ziele deutlich tibertroffen. Nachdem der Konzern

mit der Veréffentlichung des Geschiftsberichts zunichst einen Umsatzanstieg auf mehr als

80 Mio. Euro und eine Verbesserung des operativen Ergebnisses (EBITDA) prognostiziert hatte,
erhohte der Konzern seine Erwartungen fiir das Gesamtjahr. Die Gesellschaft profitierte dabei
von einer konzernweiten hohen Nachfrage, vor allem bei Glazing-Anwendungen. Daher wur-
den im vierten Quartal die Ziele fiir das Geschiftsjahr 2015 angehoben: Mit 90,9 Mio. Euro
Umsatz und einem operativen Ergebnis (EBITDA) von rund 10,2 Mio. Euro tibertraf Nanogate
schliellich sogar die erhéhte Prognose deutlich. Zum Vergleich: 2014 erwirtschaftete der
Konzern Erlose in Hohe von 68,6 Mio. Euro bei einem operativen Ergebnis (EBITDA) von

7,4 Mio. Euro. Gegeniiber 2013 legte der Umsatz sogar um mehr als 70 Prozent zu. Zum guten
Abschneiden im Berichtsjahr trug auch eine besonders starke Geschiftsentwicklung im vierten
Quartal bei. Die gute Geschiftsentwicklung im Jahr 2015 belegen iiberdies der starke operative
Cashflow und die gestiegene Liquiditit.

Gesamtaussage zur wirtschaftlichen Entwicklung

Nanogate ist nach Ansicht des Vorstandes auf einem guten Weg, seine Marktposition kontinu-
ierlich auszubauen und die Profitabilitit zu verbessern. Mit den strategischen Wachstumsfel-
dern Advanced Metals und Advanced Polymers adressiert der Konzern grofle, wachstumsstarke
Mirkte, die das angepeilte Umsatzwachstum in den nichsten Jahren erméglichen sollten. Mit
der laufenden Wachstumsstrategie Phase5 erreichte der Konzern im Berichtsjahr und in den
ersten Monaten des neuen Geschiftsjahres 2016 wichtige Erfolge: Dazu zihlen vor allem der
Ausbau des Produkeportfolios um eine neue Technologieplattform zur multifunktionalen
Metallisierung von Oberflichen, deren Markteinfithrung im Jahresverlauf 2016 geplant ist.

Parallel weitete der Konzern seine internationale Markeposition erneut aus, unter anderem im




Mirz 2015 mit einem weiteren Grofauftrag aus Asien. Neben einem starken Absatz in Asien
rechnet die Gesellschaft mit einem deutlich wachsenden US-Geschift. Zudem erdffnete
Nanogate auch einen Standort in der Tiirkei. Der Aufbau weiterer internationaler Standorte
wird gepriift. Als dritte Sdule neben dem Ausbau von Technologieportfolio und Internationali-
sierung plant der Konzern ein verstirktes organisches Wachstum. Mit neuen Auftrigen beispiels-
weise fiir Touchpads oder Kiichenmébel weitete Nanogate die Auftragsbasis im hohen zwei-
stelligen Millionenbereich erneut aus und sorgt tiberdies dafiir, den Branchenmix stirker
auszubalancieren. Erhebliche Chancen sieht der Konzern zudem in einem Ausbau des Kompo-
nentengeschifts, womit der Konzern seine Wertschépfungskette erginzen méchte. Das Strate-
gieprogramm Phase5 umfasst auch weitere Ubernahmen oder Beteiligungen als strategische
Handlungsoptionen sowie ein internes Exzellenzprogramm, um Entwicklung, Produktion und
Vertrieb stirker zu vernetzen. Somit ist der Konzern nach Ansicht des Vorstandes gut geriistet,

den Wachstumskurs fortzusetzen.

Die Nanogate Industrial Solutions GmbH und die Vogler GmbH vereinbarten zu Jahresbeginn 2016

einen Ergebnisabfiihrungsvertrag.

Im Februar 2016 meldete Nanogate den operativen Start ihrer neuen tiirkischen Tochtergesellschaft
Nanogate Teknoloji mit Sitz in Istanbul. Vom neuen Standort aus méchte der Konzern die Mirkte in
der Tiirkei sowie im Nahen und Mittleren Osten erschlieen. Zusitzliches Absatzpotenzial in der
Region sicht Nanogate auch bei weiteren Anwendungsfeldern. Angesichts der vorhandenen Auftrags-
basis erwartet Nanogate schon im laufenden Geschiftsjahr 2016 einen Umsatz in Millionenhshe in

der Region und will erste Ergebnisbeitrige erzielen.

Im April 2016 vereinbarte Nanogate die Ubernahme von 75 Prozent der Anteile am Kunststoff-
Spezialisten Walter Goletz GmbH, Kierspe. Mit diesem Schritt erweitert der Konzern seine
Systemkompetenz und decke kiinftig alle Kompetenzen hinsichtlich der Entwicklung und Pro-
duktion sowie der multifunktionalen Veredelung von hochwertigen Kunststoffkomponenten ab.

Die neue Beteiligung verfiigt vor allem bei kleineren und mittleren, designorientierten Bauteilen
tiber eine starke Marktposition, wihrend Nanogate mit ihrer bisherigen Tochtergesellschaft Plastic-
Design bislang auf grofSere Bauteile, etwa fiir die Automobilindustrie, spezialisiert ist. Uberdies
verfiigt Goletz auch tiber Kompetenzen im Bereich Metallisierung und Oberflichenveredelung.

Die Beteiligung liefert an Kunden aus den Branchen Automobil, Elektronik und Haushalt. Parallel
ist Goletz iiber eine Tochtergesellschaft im Bereich Medizintechnik vertreten und besitzt entspre-
chende Zertifizierungen und Herstellungssysteme, etwa im Reinraum. Das Unternehmen wurde
1969 gegriindet und hat gegenwirtig rund 130 Mitarbeiter. Fiir das Geschiftsjahr 2016 strebt die
Walter Goletz GmbH einen Umsatz von mehr als 15 Mio. Euro sowie ein profitables Ergebnis an.
Wie bei fritheren Ubernahmen wird Nanogate seine neue Beteiligung im Rahmen der Integration
weiterentwickeln und bei Goletz den vorhandenen Auftrags- und Produkemix sukzessive optimieren,
um Synergien auf Konzernebene zu erzielen. Der Kaufpreis enthilt erfolgsabhingige Komponenten
und wird in mehreren Tranchen in den nichsten Jahren ausgezahlt. Im Rahmen dieses Stufenmodells
kann Nanogate auch die noch ausstehenden Anteile erwerben. Ein Teil des Kaufpreises wird in Aktien
(aus einer Kapitalerhshung gegen Sacheinlage) gezahlt. Den Abschluss der Transaktion erwartet
Nanogate bis zum Sommer, so dass ab diesem Zeitpunkt die Gesellschaft auch konsolidiert werden

wiirde.



4.1 Prognose

4.1.1

4.1.2

Kiinftige Konjunktur- und Branchenentwicklung

Trotz Unsicherheiten iiber die Entwicklung einzelner Linder und der Turbulenzen an
den Finanzmirkeen soll sich die Konjunktur weltweit insgesamt weiter positiv entwi-
ckeln. So erwartet die Bundesregierung fiir Deutschland mit einer Wachstumsrate von
1,7 Prozent eine Entwicklung auf Vorjahresniveau. Auch der Internationale Wihrungs-
fonds IWF prognostiziert fiir Deutschland ein Konjunkturplus von 1,7 Prozent und hat
seine Erwartungen im Januar 2016 sogar leicht angehoben. Gleiches gilt fiir die Euro-
Zone. Fiir die Weltwirtschaft ist der IWF jedoch etwas vorsichtiger gestimmt und
erwartet nur noch ein Wachstum um 3,4 Prozent statt 3,6 Prozent. In den USA soll die
Konjunktur um 2,6 Prozent (statt 2,8 Prozent) zulegen, in China um 6,3 Prozent

(unverinderte Prognose). Der Olpreis bleibt laut IWF weiter auf Talfahrt.

Auf verhaltenem Niveau diirften sich 2016 die von Nanogate vornehmlich adressier-

ten Zielbranchen entwickeln. Die deutsche Chemiewirtschaft hat nach Angaben ihres
Branchenverbandes VCI die Erwartungen mittlerweile leicht gesenkt und erwartet
nunmehr noch einen Anstieg der Produktion um 1 Prozent. Bei leicht riickliufigen
Preisen sollte der Umsatz somit um 0,5 Prozent zulegen. Der Maschinenbau-Verband
VDMA rechnet nach dem schwachen Wachstum 2015 mit einem ,,Nullwachstum® im
laufenden Jahr. Die Automobilbranche scheint trotz der Hausforderungen laut Branchen-
verband VDA grundsitzlich positiv gestimmt zu sein. Demnach soll der Pkw-Weltmarkt
um 2 Prozent zulegen und somit erstmals die Marke von 80 Millionen Fahrzeugen
erreichen. Nach Ansicht der Marktforschungsgesellschaft GfK bleibt der private Konsum
eine wichtige Stiitze der Wirtschaft und soll mit einem Anstieg um real 2 Prozent sogar

stirker zulegen als das Bruttoinlandsprodukt.

Kiinftige Entwicklung des Nanogate-Konzerns — Prognose fiir 2016

Der Konzern profitiert von der guten Auftragsbasis im hohen zweistelligen Millionen-
bereich und verzeichnet eine starke Nachfrage vor allem in den beiden strategischen
Wachstumsfeldern Advanced Metals und Advanced Polymers. Nanogate wird daher

seinen langjihrigen Wachstumskurs auch 2016 fortsetzen.

Die Mafinahmen des 2014 gestarteten Strategieprogramms Phase5 zahlen sich zuneh-
mend aus: Mit neuen Auftrigen wichst die Gesellschaft im bestehenden Geschift stark,
zugleich wurde die Internationalisierung durch neue Projekte sowie den im Februar 2016
gemeldeten Start der neuen Tochtergesellschaft in der Tiirkei gestirkt. Zugleich erweitert
Nanogate sein Produktportfolio kontinuierlich, beispielsweise mit einer neuen Technolo-
gieplattform zur multifunktionalen Metallisierung von Oberflichen, die im laufenden
Jahr starten soll. Erhebliches Absatzpotenzial sicht der Konzern auch im Komponenten-
geschiift, das ausgebaut werden soll. Damit erginzt die Gesellschaft ihre Wertschépfungs-
kette. Externes Wachstum zihlt ebenfalls zu den strategischen Optionen, die Marktposi-
tion weiter auszubauen. Das Strategieprogramm beinhaltet tiberdies ein internes
Exzellenzprogramm, um Prozesse zu verbessern sowie Entwicklung, Produktion und
Vermarktung innerhalb der Konzerngesellschaften zu stirken. Somit fliefen bei der
Umsetzung des Wachstumsprogramms erhebliche Mittel in Investitionen wie Technolo-
gie- und Kapazititserweiterung sowie in die internationale Markterschliefung. Nanogate
ist iberzeugt, dass sich dieser Kurs mittel- und langfristig auszahlen wird, auch wenn

kurzfristig die Profitabilitit des Konzerns beeinflusst wird.




Im Geschiftsjahr 2016 sollte der Konzern seine angepeilte Umsatzmarke von 100 Mio.
Euro Umsatz iibertreffen und einen bedeutenden Meilenstein seiner Wachstumsstrategie
Phase5 erreichen, nachdem 2013 erst ein Umsatz von 53 Mio. Euro erreicht wurde.

Auf Basis der vorhandenen Projekte sowie der Mehrheits-Ubernahme des Kunststoff-
Spezialisten Goletz (siche Nachtragsbericht) erwartet der Konzern einen deutlich
steigenden Umsatz von mehr als 105 Mio. Euro. Damit wiirde Nanogate im laufenden
Drei-Jahres-Turnus zwischen Anfang 2014 und Ende 2016 ein durchschnittliches
Umsatzwachstum von ca. 25 Prozent erreichen. Beim operativen Ergebnis (EBITDA)
erwartet der Konzern 2016 trotz der anhaltenden Belastungen aus der Expansionsstrategie
sowie der einmaligen Transaktions- und Integrationskosten ebenfalls eine deutliche
Steigerung auf iiber 12 Mio. Euro. Weiterhin werden erhebliche Mittel in das laufende
Investitionsprogramm und die internationale Expansion flieflen. Das Konzernergebnis
wird angesichts des Wachstumskurses unverindert von planmifliigen Abschreibungen
sowie Finanzierungskosten geprigt sein. Dank des starken operativen Cashflows und der
liquiden Mittel in H6he von 22,7 Mio. Euro zum Bilanzstichtag ist der Konzern fur die

anstehenden Schritte finanziell gut geriistet.

Der Jahresauftakt 2016 bestitigt die gute strategische Ausrichtung des Konzerns. Dazu
zihlen die neue Beteiligung, der operative Start der neuen Tochtergesellschaft in Istanbul
und beispielsweise eine stirkere Nachfrage aus der Mébelindustrie. Somit wird Nanogate
nach Ansicht des Vorstandes den Wachstumskurs der vergangenen Jahre fortsetzen und
von der steigenden Nachfrage nach multifunktionalen Hochleistungsoberflichen
profitieren. Als ein international fithrendes, integriertes Systemhaus deckt der Konzern
die komplette Wertschépfungskette ab und ist als Innovationspartner bei renommierten
Konzernen fest etabliert. Nanogate wird 2016 eine neue Dimension hinsichtlich

Know-how, Leistungsspektrum und Geschiftsvolumen erreichen.

4.2 Risikobericht

Um profitabel zu wachsen, geht Nanogate angemessene, tiberschau- und beherrschbare Risiken

ein. Die Risikoakzeptanz ist umso grofler, je héher die mit dem Risiko verbundenen Chancen

sind und eine angemessene Steigerung des Unternehmenswertes erwarten lassen. Insgesamt darf

der aggregierte Risikoumfang die in der Nanogate vorhandenen Risikodeckungspotenziale nicht

tiberschreiten. Geschifte mit spekulativem Charakter werden nicht getitigt.

Aufgrund der zentralen Steuerung der Unternehmensstrategie und der hohen Interdependenzen

zwischen den einzelnen Geschiftssegmenten ist eine Differenzierung der Gesamtrisikobetrach-

tung nach einzelnen Geschiftssegmenten nicht sachgerecht.

4.2.1

4.2.2

Risikomanagementsystem

Das Risikomanagement in der Nanogate-Gruppe ist untrennbarer Bestandteil der wert-
orientierten Konzernfithrung und in die Managementsysteme des Konzerns eingebunden.
Ziel ist es hierbei, grofftmégliche Transparenz und Planbarkeit fiir das Management zu
schaffen. Das Unternchmen identifiziert so innerhalb des Konzerns Chancen und Risiken
bei allen wesentlichen Geschiftsvorgingen und -prozessen und strebt an, Risiken im

Voraus zu vermeiden.

Uberblick iiber die Risiken

Konjunktur: Die Nachfrage nach Hochleistungsoberflichen und Dienstleistungen in
Deutschland ist teilweise abhingig von der gesamtwirtschaftlichen Entwicklung sowie
der Branchenkonjunktur in den Zielmirkten. Die Investitionsbereitschaft der Unter-

nehmen kénnte von einer sich abkiihlenden Binnennachfrage negativ beeinflusst wer-



den. Vor diesem Hintergrund ist nicht auszuschlieflen, dass die Nachfrage nach multi-
funktionalen Hochleistungsoberflichen auf Basis neuer Materialien auf ein niedriges
Niveau zuriickfillt und Ausgaben fir neue Projekte ausbleiben bzw. zeitlich verschoben

werden.

Markt: Der attraktive Wachstumsmarke fiir Hochleistungsoberflichen kénnte Wettbe-
werber mit unterschiedlichen Kernkompetenzen wie in der Materialherstellung, in der
Nanotechnologie, Spezial-Chemiefirmen oder Endprodukthersteller sowie Zulieferer
grofier Konzerne wie beispielsweise der Autohersteller zum Markteintritt bewegen, so dass
der Wettbewerb zunehmen kann. Es besteht tiberdies die Moglichkeit, dass Kunden auf
andere, aktuell nicht von Nanogate angebotene Substrate zuriickgreifen. Aus Sicht des
Konzerns bestehen allerdings hohe Markteintrittsbarrieren fiir neue Wettbewerber, da
Kunden vorrangig komplette Systeme nachfragen und fordern, dass Technologiepartner
sowohl die Entwicklung als auch die Serienproduktion beherrschen. Zudem kénnte es der
Nanogate-Gruppe nicht mehr gelingen, Kunden gegeniiber den Wert und Nutzen der
Losungen herauszustellen. Dies kann sich auf Umsitze und Ertriige auswirken. Auflerdem
kann nicht ausgeschlossen werden, dass es durch eine Verschirfung regulatorischer
Anforderungen auf europiischer Ebene fiir bestimmte Lieferanten wirtschaftlich nicht
mehr attraktiv ist, einzelne Ausgangsmaterialien herzustellen. Beispielsweise gilt mit
REACH (Registration, Evaluation, Authorisation of Chemicals) eine EU-Verordnung zur
Registrierung, Bewertung, Zulassung und Beschrinkung chemischer Stoffe. Sie soll die
vorherige Chemikaliengesetzgebung in der Europiischen Union harmonisieren und kann
Auswirkungen auf Beschaffungs- oder Absatzmirkte haben. Nicht auszuschlieflen ist
tiberdies, dass Lieferanten bestimmte Vorprodukte teilweise oder gar nicht mehr fristge-
recht anliefern. Sollte es der Nanogate-Gruppe bei Lieferengpissen oder regulatorischen
Verinderungen nicht gelingen, alternative Losungen zu finden, kénnten sich nacheeilige
Auswirkungen auf den Unternehmenserfolg ergeben. Beispielsweise konnten bestimmte
Produkte nicht mehr hergestellt werden oder beim Bezug von Alternativen entsprechende
Kostennachteile entstehen. Zugleich besteht das Risiko einer nicht ausreichenden

Akzeptanz neuer Materialien im Allgemeinen.

Kundenstruktur: Die Kundenstruktur des Konzerns ist noch nicht ausreichend
diversifiziert, so dass Abhingigkeiten von speziellen Branchenentwicklungen oder
einzelnen Kunden bestehen. Durch das starke Wachstum des Unternehmens soll die
Diversifikation nach Kunden und Regionen weiter verstirke werden. Im Geschiftsjahr
2015 erzielte Nanogate mit den 10 gréfiten Kunden rund 44 Prozent des Umsatzes.
2014 trugen die zehn grofiten Kunden noch rund 46 Prozent zum Geschift bei.
Absatzschwankungen bei einzelnen Kunden aufgrund konjunktureller Entwicklungen
in einzelnen Mirkten sind jedoch nicht auszuschlieflen. Bisher arbeitet Nanogate im

Rahmen der Innovationspartnerschaft iiber viele Jahre mit seinen Kunden zusammen.

Investitionen: Nanogate investiert derzeit in groffem Umfang in die Entwicklung neuer
Technologieplattformen, Prozesstechnologien und zusitzlicher Produkte, in Kapazitits-
erweiterungen und in Anlagen fiir die Serienproduktion, in die internationale Markter-
schliefSung sowie in Beteiligungen. Der Mitteleinsatz erfolgt nur, wenn hinreichende
Vermarktungschancen bestehen, respektive Geschiftspline von Beteiligungen auf ihre
Erfolgswahrscheinlichkeit und Profitabilitdtspotenziale gepriift werden. Dennoch ist
nicht auszuschlieflen, dass Produkt- und Technologie-Entwicklungen oder Beteiligungen
nicht die ihnen gesetzten Ziele hinsichtlich Umsatz und Ergebnis erreichen. Aus
Transaktionen, die in der Vergangenheit getitigt wurden, machen Dritte unterschiedli-

che Rechtsauffassungen zur Strukturierung bzw. Bewertung geltend, aus denen sich




nachtriglich Anspriiche ergeben kénnten. Zugleich kénnte die Notwendigkeit bestehen,
dass der Investitionsbedarf erhht werden muss, um die geplanten Ziele zu erreichen, so
dass aufgrund der Vorlaufkosten die Profitabilitit zeitweilig leiden kénnte. Zudem ist
nicht auszuschliefen, dass Kapazititserweiterungen langsamer als projektiert voran-
schreiten bzw. dass der Produktionsanlauf neuer Fertigungsanlagen mehr Aufwand als

erwartet nach sich zieht.

Kooperationen: Einen erheblichen Teil der Umsatzerldse generiert Nanogate aus der
Bestandskundenbasis und aus Kooperationen. Wenn Bestandskunden oder Kooperations-
partner sich entscheiden, ihre Vertrige nicht zu verlingern, Vertragslaufzeiten zu
verkiirzen oder die Vertragsumfinge zu reduzieren, kann das Konzern-Betriebsergebnis
dadurch beeintrichtigt werden. Zugleich besteht das Risiko, dass Kooperationspartner

nicht die vereinbarten Umsitze erreichen.

Produkte: Bereits seit dem Jahr 2000 ist die Muttergesellschaft im Qualititsmanagement
nach ISO DIN 9001 zertifiziert, die Tochtergesellschaften folgten sukzessive. Seit 2007
wird in der Nanogate AG als Muttergesellschaft ein aktives Umweltmanagement gemif3
den strengen Anforderungen nach ISO DIN 14001 betrieben. Die Rezertifizierungen der
Holding wurden im Februar 2015 erneut abgeschlossen. Nach Ende des Berichtszeitrau-
mes erfolgte iiberdies eine komplette, nur alle drei Jahre stattfindende Zertifizierung, die
Nanogate als eines der ersten Unternehmen nach dem neuen, seit 2015 geltenden
Regelwerk abschloss. Die Tochtergesellschaften GfO, Plastic-Design und Vogler haben
mittlerweile zudem ein Energie-Management-System nach ISO DIN 50001 eingefiihrt.
Dariiber hinaus bestehen weitere Zertifizierungen und Audits, beispielsweise der
Automobilhersteller, die teilweise sogar deutlich iiber die ISO-Anforderungen hinausge-
hen. Alle Produkte wurden von renommierten unabhingigen Instituten, beispielsweise
der Fraunhofer Gesellschaft und dem TUV, gepriift und freigegeben. Auflerdem werden
Mafinahmen, die zur weiteren Klirung des Risikopotenzials beitragen und zur besseren
Transparenz neuer Materialien fithren, von der Gesellschaft begriifit, unterstiitzt und
aktiv begleitet. Die bei Nanogate verwendeten Nanomaterialien werden in fliissiger Form
verarbeitet, grundsitzlich in eine sogenannte Bindermatrix eingebunden und in der Praxis
primir als ausgehirtete Oberflichenbeschichtung angewendet. Alle zurzeit weltweit
verfiigbaren Untersuchungen bestitigen eindeutig: Bei Nanomaterialien, die tiber den
gesamten Lebenszyklus in einer Matrix (vergleichbar einem Lacksystem) fest eingebunden
sind, ist eine Gefdhrdung fiir Mensch und Umwelt nach aktuellem Kenntnisstand
auszuschlieflen. Das EU-Projekt NanoSustain untermauert diese Einschitzung. Gleich-
wohl kann letztlich nicht vollstindig ausgeschlossen werden, dass unbekannte Fehler oder
Defekte durch die Anwendung auftreten, die zu Kosten, allgemeinen Beeintrichtigungen
und einem Imageschaden fithren. Schadensersatzanspriiche von Endkunden oder
Geschiftspartnern konnen in diesem Zusammenhang nicht grundsitzlich ausgeschlossen
werden, zumal Nanogate in ausgewihlten Fillen auch die Produkte selbst in den Markt
bringt und vertreibt. Der Konzern verfiigt fiir diese Fille tiber eine entsprechende

Produkthaftpflichtversicherung.

Finanzierung: Der Forderungsbestand kann Risiken hinsichtlich der Realisierbarkeit von
Forderungen in einzelnen Regionen oder Tochtergesellschaften bergen. Diesem Risiko
begegnet Nanogate konzernweit mit einem straffen Forderungsmanagement; parallel wird
Factoring in ausgewihlten Bereichen eingesetzt. Uberdies verfiigt der Konzern iiber eine
hohe Finanzkraft.



Mitarbeiter: Ein wichtiger Erfolgsfaktor fiir Nanogate ist die Verfiigbarkeit von
Mitarbeitern mit hoher Fachkompetenz und Qualifikation. Zur Sicherung und Stirkung
dieser Faktoren wird Nanogate sich weiterhin als attraktiver Arbeitgeber positionieren.
Mit Engagement bei der Erkennung von Fach- und Fiithrungskriftepotenzial strebt
Nanogate eine langfristige Bindung der Fach- und Managementkrifte an, wozu auch das

umfangreiche Nachhaltigkeitsmanagement des Konzerns beitragen soll.

4.2.3 Beurteilung der Risikolage
Die vom Konzern becinflussbare Risikosituation hat sich zum Vorjahr nicht wesentlich
verindert. Die aufgefiihrten Risiken, welche die Prognose belasten konnten, sind die
heute identifizierten. Bestehende Risiken aus anhingigen Gerichtsverfahren werden unter
Einbezichung von Fachanwilten und qualifizierten Beratern analysiert und im Rahmen
der Bilanzierung durch entsprechende Riickstellungen gewiirdigt. Es ist nicht auszuschlie-
Ben, dass weitere Risiken existieren, die vom Vorstand nicht identifiziert wurden oder
deren Eintrittswahrscheinlichkeit fiir vernachlissigbar gering eingeschitzt wird. Nach
Uberzeugung des Nanogate-Vorstands weisen die nachstehenden Risiken weder einzeln
noch in ihrer Gesamtheit bestandsgefihrdenden Charakter fiir den Konzern auf. Die
genannten Marke- und Finanzierungsrisiken sind begrenzt und tiberschaubar. Auf externe
Faktoren, beispielsweise die Effekte aus der Finanz- und Wirtschaftskrise oder Folgen von

Naturkatastrophen, hat Nanogate naturgemif3 keinen Einfluss.

4.3 Chancenbericht
Nanogate verfolgt eine umfassende Wachstumsstrategie, um den Unternehmenswert zu erhéhen.
Ziel des Anfang 2014 vorgestellten Programms Phase5 ist es unter anderem, die Umsatzmarke

von 100 Mio. Euro zu iibertreffen und die Profitabilitit auszubauen.

4.3.1 Uberblick iiber die Chancen
Konjunktur: Die Nachfrage nach multifunktionalen Hochleistungsoberflichen, mit
denen sich Unternehmen einen Mehrwert verschaffen und somit differenzierte Anwen-
dungen und Lésungen im Vergleich zum Wettbewerb anbieten kdnnen, ist teilweise von
der allgemeinen wirtschaftlichen Lage abhingig. Eine stirker als erwartet anzichende
Wirtschaftsdynamik kénnte die Bereitschaft der Kunden erhshen, in Innovationen zu

investieren.

Markt: Hochleistungsoberflichen besitzen ein erhebliches Marktpotenzial. Nanogate
konzentriert sich vor allem auf die besonders Erfolg versprechenden Anwendungsfelder
Advanced Metals und Advanced Polymers. Allein im stark wachsenden N-Glaze®-Markt
— innovative Kunststoffe in brillanter optischer Qualitit — erwartet Nanogate ein
mittelfristiges Umsatzpotenzial im dreistelligen Millionenbereich. Um an diesen Chancen
teilhaben zu kénnen, erweitert Nanogate seine Kompetenzen und seine Marktposition
stetig durch eigene Entwicklungsarbeit und durch externes Wachstum. Dazu zihlc
beispielsweise der im April 2015 angekiindigte Aufbau einer neuen Technologieplattform
zur multifunktionalen Metallisierung von Oberflichen. Nanogate kann sich dabei auf die
gute Position der deutschen Oberflichentechnik beziehen. Highend-Werkstoffe aus neuen
Materialien erméglichen vielfiltige Vorteile fiir Unternehmen sowie private und kommer-
zielle Nutzer: Bestehende Produkte erhalten einen Zusatznutzen, die Produktion wird
effizienter und preisgiinstiger oder der Ressourcenverbrauch sinke. Daher erwarten
Marktbeobachter eine deutlich steigende Nachfrage nach den Lésungen und Systemen

auf Basis neuer Materialien. In vielen Fillen sollen innovative Hochleistungsoberflichen,




auch auf Basis der Nanotechnologie, herkommliche Beschichtungen ersetzen. Etwa zwei
Drittel des Gesamtmarktes entfallen nach fritheren Angaben der Marktforscher von
Future Markets Inc. auf die Branchen Transport (inkl. Automobilbau), Maschinenbau/
Engineering, Gebdude, Haushalt/Freizeit und Textilien. Nanogate konzentriert sich mit
seinem Produktportfolio auf das attraktive Segment der Hochleistungsoberflichen. Dabei
fokussiert sich das Unternehmen auf margenstarke Teilmirkte, wie beispielsweise
multifunktionale transparente Schichten, sowie Teilmirkte, die spezielles technologisches
Know-how erfordern, zum Beispiel Inkjetbeschichtungen oder die neue Technologieplatt-
form fiir multifunktionale Metallisierungen. Das fiir Nanogate zugingliche Marktvolu-
men kénnte zukiinftig jihrlich weltweit mehr als eine Milliarde Euro erreichen. Weltweit
erwarten die Marktforscher von Future Markets Inc. fiir das Jahr 2025 ein Marktvolumen
fiir Nanooberflichen von knapp 10 Mrd. US-Dollar. Angesichts der steigenden Nachfrage
der Industrie nach kompletten Systemen und einem One-Stop-Shopping sicht Nanogate
erhebliche Wachstumschancen im Markt fiir multifunktionale Hochleistungsoberflichen

und Komponenten.

Kunden: Nanogate zielt darauf ab, vor allem international neue Kunden zu gewinnen.
Das wachsende Asien-Geschift bestitigt diese strategische Ausrichtung. Je nach Erfolg,
Art und Umfang der MarkterschlieSung kénnen Umsatz und Ergebnis erheblich davon

profitieren.

Investitionen: Nanogate setzt darauf, mit neuen Anwendungen und Lésungen die
Absatzbasis zu verbreitern. Je nach Markteinfithrungszeit kann das verbreiterte Portfolio
zusitzliche Impulse fiir den Geschiftsverlauf liefern. Uberdies zihlen auch zusitzliche

Beteiligungen zu den Optionen fiir den Konzern, das Wachstumstempo zu beschleunigen.

Kooperationen: Bei der internationalen MarkterschlieSung setzt Nanogate auch auf
Kooperationen mit fithrenden internationalen Konzernen. Je nach Vertriebsstirke des
jeweiligen Partners kénnen die vereinbarten Ziele méglicherweise schneller als geplant

erreicht werden.

Produkte: Der Konzern erweitert sein Portfolio an Produkten und Systemen kontinuier-
lich. Parallel werden bestehende Anwendungen im Rahmen der vorhandenen Partner-
schaft mit dem jeweiligen Kunden kontinuierlich verbessert. Zudem bestehen im Regel-
fall keine Exklusivititsvertrige, so dass Nanogate das Absatzpotenzial fiir bestimmte
Systeme durch Vermarktung an mehrere Kunden zeitgleich erheblich erhéhen kann.

Mittelfristig kénnen sich dadurch wichtige Impulse fiir Umsatz und Ergebnis ergeben.

Finanzierung: Nanogate verfiigt {iber eine hohe Finanzkraft. Der Anteil des Eigenkapi-
tals ist eine wichtige Steuerungsgrofe fiir den Konzern. Zum Jahreswechsel 2015/2016
verfiigt die Gesellschaft iiber ausreichend Liquiditit sowie zudem iiber ungenutzte
Kreditlinien, um das laufende Geschift und die geplante Wachstumsstrategie zu finanzie-
ren. Uberdies stirkte Nanogate im Mirz 2015 mit einer Kapitalerhbhung ohne Bezugs-
recht die Finanzkraft erneut und erzielte bei dieser Transaktion einen Bruttoemissions-

erlds von 11,6 Mio. Euro.

Mitarbeiter: Leistungsfihigkeit, Ausbildungsniveau und Motivation sind wichtige Siulen
fir den unternehmerischen Erfolg der Gesellschaft. Der Konzern fordert die Qualifikati-
on kontinuierlich. Die optimale Nutzung der vorhandenen Talente und die Gewinnung
zusitzlicher Fachkrifte kann die Innovationskraft und somit letztlich die Marktposition

verbessern.



Internes Kontrollsystem und Risikomanagementsystem bezogen auf den Konzernrechnungs-

legungsprozess

Es besteht innerhalb des Aufsichtsrats der Gesellschaft das Audit Committee, das sich speziell dem
Konzernabschluss widmet. Die Nanogate AG erstellt gemif § 315 a Abs. 1 HGB auf Grundlage
der International Financial Reporting Standards (IFRS) einen Konzernabschluss. Die Muttergesell-
schaft Nanogate AG unterstiitzt die Tochterunternehmen bei der Erstellung der Einzelabschliisse
und betreibt ein softwaregestiitztes Risikomanagement, das alle Tochtergesellschaften umfasst.
Regelmifig erfolgt eine Bewertung der Risikolage. Uberdies verfiigt der Konzern iiber ein zentrales
Risiko-Reporting. Dieses basiert auf einer Plattformlsung eines renommierten deutschen Versiche-
rungsunternchmens. Die wesentlichen Beteiligungsgesellschaften erfassen hier regelmiflig eine
detaillierte Analyse ihres Risikoprofils. Aus diesen Berichten wird im konkreten Bedarfsfall, jedoch
mindestens zweimal jihrlich, ein aggregierter Konzern-Risikobericht erstellt, der dem Management

als Orientierung in der Unternehmensstrategie dient.

Uberdies wird in der Gruppe stringent ein striktes Vieraugenprinzip gelebt. Im Rahmen des internen

Kontrollsystems werden monatlich Reports zu jeder Gesellschaft inkl. Abweichungsanalysen erstellt.

Hierdurch stellt die Gruppe sicher, dass jederzeit grotmégliche Transparenz iiber alle Gesellschaften
besteht.
Quierschied-Géttelborn, den 22. April 2016
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Ralf Zastrau Michael Jung Daniel Seibert
Vorsitzender des Vorstands/ CEO Vorstand/COO Vorstand/ CFO




Konzern-Gewinn- und -Verlustrechnung

Konzern-Gewinn- und -Verlustrechnung der Nanogate AG

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2015

. 0 2014
TEUR TEUR

Umsatzerlose 3 90.894 68.556
Verinderung des Bestandes an fertigen und unfertigen

Erzeugnissen 309 -719
Andere aktivierte Eigenleistungen 4 1.380 1.236
Sonstige betriebliche Ertrige 5 2.204 2.041
Materialaufwendungen 6 -35.869 -24.478
Personalaufwendungen 7 -28.480 -23.433
Sonstige betriebliche Aufwendungen 8 -20.237 -15.770
EBITDA 10.201 7.433
Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte

des Anlagevermogens und Sachanlagen 9 -7.198 -4.975
EBIT 3.003 2.458
Finanzierungsertrige 10 134 108
Finanzierungsaufwendungen 11 -2.521 -1.753
Ergebnis vor Ertragsteuern (EBT) 616 813
Steueraufwendungen 12 -92 -369
Periodenergebnis 524 444

davon auf nicht beherrschende Gesellschafier entfallend 3 1

davon auf die Aktiondre der Nanogate AG entfallend

(Konzernergebnis) 521 443
Ergebnis je Aktie in EUR 13
Ergebnis je Aktie unverwiissert 0,16 0,15
Ergebnis je Aktie verwissert 0,16 0,15




Konzern-Gesamtergebnisrechnung

Konzern-Gesamtergebnisrechnung der Nanogate AG

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2015

2014
Anm.
TEUR TEUR

Periodenergebnis 524 444
Sonstiges Ergebnis
Posten, die zukiinftig nicht in die GuV umgegliedert
werden

Neubewertung von immateriellen Vermégenswerten und

Sachanlagen 15 740 -

Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste

aus leistungsorientierten Pensionszusagen und #hnlichen

Verpflichtungen 24 81 -223

Ertragsteuern auf Posten, welche nicht nachtriglich

in die GuV umgegliedert werden | 239 | 065
Sonstiges Ergebnis 582 -158
Gesamtergebnis 1.106 286

davon auf nicht beberrschende Gesellschafier entfallend 4 -36

davon auf die Aktiondre der Nanogate AG entfallend 1.102 322
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Konzern-Bilanz

Konzern-Bilanz der Nanogate AG

zum 31. Dezember 2015

Anmn. 31.12.2014
TEUR TEUR
Langfristige Vermégenswerte
Immaterielle Vermogenswerte 14 38.501 39.032
Sachanlagen 15 41.298 31.147
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 0 68
Sonstige finanzielle Vermgenswerte 16 642 633
Latente Steueranspriiche 17 4.021 3.596
Sonstige Vermogenswerte 690 752
85.152 75.228
Kurzfristige Vermégenswerte
Vorrite 18 7.473 6.565
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 19 5.726 6.475
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 20 1.392 1.809
Forderungen aus Ertragsteuern 189 32
Sonstige Vermdgenswerte 21 1.174 594
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 22 22.743 17.796
38.697 33.271
123.849 108.499
: 31.12.2015 31.12.2014
Passiva m. 5 iR
Eigenkapital 23
Gezeichnetes Kapital 3.378 3.017
Kapitalriicklage 41.187 27.771
Sonstige Riicklagen 1.149 11
Gewinnriicklagen 5.572 10.207
Den Aktioniren der Nanogate AG
zurechenbarer Anteil am Eigenkapital 51.286 41.006
Anteile nicht beherrschender Gesellschafter 0 1.301
51.286 42.307
Langfristige Schulden
Pensionsriickstellungen 24 992 1.109
Sonstige Riickstellungen 25 380 431
Finanzverbindlichkeiten 26 31.677 31.820
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 28 10.193 8.507
Latente Steuerschulden 30 3.294 2.866
Sonstige Verbindlichkeiten 29 1.163 308
47.699 45.041
Kurzfristige Schulden
Sonstige Riickstellungen 25 3.861 2.937
Finanzverbindlichkeiten 26 6.589 7.095
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 27 5.192 4.455
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 28 4.483 2.334
Ertragsteuerverbindlichkeiten 319 153
Sonstige Verbindlichkeiten 29 4.420 4.177
L 2Aseh | a1s1
123.849 108.499




Konzern-Kapitalflussrechnung der Nanogate AG

2015 2014

Anm
TEUR TEUR
Ergebnis vor Ertragsteuern 616 813
Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte des

Anlagevermégens und Sachanlagen 7.198 4.975
Zunahme/Abnahme der Riickstellungen 756 -64
Ergebnis aus dem Abgang von Vermdgenswerten

des Anlagevermdogens -489 -27
Sonstige zahlungsunwirksame Ertrige und Aufwendungen 480 238
Zinsertrige -53 -85
Zinsaufwendungen 2.183 1.559
Zunahme/Abnahme der Vorrite, der Forderungen aus

Lieferungen und Leistungen sowie anderer Aktiva, die

nicht der Inv§stiti0ns- oder Finanzierungstitigkeit 676 2764

zuzuordnen sind
Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen

und Leistungen sowie anderer Passiva, die nicht der Inves-

titions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind 2.772 -1.347
Operativer Cashflow vor Ertragsteuern 12.787 8.826
Ertragsteuerzahlungen -443 -651
Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit 12.344 8.175
Einzahlungen aus Abgingen von Sachanlagevermégen 583 38
Auszahlungen fiir Investitionen in immaterielle Vermégenswerte -1.033 -1.372
Auszahlungen fiir Investitionen in das Sachanlagevermégen -9.422 -9.427
Einzahlungen aus Investitionen in finanzielle Vermégenswerte 304 46
Auszahlungen fiir Investitionen in finanzielle Vermdgenswerte -102 -415
Auszahlungen fiir Erwerb von konsolidierten Unternehmen - -12.961
Einzahlungen aus Investitionen in sonstige Vermégenswerte - 100
Auszahlungen fiir Investitionen in sonstige Vermdgenswerte -9 -35
Erhaltene Zinsen 59 50
Cashflow aus Investitionstitigkeit -9.620 -23.976
Einzahlungen aus Kapitalerhéhungen 11.288 70
Dividendenauszahlungen -332 -328
Auszahlungen im Zusammenhang mit

konsolidierten Unternehmen -3.314 -100
Einzahlungen aus der Aufnahme von Krediten 8.479 23.889
Auszahlungen fiir Tilgung von Krediten -9.643 -4.633
Auszahlungen fiir Tilgung von Finance-Lease-

Verbindlichkeiten -2.326 -1.206
Zinszahlungen -1.929 -1.381
Cashflow aus Finanzierungstitigkeit 2.223 16.311
Zahlungswirksame Verinderung des Finanzmittelfonds 4.947 510
Finanzmittelfonds am Anfang der Periode 17.796 17.286

Finanzmittelfonds am Ende der Periode 34 22.743 17.796




Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung

Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung der Nanogate AG

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2015

}nggiie; Anteile nicht
Gezeichnetes  Kapital- Sonstige Gewinn- der beherrschen- ENGHVZSHS
Kapital riicklage  Riicklagen = riicklagen Nanoe: der Gesell- gStEREISE
anogate
A C: schafter
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Stand am 1. Januar 2014 2.978 26.639 150 10.074 39.841 1.337 41.178
Kapitalerhdhungen durch
Ausgabe neuer Aktien 39 1.012 - - 1.051 - 1.051
Dividendenausschiittung an )
Anteilseigner - - - -328 -328 -328
Anteilsbasierte Vergiitungen - 120 - - 120 - 120
Ubertragung in Gewinnrﬁcklage,
netto - - -18 18 - - -
Gesamtergebnis
Periodenergebnis 2014 - - - 443 443 1 444
Sonstiges Ergebnis 2014 - - -121 - -121 -37 -158
Stand am 31. Dezember 2014 3.017 27.771 11 10.207 41.006 1.301 42.307
Kapitalerhohungen durch
Ausgabe neuer Aktien 361 13.306 - - 13.667 - 13.667
Dividendenausschiittung an
Anteilseigner - - - -332 -332 - -332
Transaktion mit nicht
beherrschenden Gesellschaftern - - 624 -4.891 -4.267 -1.305 -5.572
Anteilsbasierte Vergiitungen - 110 - - 110 - 110
Ubertragung in Gewinnriicklage,
netto - - -67 67 0 - 0
Gesamtergebnis
Periodenergebnis 2015 - - - 521 521 3 524
Sonstiges Ergebnis 2015 - - 581 - 581 1 582
Stand am 31. Dezember 2015 23 3.378 41.187 1.149 5.572 51.286 - 51.286
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Konzern-Anhang

Anhang zum Konzernabschluss fiir das Geschéftsjahr 2015

A. Grundlagen des Konzernabschlusses
Allgemeine Informationen

Der Konzernabschluss der Nanogate AG, Quierschied Géttelborn (im
Folgenden auch kurz ,Nanogate AG" oder ,die Gesellschaft®), fiir das am
31. Dezember 2015 endende Geschiftsjahr wurde nach den vom Interna-
tional Accounting Standards Board (IASB) formulierten International
Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in der EU anzuwenden sind,
aufgestellt. Alle fiir das Geschiftsjahr 2015 verpflichtend anzuwendenden
International Financial Reporting Standards (IFRS), International Accoun-
ting Standards (IAS) und Auslegungen des IFRS Interpretation Committee
(IFRS IC) — vormals International Financial Reporting Interpretation
Committee (IFRIC) bzw. Standing Interpretations Committee (SIC) —
wurden beriicksichtigt. Um die Gleichwertigkeit mit einem nach handels-
rechtlichen Vorschriften aufgestellten Konzernabschluss zu erzielen, werden
alle iiber die Regelungen des IASB hinausgehenden gesetzlichen Angabe-
und Erlduterungspflichten des Handelsgesetzbuchs (§ 315a HGB), insbe-
sondere die Erstellung eines Lageberichts, erfiillt.

Die Nanogate AG ist ein in Deutschland ansissiges Unternechmen mit Sitz
in ,Zum Schacht 3, 66287 Quierschied-Géttelborn®. Die Aktien der Nano-
gate AG werden in den Freiverkehr (Open Market) sowie in den Teilbereich
des Freiverkehrs (Entry Standard) an der Frankfurter Wertpapierhandels-

bérse einbezogen.

Der satzungsmiflig festgelegte Gegenstand der Nanogate AG ist insbeson-
dere die Entwicklung, die Herstellung und der Vertrieb chemischer Erzeug-
nisse, die Veredelung, der Verkauf und/oder Lohnbearbeitung von vorgefer-
tigten und/oder Halbfertigprodukten, die Beratung und Materialenginee-
ring auf obigen Gebieten, die Verwaltung und Lizenzierung von Schutz-
rechten und/oder Know-how.

Der Konzernabschluss wurde am 4. April 2016 durch Beschluss des Vor-
stands zur Verdffentlichung freigegeben, um ihn im Anschluss an den Auf-

sichtsrat zur Billigung weiterzugeben.

Der Konzernabschluss wurde in Euro aufgestellt. Soweit nicht anders ver-
merke, werden alle Betrige in Tausend Euro (TEUR) angegeben. Aus re-
chentechnischen Griinden kénnen in den in diesem Abschluss dargestellten
Informationen Rundungsdifferenzen in Hohe von +/- einer Einheit (€, %

usw.) auftreten.
1. Gesetzliche Grundlagen der Darstellung

Mit Notierung am Entry Standard der Deutschen Wertpapierbérse in
Frankfurt ist die Nanogate AG verpflichtet cinen testierten Konzernab-
schluss samt Konzernlagebericht, entweder nach den geltenden nationalen
Rechnungslegungsvorschriften oder nach den International Financial Re-
porting Standards, spitestens innerhalb von sechs Monaten nach Beendi-
gung des Berichtszeitraums zu veréffentlichen. Der Vorstand der Nanogate
AG hat sich dazu entschlossen den Konzernabschluss ausschlief8lich nach

den International Financial Reporting Standards zu erstellen.

Die im Konzernabschluss angewandten Bilanzierungs- und Bewertungsme-
thoden entsprechen den zum 31. Dezember 2015 verpflichtend anzuwen-
denden Standards und Interpretationen. Folgende aus Sicht der Nanogate
AG wesentlichen neuen bzw. geiinderten Standards und Interpretationen

wurden im Geschiftsjahr 2015 erstmals angewendet.

Pflicht zur
Anwendung
fiir
Geschiftsjahr
ab
01.01.2015

Endorsement

Jahrliche Verbesserungen an den IFRS-Zyklus
2011 -2013

erfolgt

TFRIC 21 Abgaben erfolgt | 17.06.2014

Grundlage: Endorsement Status Report vom 16. Februar 2016

Im Rahmen des sogenannten ,Annual Improvements Process iiberarbeitet
das TASB bestehende Standards. Im Dezember 2013 verdffentlichte das
IASB einen entsprechenden Sammelstandard zu Anderungen verschiedener
International Financial Reporting Standards (Zyklus 2011-2013). Betroffen
sind die Standards IFRS 1, IFRS 3, IFRS 13 und IAS 40. Die EU hat die
Anderungen in europiisches Recht iibernommen. Sie sind danach erstmals
fiir die Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2015
beginnen. Fiir die Nanogate AG ergaben sich hieraus keine wesentlichen
Anderungen auf den Konzernabschluss.

TFRIC 21 regelt den Zeitpunkt der bilanziellen Erfassung von Verpflichtun-
gen aus 6ffentlichen Abgaben. Abgaben, die durch andere Standards gere-
gelt werden, wie beispielsweise Ertragsteuern, sind hiervon explizit ausge-
nommen. Hintergrund der neuen Regelung ist die Eliminierung der
Bilanzierungsunterschiede beziiglich des Zeitpunkts der Erfassung von
Verpflichtungen 6ffentlicher Abgaben. Die Verbindlichkeiten oder gegebe-
nenfalls Riickstellungen sind demnach erst dann zu erfassen, wenn das
verpflichtende Ereignis stattgefunden hat. Die EU hat die Interpretation in
curopiisches Recht iibernommen. Sie ist danach verpflichtend fiir die Ge-
schiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 17. Juni 2014 beginnen.
Fiir die Nanogate AG ergaben sich hieraus keine wesentlichen Anderungen
auf den Konzernabschluss.

Nachfolgend sind die vom TASB bereits veroffentlichten, aber erst nach dem
31. Dezember 2015 verpflichtend anzuwendenden Standards und Interpre-

tationen dargestellt.

Endorsement =~ Pflicht zur
Anwendung
fiir
Geschifts-
jahr ab
IAS 1 Anhangangaben erfolgt | 01.01.2016
1AS 7 Anhangangaben geplant fiir | 01.01.2017
Q42016
IAS 12 Ansatz aktiver latenter Steuern auf unrealisierte geplant fiir | 01.01.2017
Verluste Q42016
IAS 16,  Anderungen an: Klarstellung akzeptabler Abschrei- erfolgt | 01.01.2016
38 bungsmethoden
IAS 16,  Anderungen an: Fruchttragende Pflanzen erfolgt | 01.01.2016
41
IAS 19 Anderungen an: Arbeitnehmerbeitrige erfolgt | 01.02.2015
IAS 27 Anderungen an: Equity-Methode in Einzelabschliissen erfolgt | 01.01.2016
IFRS 9 Finanzinstrumente geplant fiir | 01.01.2018
H2 2016
TFRS 10, Anwendung der Ausnahmevorschrift zur Konsoli- geplant fiir | 01.01.2016
12; IAS 28 dierung H2 2016
IFRS 10, Veriuﬁerung von Vermégenswerten eines Investors zurﬁckgestellt auf unbe-
IAS 28 an bzw. Einbringung in sein assoziiertes Unternch- stimmte Zeit
men oder Gemeinschaftsunternechmen verschoben
IFRS 11 Anderungen an: Bilanzierung von Erwerben von erfolgt | 01.01.2016
Anteilen an einer gemeinsamen Geschiftstitigkeit
IFRS 14 Regulatorische Abgrenzungsposten keine | 01.01.2016
Ubernahme
IFRS 15  Erlése aus Vertrigen mit Kunden inklusive Ande- geplant fiir | 01.01.2018
rung des Erstanwendungszeitpunkts H2 2016
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Standard bzw. Interpretation Endorsement =~ Pflicht zur

Anwendung
fiir
Geschiifts-
jahr ab

IFRS 16 Leasing noch festzulegen | 01.01.2019

Jahrliche Verbesserungen an den IFRS — Zyklus erfolge | 01.02.2015
2010-2012

Jahrliche Verbesserungen an den IFRS — Zyklus erfolgt | 01.01.2016
2012-2014

Im Dezember 2014 hat das IASB Anderungen an IAS 1 bekannt gegeben.
Sie dienen im Wesentlichen der Klarstellung von Angaben zu wesentlichen
Sachverhalten und zur Darstellung von Posten der Bilanz und der Gesamt-
ergebnisrechnung. Der Anderungsstandard regelt auch die Darstellung des
Anteils von ,at equity” bewerteten Unternehmen am sonstigen Ergebnis in
der Gesamtergebnisrechnung. Die Anderungen des IAS 1 sind fiir Ge-
schiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2016 beginnen.
Eine vorzeitige Anwendung ist zulissig. Die Nanogate AG erwartet keine
wesentlichen Auswirkungen auf den Konzernabschluss.

Im Januar 2016 hat das IASB Anderungen an IAS 7 veréffentlicht. Zielset-
zung ist die Vermittlung von relevanten Informationen an die Abschluss-
adressaten, um Verinderungen der Schulden aus Finanzierungstitigkeit
besser beurteilen zu kénnen. Dies umfasst sowohl zahlungswirksame als
auch zahlungsunwirksame Vorginge. Im Fokus der Angabepflichten stehen
Schulden, die aktuell oder zukiinftig Zahlungsstrome generieren, die im
Sinne von IAS 7 der Finanzierungstitigkeit eines Unternehmens zuzuord-
nen sind. Insofern sind Anderungen von finanziellen Vermégenswerten im
Sinne der neuen Vorschriften ebenfalls dann berichtspflichtig, wenn aus
diesen Vermogenswerten aktuell oder zukiinftig Zahlungsstrome resultie-
ren die innerhalb der Kapitalflussrechnung als Zahlungsstrom aus Finanzie-
rungstitigkeit klassifiziert werden (z. B. aus der Absicherung von Schulden).
Die neuen Vorschriften sind erstmals fiir Geschiftsjahre anzuwenden, die
am oder nach dem 1. Januar 2017 beginnen; eine vorzeitige Anwendung ist
zulissig. Die Ubernahme durch die EU in europiisches Recht ist noch
nicht erfolgt. Bei erstmaliger Anwendung miissen keine Vergleichsangaben
fiir im Abschluss enthaltene Vorjahresperioden erfolgen. Die Nanogate AG
analysiert gegenwiirtig die Auswirkungen auf die Vermégens-, Finanz-, und

Ertragslage der Gesellschaft.

Im Juli 2014 verdffentlichte das IASB die endgiiltige Fassung des IFRS 9
,Finanzinstrumente®. Damit wird IAS 39 ,Finanzinstrumente: Ansatz und
Bewertung® ersetzt. IFRS 9 fiihrt einen einheitlichen Ansatz zur Klassifizie-
rung und Bewertung von finanziellen Vermégenswerten und finanziellen
Verbindlichkeiten ein. Grundlage dafiir sind die Zahlungsstromeigenschaf-
ten und das Geschiftsmodell, nach dem sie gesteuert werden. Des Weiteren
beinhaltet IFRS 9 ein neues Wertminderungsmodell, welches auf erwarte-
ten Kreditausfillen basiert. Zudem sind neue Regelungen zum Hedge
Accounting enthalten. Der verpflichtende Erstanwendungszeitpunkt von
IFRS 9 ist der 1. Januar 2018; eine vorzeitige Anwendung ist zulissig.
Wesentliche Auswirkungen von IFRS 9 fiir die Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage sowie auf die Darstellung des Konzerns werden nach gegenwir-
tiger Einschitzung nicht erwartet.

Im Mai 2014 wurde IFRS 15, ,Erlése aus Vertrigen mit Kunden®, versf-
fentlicht. Er ersetzt die bisherigen Bestimmungen zur Erfassung von Um-
satzerldsen IAS 18 (Erlése), IAS 11 (Fertigungsauftrige) sowie die einschli-
gigen Interpretationen (IFRIC 13, IFRIC 15, IFRIC 18, SIC-31) und legt
einen umfassenden Rahmen fest, ob, zu welchem Zeitpunkt und in welcher
Hohe Umsitze realisiert und erfasst werden. Im Juli 2015 beschloss das
IASB eine Verschiebung des Erstanwendungszeitpunkts des Standards auf
Geschiftsjahre, die am oder nach dem 1. Januar 2018 beginnen. Eine vor-

zeitige Anwendung ist zulissig. Die Ubernahme durch die EU in europii-
sches Recht ist noch nicht erfolgt. Die Untersuchung der Auswirkungen aus
der Anwendung des IFRS 15 auf den Konzernabschluss ist noch nicht abge-
schlossen. Auswirkungen kénnten sich insbesondere hinsichtlich des Zeit-
punkts der Erfassung von Umsatzerlosen bei Geschiften mit mehreren
Teilleistungen ergeben. Zudem werden die Angabevorschriften erweitert.
Die Nanogate AG analysiert gegenwirtig die Auswirkungen auf die Verms-
gens-, Finanz-, und Ertragslage der Gesellschaft.

Im Januar 2016 hat das IASB den finalen Standard IFRS 16 ,Leases” versf-
fentlicht; er [6st IAS 17 sowie die zugehdrigen Interpretationen (IFRIC 4,
SIC-15 und SIC-27) ab. Die hieraus resultierenden Anderungen betreffen
im Wesentlichen den Leasingnehmer und fiihren dazu, dass grundsitzlich
alle Leasingverhiltnisse und die damit verbundenen vertraglichen Rechte
und Verpflichtungen in der Bilanz des Leasingnehmers, in Form eines
Nutzungsrechts und einer korrespondierenden Leasingverbindlichkeit in
Héhe des Barwerts der Leasingraten, zu erfassen sind. In der Folge ist das
Nutzungsrecht iiber die Vertragslaufzeit abzuschreiben,und die Leasingver-
bindlichkeit ist nach der Effektivzinsmethode zu bewerten. Das IASB hat
zwei Ausnahmen vom Grundsatz der Erfassung aller Leasingverhiltnisse
vorgeschen, die der Leasingnehmer wahlweise in Anspruch nehmen kann:
Leasingverhiltnissen mit einer Laufzeit von maximal zwélf Monaten sowie
Leasingverhiltnisse sogenannter geringwertiger Vermdgenswerte kénnen
wie bisheriges Operating-Leasing behandelt werden. Der Standard ist ver-
pflichtend erstmals in Geschiftsjahren anzuwenden, die am oder nach dem
1. Januar 2019 beginnen. Eine freiwillige vorzeitige Umsetzung ist mog-
lich, sofern auch IFRS 15 zu diesem Zeitpunke bereits angewendet wird.
IFRS 16 kann wahlweise entweder vollstindig retrospektiv im Sinne des
IAS 8 oder modifiziert retrospektiv auf Basis der im Standard definierten
Ubergangsregeln angewendet werden. Die Ubernahme durch die EU in
europiisches Recht steht noch aus. Die Nanogate AG analysiert gegenwir-
tig die Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz-, und Ertragslage der
Gesellschaft; tendenziell wird diese Bilanzierung zu einer Bilanzverlinge-
rung mit negativer Auswirkung auf die Eigenkapitalquote fiihren.

Die iibrigen in der vorstehenden Tabelle genannten neuen oder geinderten
IFRS Verlautbarungen haben nach gegenwirtiger Einschitzung keine Rele-
vanz fiir den Nanogate-Konzern.

Der Konzern hat keine der genannten neuen oder geinderten Vorschriften
freiwillig vorzeitig angewendet.

2. Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitze
Allgemeine Grundlagen

Die wesentlichen Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden, die bei der
Erstellung des vorliegenden Konzernabschlusses angewendet wurden, sind
im Folgenden dargestellt. Die beschriebenen Methoden wurden, sofern
nichts anderes angegeben ist, stetig auf die dargestellten Berichtsperioden
angewendet.

Die Einzelabschliisse der Nanogate AG sowie der in- und auslindischen
Tochtergesellschaften werden nach einheitlichen Bilanzierungs- und Be-
wertungsgrundsitzen aufgestellt. Nach IAS 1 wird bei der Darstellung der
Bilanz zwischen lang- und kurzfristigen Vermégenswerten sowie lang- und
kurzfristigen Schulden unterschieden. Als kurzfristig werden Vermogens-
werte, Verbindlichkeiten und Riickstellungen angesehen, wenn sie inner-
halb eines Jahres realisierbar bzw. fillig sind. Die Gewinn- und Verlust-
rechnung ist nach dem Gesamtkostenverfahren erstellt worden. Soweit zur
Verbesserung der Klarheit der Darstellung die Posten der Bilanz und der
Gewinn- und Verlustrechnung zusammengefasst sind, wurden sie im An-
hang gesondert ausgewiesen.



Im Rahmen der Gewinn- und Verlustrechnung wurden gingige Financial
Measures verwendet. Diese definiert die Gesellschaft wie folgt:

¢ EBITDA: Ergebnis vor Finanzierungsertrigen, Finanzierungsaufwen-
dungen, Steueraufwendungen sowie Abschreibungen auf immaterielle
Vermdgenswerte des Anlagevermdgens und Sachanlagen

e EBIT: Ergebnis vor Finanzierungsertrigen, Finanzierungsaufwendungen
sowie Steueraufwendungen

¢ EBT: Ergebnis vor Steueraufwendungen

Die Erstellung des Konzernabschlusses erfolgt grundsitzlich unter Anwen-
dung des Anschaffungskostenprinzips. Davon ausgenommen sind derivative
Finanzinstrumente und zur Verduflerung verfiigbare finanzielle Vermégens-
werte, die grundsitzlich zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden.
Uberdies werden Grundstiicke und Gebiude unter Anwendung der Neube-
wertungsmethode i. S. v. IAS 16 bewertet.

Die wesentlichen Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden werden nach-

folgend erldutert.
Konsolidierungsgrundsitze

In den Konzernabschluss sind neben dem Mutterunternehmen alle Beteili-
gungsunternehmen, die von der Nanogate AG beherrscht werden, einbezo-
gen. Beherrschung ist gegeben, wenn Verfigungsgewalt iiber das Unterneh-
men vorliegt, eine Risikobelastung durch oder Anrechte auf variable Riick-
fliisse aus dem Engagement in das Unternehmen vorliegen und die Nano-
gate AG die Fihigkeit besitzt, die Verfiigungsgewalt iiber das Unternechmen
dergestalt zu nutzen, dass dadurch die Héhe der variablen Riickfliisse des
Beteiligungsunternehmens beeinflusst wird. Die Beherrschungsméglichkeit
beruht dabei auf einer mittel- oder unmittelbaren Stimmrechtsmehrheit der
Nanogate AG. Bei untergeordneter Bedeutung des Einflusses des Beteili-
gungsunternchmens auf die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Na-
nogate-Konzerns erfolgt keine Konsolidierung, sondern grundsitzlich eine
Bilanzierung zu Fair Value gem. IAS 39. Es wird auf die Ausfithrungen zu
den finanziellen Vermégenswerten in diesem Kapitel verwiesen.

Abschlussstichtag fiir die Nanogate AG und die in den Konzernabschluss
cinbezogenen Tochterunternehmen ist der 31. Dezember 2015.

Sofern erforderlich, werden die Jahresabschliisse der Tochterunternehmen
an die im Konzern zur Anwendung kommenden Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden angepasst. Die Kapitalkonsolidierung erfolgt nach
der Erwerbsmethode. Hierbei werden die Anschaffungskosten der erwor-
benen Anteile mit dem auf das Mutterunternehmen entfallenden neu
bewerteten anteiligen Eigenkapital verrechnet. Die Vermégenswerte,
Schulden und Eventualverbindlichkeiten des erworbenen Unternehmens-
anteils sind dabei mit ihren jeweiligen beizulegenden Zeitwerten anzuset-
zen. Ein verbleibender aktiver Unterschiedsbetrag ist als Geschifts- oder
Firmenwert zu erfassen, im Zugangszeitpunkt zu seinen Anschaffungs-
kosten anzusetzen und einem jihrlichen Werthaltigkeitstest zu unterzie-
hen; ein verbleibender negativer Unterschiedsbetrag wird, nachdem die
Wertansitze nochmals iiberpriift worden sind, sofort erfolgswirksam im
Konzernabschluss erfasst.

Erwerbsbezogene Kosten werden aufwandswirksam erfasst. Forderungen,
Verbindlichkeiten und Riickstellungen, Ertrige und Aufwendungen sowie
Zwischenergebnisse zwischen den einbezogenen Unternehmen werden im
Rahmen der Schuldenkonsolidierung, der Zwischengewinneliminierung
sowie der Aufwands- und Ertragskonsolidierung eliminiert.

Auf Konzernfremde entfallende Anteile am Eigenkapital und am Ergebnis
der Tochterunternehmen werden unter dem Posten ,,Anteile nicht beherr-
schender Gesellschafter ausgewiesen. Die Minderheitsanteile bestehen aus

dem Betrag solcher Anteile zum Tag des urspriinglichen Unternechmenszu-
sammenschlusses und dem Minderheitenanteil an den Anderungen des
Eigenkapitals ab dem Zeitpunkt des Zusammenschlusses.

Konzernkreis und Konsolidierungskreis

Konzernkreis

Zum 31. Dezember 2015 gehoren, neben der Nanogate AG als Mutter-
unternehmen, dem Konzernkreis gemif§ § 313 Abs. 2 HGB folgende
Gesellschaften an (im Folgenden auch kurz ,Nanogate-Gruppe“ oder

»Nanogate-Konzern®):

Name und Sitz des Hauptgeschift Anteil am | Konsoli-
Tochterunternehmens Kapital = dierung
in %

Nanogate Industrial Solutions Energiceffizienz & 100,00 voll

GmbH, Quierschied-Géttelborn | Prozessintegration

GfO Gesellschaft fiir Oberflichen- Nglaze®—0berﬂ'dchen 100,00% voll

technik AG, Schwibisch Gmiind® | 3D-Systeme

Eurogard B.V., Geldrop/Nieder- Nglaze®-Oberflichen 100,00 voll

lande 2D-Systeme

Nanogate Textile & Care Systems | Multifunktionale Textilien & 100,00 voll

GmbH, Quierschied-Géttelborn DIY-Systeme

Plastic-Design GmbH, Nglaze®-Komponenten 80,00V voll

Bad Salzuflen 3D-Systeme

Nanogate Glazing Systems B.V., Nglaze®»Komponentcn 100,00 voll

Geldrop/Niederlande 2D-Systeme

Nanogate Nederlands B.V., Holding 100,00 voll

Geldrop/Niederlande

Vogler GmbH, Liidenscheid dekorative multifunktionale 100,009 voll
Oberflichen

Improof GmbH, Liidenscheid Vermarktung von Pflegemitteln 100,00 2)

Vogler Vermogensverwaltungs- Vermdgensverwaltung 100,00 2)

GmbH, Liidenscheid

Nanogate Teknoloji AS Nglaze®-Komponenten 100,00 2

Istanbul/Tiirkei 2D-Systeme

Konsolidierungskreis

In den Konzernabschluss der Nanogate AG, Quierschied-Géttelborn, zum
31. Dezember 2015 sind neben dem Mutterunternehmen die Nanogate
Industrial Solutions GmbH, Quierschied-Géttelborn, die Nanogate Textile
& Care Systems GmbH, Quierschied-Géttelborn, die GfO Gesellschaft fiir
Oberflichentechnik AG, Schwibisch Gmiind, die Eurogard B.V., Geldrop/
Niederlande, die Plastic-Design GmbH, Bad Salzuflen, die Nanogate Gla-
zing Systems B.V., Geldrop/Niederlande, die Nanogate Nederland B.V.,
Geldrop/Niederlande, sowie die Vogler GmbH, Liidenscheid, im Rahmen
der Vollkonsolidierung einbezogen.

Das Unternehmen Nanogate Industrial Solutions GmbH, Quierschied-
Géttelborn, wurde zum Bilanzstichtag des Konzernabschlusses 31. Dezem-
ber 2006 erstmalig konsolidiert. Der Zeitpunket fiir die Kapitalaufrechnung
der erstmaligen Einbezichung der Tochtergesellschaft war der 1. Januar
2006. Im Laufe des Geschiftsjahres 2008 wurde die Beteiligung an der
Nanogate Industrial Solutions GmbH von 55,5 % auf 100,0 % aufgestockt.
Im Rahmen einer Gesamttransaktion erwarb die Nanogate AG 51,0 % der
Geschiftsanteile an der GfO Gesellschaft fiir Oberflichentechnik AG




(kurz: GfO AG) in Schwiibisch Gmiind. Der Erwerb vollzog sich in meh-
reren Schritten. In Verbindung mit dem genehmigten Kapital wurde in
2011 im Rahmen einer Sachkapitalerhdhung die letzte Tranche der Ge-
samttransaktion abgeschlossen. Mit Wirkung zum 1. September 2010 iibte
die Nanogate AG beherrschenden Einfluss iiber die GFO AG aus. Der
Zeitpunke fiir die Kapitalaufrechnung der erstmaligen Einbeziehung der
Tochtergesellschaft war somit der 1. September 2010. Weiterhin wurde im
Rahmen der Gesamttransaktion vereinbart, dass die Nanogate AG weitere
49,0 % der Geschiftsanteile an der GfO Gesellschaft fiir Oberflichen-
technik AG, Schwibisch Gmiind, erwerben kann (,Call-Option®). Der
Erwerb wurde unter aufschiebenden Bedingungen vereinbart. Die Nano-
gate AG erhéhte Thre Geschiftsanteile im Laufe des Jahres 2013 auf

75,0 % + 1 Aktie. Zudem wurde im Jahr 2013 ein Ergebnisabfithrungs-
vertrag zwischen der Nanogate AG und der GfO AG abgeschlossen. Im
Rahmen dieser Transaktion verzichteten die Altgesellschafter auf ihren
Gewinnanspruch fiir das Geschiftsjahr 2013. Im Juli 2015 iibernahm die
Nanogate AG die verbleibenden Anteile und ist nun zu 100% Gesellschaf-
ter der GFO AG.

Im Juni 2011 wurden durch die Nanogate AG 100,0 % der Geschiftsanteile
an der Eurogard B.V., Geldrop/Niederlande, erworben. Der Zeitpunke fiir
die Kapitalaufrechnung der erstmaligen Einbeziehung der Tochtergesell-
schaft war der 1. Juli 2011. Die Anteile sind seit 2014 in der niederlindi-
schen Holdinggesellschaft Nanogate Nederland B.V. gebiindelt.

Die Nanogate Textile & Care Systems GmbH, Quierschied-Géttelborn,
gleichfalls eine 100-prozentige Tochtergesellschaft der Nanogate AG, wur-
de im November 2008 gegriindet. Aufgrund der insgesamt untergeordne-
ten Bedeutung fiir die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns
wurde diese Tochtergesellschaft urspriinglich nicht konsolidiert. Durch
die Einbringung eines Geschiftsbereichs von der Nanogate AG in die
Nanogate Textile & Care Systems GmbH (kurz: NTCS) mit Wirkung
zum 1. Januar 2012, ist die NTCS ab diesem Zeitpunkt aufgrund ihrer
Wesentlichkeit konsolidierungspflichtig.

Die Beteiligung an der Plastic-Design GmbH in Bad Salzuflen hat Nano-
gate AG im Januar 2013 von 35,0 % auf 76,0 % aufgestockt und hilt auch
eine Option auf einen stufenweisen Erwerb der ausstehenden Anteile. Diese
Option wurde seitens Nanogate im Jahr 2014 in der vorgesehenen Form
ausgeiibt und die Anteile auf nunmehr 80,0 % weiter aufgestockt. Die
Einreichung einer gednderten Gesellschafterliste zur Hinterlegung beim
Handelsregister, aus der zu entnehmen ist, dass die Nanogate AG in 2014
weitere Geschiftsanteile in Hohe von 4,0 % erworben hat, ist erfolgt. Auf-
grund der vertraglichen Gestaltung geht der Vorstand davon aus, dass eine
Einbezichung der Plastic-Design GmbH zu 100 % in den Konzernab-
schluss sachgerecht ist. Eine entsprechende Kaufpreisverbindlichkeit fiir die
juristisch noch nicht iibergegangenen Anteile wurde passiviert. Die Plastic-
Design GmbH zihlt zu den fithrenden europiischen Kunststoffverarbeitern
mit eigenem Technologieportfolio fiir optisch schr anspruchsvolle Kompo-
nenten und gilt als Vorreiter im Wachstumsmarkt Glazing. Zu den grofiten
Kunden zihlen schon heute namhafte Automobilhersteller, vorwiegend aus
dem Premiumsegment. Am Sitz der Plastic-Design GmbH in Bad Salzuflen
betreibt der Konzern ein integriertes Kompetenzzentrum fiir Nglaze®-
Anwendungen.

Im Mai 2013 griindete der Konzern die neue Tochtergesellschaft Nanogate
Glazing Systems B.V., die im Juni 2013 ihr operatives Geschift aufnahm.
Die 100-prozentige Tochtergesellschaft konzentriert sich auf Produktion,
Veredelung und Verformung flacher Glazing-Bauteile (2D). Die neue Toch-
tergesellschaft erginzt somit die vorhandenen Kompetenzen innerhalb der
Nanogate-Gruppe, die bis dato den Bereich 3D-Glazing abdeckten. Der
Konzern ist mit der Portfolio-Erweiterung gut aufgestellt, um von der
wachsenden Nachfrage nach Nglaze®-Bauteilen zu profitieren. Die Anteile

sind seit 2014 in der niederlindischen Holdinggesellschaft Nanogate
Nederland B.V. gebiindelt.

Am 24. Dezember 2013 griindete die Nanogate AG die Nanogate Neder-
land B.V. mit Sitz in Geldrop. Diese Gesellschaft fungiert als Holding fiir
die beiden niederlindischen Tochtergesellschaften Eurogard B.V. und
Nanogate Glazing Systems B.V.

Im Juli 2014 erwarb die Nanogate AG den Oberflichen-Spezialisten Vogler
GmbH & Co. KG, spiter Vogler GmbH. Das Unternehmen mit Sitz in
Liidenscheid (Nordrhein-Westfalen) wurde 1990 gegriindet und hat aktuell
rund 140 Mitarbeiter. Zu den Kunden der Gesellschaft zihlen international
bedeutende Unternehmen, beispielsweise aus der Automobilbranche und
der Haustechnik, sowie fithrende Haushaltsgeritehersteller. Vogler ist auf
dekorative multifunktionale Oberflichen spezialisiert, wodurch Nanogate
sein Leistungsspektrum deutlich erweitert. Auf den Fertigungsanlagen
konnen sowohl Metall- als auch Kunststoffoberflichen beschichtet werden.
Der Schwerpunkt liegt auf Systemkomponenten. Der Oberflichen-Spezia-
list erginzt damit im Kunststoff- und Metall-Bereich die bei Nanogate
bereits vorhandenen Kompetenzen und Kapazititen. Insgesamt bestehen
bei Vogler vier Fertigungslinien fiir eine grofivolumige Serienproduktion
sowie ein eigenes Analytiklabor fiir Entwicklung und Qualititskontrolle.
Die Gesellschaft verfiigt tiberdies iiber ein vollautomatisiertes Hochregalla-
ger. Im Dezember 2015 iibertrug die Nanogate AG 100 % ihrer Geschifts-
anteile an der Vogler GmbH auf die Nanogate Industrial Solutions GmbH.

Wihrungsumrechnung

In den Einzelabschliissen der Nanogate AG und der Tochterunternchmen
werden Fremdwihrungsforderungen und -verbindlichkeiten mit dem Um-
rechnungskurs zum Zeitpunke des Geschiftsvorfalls umgerechnet und
Umrechnungsdifferenzen zum Stichtagskurs am Bilanzstichtag erfolgswirk-

sam erfasst.

Die Abschliisse aller in den Konzernabschluss einbezogenen Unternechmen
werden in Euro aufgestellt.

Immaterielle Vermogenswerte

Die immateriellen Vermogenswerte umfassen im Wesentlichen Software,
Lizenz-, Marken- und Patentrechte, Kundenstimme, nicht patentiertes
Know-how, aktivierte Entwicklungskosten sowie Geschifts- oder Firmen-

‘Werte.

Einzeln erworbene immaterielle Vermdgenswerte werden beim erstmali-
gen Ansatz zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten bewertet (IAS 38).
Die Anschaffungskosten eines immateriellen Vermogenswertes, der bei
einem Unternechmenszusammenschluss erworben wurde, entsprechen
seinem beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt. Nach erstmaligem
Ansatz werden die immateriellen Vermégenswerte mit ihren Anschaf-
fungs- oder Herstellungskosten, abziiglich der kumulierten Abschreibun-
gen und aller kumulierten Wertminderungsaufwendungen angesetzt. Alle
Abschreibungen erfolgen linear, die Nutzungsdauern liegen zwischen 3
und 15 Jahren mit Ausnahme von entgeltlich erworbenen Marken, deren
Nutzungsdauer nicht bestimmbar ist. Die Herstellungskosten umfassen
dabei alle direkt dem Herstellungsprozess zurechenbaren Kosten sowie
angemessene Teile der fertigungsbezogenen Gemeinkosten. Finanzie-
rungskosten werden bei den aktivierten Entwicklungskosten beriicksich-
tigt. Grundsitzliche Voraussetzung fiir eine Aktivierung ist, dass aller
Wahrscheinlichkeit nach dem Unternehmen ein zukiinftiger Nutzen
zuflieSt und die Kosten verlisslich ermittelt werden kénnen. Die Ab-
schreibung immaterieller Vermdgenswerte erfolgt iiber die vertragliche

oder geschitzte Nutzungsdauer.



Die Entwicklungskosten werden zu Herstellungskosten aktiviert, soweit
eine eindeutige Aufwandszuordnung méglich und sowohl die technische
Realisierbarkeit als auch die Vermarktungs- bzw. interne Nutzungsfihigkeit
sichergestellt sind. Die Entwicklungstitigkeit muss ferner mit hinreichender
Wahrscheinlichkeit zu entsprechenden zukiinftigen Finanzmittelzufliissen
bzw. Kosteneinsparungen fithren. Aktivierungsfihig sind ausschliefllich
solche Kostenbestandteile, die direkt oder indirekt dem Entwicklungspro-
zess zurechenbar sind. Im Geschiftsjahr 2015 gab es Projekte, die die zuvor
genannten Ansatzkriterien fiir Entwicklungskosten nicht erfiille haben.
Forschungskosten und nicht aktivierungsfihige Entwicklungskosten wer-
den als Aufwand in der Periode erfasst, in der sie angefallen sind. Hierbei
werden dicjenigen Entwicklungskosten als Aufwand erfasst, bei denen
keine Gewissheit iiber die technologische Realisierung vorliegt und keine
Abschitzung eines zukiinftigen wirtschaftlichen Nutzens aus dem entste-
henden immateriellen Vermégenswert vorgenommen werden kann.

IFRS 3 ,Business Combinations® bzw. IAS 36 ,Impairment of Assets®
regeln die Bilanzierung derivativer Geschifts- oder Firmenwerte. Fiir einen
originiren Geschifts- oder Firmenwert besteht auch im Rahmen der Rech-
nungslegung nach IFRS ein Aktivierungsverbot.

Im Konzernabschluss werden innerhalb dieses Aktivpostens Geschifts-
oder Firmenwerte ausgewiesen, die aus der Kapitalkonsolidierung von
Tochterunternehmen entstanden sind. Entgeltlich erworbene Geschiifts-
oder Firmenwerte werden aktiviert und gemifd IAS 36 zumindest jihrlich
bzw. immer dann, wenn es einen Anhaltspunkt gibt, dass die Einheit wert-
gemindert sein konnte, einem Werthaltigkeitstest unterzogen. Die Werthal-
tigkeit des Geschifts- oder Firmenwerts wird in einem cinstufigen Verfah-
ren auf der Ebene der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten (,cash
generating units“), denen sie zugeordnet sind, iiberpriift.

Im Rahmen des Werthaltigkeitstests wird der Buchwert der zahlungsmittel-
generierenden Einheiten mit ihrem erzielbaren Betrag (,recoverable
amount®) verglichen. Ubersteigt der Buchwert den erzielbaren Betrag, so
liegt eine Wertminderung vor und es ist auf den erzielbaren Betrag abzu-
schreiben. Der erzielbare Betrag (,,recoverable amount®) der zahlungsmit-
telgenerierenden Einheiten entspricht dem héheren der beiden Betrige aus
dem beizulegendem Zeitwert abziiglich Kosten der Veriuferung (,fair
value less costs of disposal“) und ihrem Nutzungswert (,value in use®).

Der Nanogate-Konzern ermittelt im Rahmen des Wertminderungstests den
Nutzungswert durch Anwendung des Discounted Cashflow Verfahrens.

Eine spitere Zuschreibung bei Wegfall der Griinde fiir eine frithere Wert-

minderung auf Geschifts- oder Firmenwerte ist nicht zulissig.

Im Geschiftsjahr 2015 waren wie im Vorjahr im Rahmen des jihrlichen
Impairmenttests keine Wertminderungen auf die aktivierten Geschifts-

oder Firmenwerte notwendig.
Sachanlagen

Sachanlagen werden zu ihren um lineare Abschreibungen verminderten
historischen Anschaffungs- oder Herstellungskosten bewertet. Anschaf-
fungs- oder Herstellungskosten beinhalten die direkt dem Erwerb zure-

chenbaren Aufwendungen.

Grundstiicke und Gebiude werden zu ihrem beizulegenden Zeitwert ab-
ziiglich kumulierter Abschreibungen fiir Gebiude, bewertet. Diese Bewer-
tung wird von externen Sachverstindigen in hinreichend regelmifligen
Abstinden vorgenommen um sicherzustellen, dass der Buchwert nicht
wesentlich von dem Wert abweicht, der unter Verwendung des beizulegen-
den Zeitwerts zum Abschlussstichtag ermittelt werden wiirde. Kommt es
bei solchen externen Wertgutachten zu abweichenden Bewertungen in

Bezug auf die bilanzierten Vermégenswerte, so erfolgt die Anpassung er-
folgsneutral im Rahmen der Neubewertungsriicklage.

Die Anschaffungskosten von im Rahmen von Unternehmenszusammen-
schliissen erworbenen Sachanlagen entsprechen ihrem beizulegenden Zeit-

wert zum Erwerbszeitpunke.

Nachtrigliche Anschaffungs- oder Herstellungskosten werden nur dann als
Teil der Anschaffungs- oder Herstellungskosten des Vermégenswerts be-

riicksichtigt, wenn es wahrscheinlich ist, dass dem Konzern daraus zukiinf-
tig wirtschaftlicher Nutzen zuflieSen wird und die Kosten des Vermégens-

werts zuverlissig ermittelt werden konnen.

Die folgenden wirtschaftlichen Nutzungsdauern wurden fiir die Ermittlung
der Abschreibungen zugrunde gelegt:

Jahre
Auf8enanlagen 6-13
Betriebsvorrichtungen 5-21
Bauten auf eigenen Grundstiicken 10-50
Bauten auf fremden Grundstiicken 5-13
Technische Anlagen und Maschinen 3-20
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschiftsausstattung 3-15
Anlagen aus Finanzierungsleasing 3-12

Erstrecke sich die Anschaffungs- oder Herstellungsphase von Vermégens-
werten des Sachanlagevermégens iiber einen lingeren Zeitraum, werden die
bis zur Fertigstellung anfallenden Fremdkapitalzinsen als Bestandteil der
Anschaffungs- und Herstellungskosten in Ubereinstimmung mit den Be-
dingungen des IAS 23 (Borrowing Costs) aktiviert.

Gemifd IAS 16 sind Riickbau- und Entfernungsverpflichtungen als An-
schaffungs- und Herstellungskosten des entsprechenden Vermégenswertes

zu aktivieren.
Wertminderung von Vermégenswerten

Fiir Sachanlagen und immaterielle Vermogenswerte mit zeitlich beschrink-
ter Nutzungsdauer ist gemif§ IAS 36 zu jedem Bilanzstichtag zu priifen, ob

Anzeichen (,triggering events®) fiir eine Wertminderung vorliegen.

Sachanlagen und immaterielle Vermégenswerte werden auf eine Wertmin-
derung hin iiberpriift, wenn Sachverhalte oder Anderungen der Umstinde
darauf hindeuten, dass der Buchwert eines Vermdgenswertes nicht erzielbar
sein konnte. Sobald der Buchwert eines Vermdgenswertes seinen erzielbaren
Betrag iibersteigt, wird eine Wertminderung ergebniswirksam erfasst. Der
erzielbare Betrag ist der hhere Betrag aus beizulegendem Zeitwert abziig-
lich der Kosten der Veriulerung und Nutzungswert eines Vermogenswer-
tes. Der beizulegende Zeitwert abziiglich der Kosten der Veriduflerung ist
der Betrag, der durch den Verkauf eines Vermégenswerts in einer Transak-
tion zu Marktbedingungen zwischen sachverstindigen, vertragswilligen
Parteien nach Abzug der Veriuf8erungskosten erzielt werden konnte.

Der Nutzungswert ist der Barwert der geschitzten kiinftigen Cashflows, die
aus der fortgesetzten Nutzung eines Vermdgenswertes und seinem Abgang
am Ende der Nutzungsdauer erwartet werden. Der erzielbare Betrag wird
fiir jeden Vermédgenswert einzeln oder, falls dies nicht moglich ist, fiir die
zahlungsmittelgenerierende Einheit, zu welcher der Vermégenswert gehért,
ermittelt.

Wenn der Grund fiir eine frither durchgefiihrte Wertminderung auf Sach-
anlagen und immaterielle Vermdgenswerte mit zeitlich beschrinkter Nut-
zungsdauer (ohne Geschifts- oder Firmenwerte) entfallen ist, erfolgt eine




Zuschreibung bis maximal zu den fortgefiithrten Anschaffungs- bzw. Her-
stellungskosten.

Wertminderungen werden in der Gewinn- und Verlustrechnung im Posten
Abschreibungen, Zuschreibungen im Posten betriebliche Ertrige ausgewiesen.

Zuwendungen der 6ffentlichen Hand

Zuwendungen der 8ffentlichen Hand sind Beihilfen, die an das Unternch-
men gewihrt werden und die zum Ausgleich fiir die vergangene oder kiinf-
tige Erfiillung bestimmter Bedingungen im Zusammenhang mit der be-
trieblichen Titigkeit des Unternehmens dienen. Sie sind bilanziell zu
erfassen, wenn hinreichende Sicherheit iiber die Erfiillung der Bedingungen
und die Gewiihrung der Zuwendung besteht. IAS 20 unterscheidet zwi-
schen Zuwendungen, die sich direkt auf die Anschaffung oder Herstellung
bestimmter Vermégenswerte (Investitionszuschiisse) beziehen, und Ein-
kommenszuschiissen, die nicht in Verbindung mit einem konkreten Vermé-
genswert stehen.

Die erhaltenen Einkommenszuschiisse wurden, soweit sie im Zusammen-
hang mit bereits entstandenen Aufwendungen oder Verlusten stehen, sofort
ergebniswirksam erfasst. Die auf aktivierte Entwicklungskosten entfallen-
den Zuschiisse wurden von diesen in Abzug gebracht.

Zuwendungen der 6ffentlichen Hand, deren Bedingung der Kauf, der Bau
oder die sonstige Anschaffung langfristiger Vermogenswerte ist, werden als
passiver Abgrenzungsposten in der Bilanz erfasst und auf einer systemati-
schen und verniinftigen Grundlage erfolgswirksam iiber die Laufzeit des
entsprechenden Vermogenswertes erfasst.

Finanzielle Vermégenswerte

Die finanziellen Vermégenswerte setzen sich aus gegebenen Krediten und
Forderungen, erworbenen Eigenkapital- und Schuldtiteln sowie Zahlungs-
mitteln bzw. Zahlungsmitteliquivalenten mit positiven beizulegenden
Zeitwerten zusammen.

Die Bilanzierung und Bewertung der finanziellen Vermégenswerte erfolgt
nach IAS 39 (Financial Instruments: Recognition and Measurement).
Demnach werden finanzielle Vermégenswerte in der Konzernbilanz ange-
setzt, wenn der Nanogate AG ein vertragliches Recht zusteht, Zahlungs-
mittel oder andere finanzielle Vermdgenswerte von einer anderen Partei zu
erhalten.

Marktiibliche Kiufe und Verkiufe von finanziellen Vermogenswerten wer-
den grundsitzlich zum Erfiillungstag bilanziert. Der erstmalige Ansatz
eines finanziellen Vermégenswerts erfolgt zum beizulegenden Zeitwert
zuziiglich der Transaktionskosten. Transaktionskosten, die beim Erwerb
von erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen
Vermégenswerten anfallen, werden unmittelbar aufwandswirksam erfasst.

Unverzinsliche oder unterverzinsliche Forderungen werden bei ihrem erst-
maligen Ansatz mit dem Barwert der erwarteten zukiinftigen Cashflows
angesetzt. Die Folgebewertung erfolgt gemif§ der Zuordnung der finanziel-
len Vermégenswerte entsprechend den Kategorien nach IAS 39, fiir die
jeweils unterschiedliche Bewertungsregeln gelten. Hierbei wird zwischen
serfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Verms-
genswerte”, ,Kredite und Forderungen®, ,bis zur Endfilligkeit zu haltende
finanzielle Vermégenswerte* und ,zur Veriuf8erung verfiigbare finanzielle
Vermégenswerte unterschieden.

Kredite und Forderungen sind nicht derivative finanzielle Vermégenswerte,
die nicht in einem aktiven Markt notiert sind. Sie werden unter Anwen-
dung der Effektivzinsmethode mit den fortgefiihrten Anschaffungskosten

bewertet. Dieser Bewertungskategorie werden die Forderungen aus Liefe-
rungen und Leistungen, die in den sonstigen finanziellen Vermégenswerten
enthaltenen finanziellen Forderungen und Ausleihungen sowie die Zah-
lungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente zugeordnet. Der Zinsertrag aus
Positionen dieser Kategorien wird unter Anwendung der Effektivzinsme-
thode ermittelt, soweit es sich nicht um kurzfristige Forderungen handelt

und der Effekt aus der Aufzinsung unwesentlich ist.

Zur Veriuferung verfiigbare finanzielle Vermaogenswerte umfassen diejeni-
gen nicht derivativen finanziellen Vermégenswerte, die nicht einer der
anderen drei Kategorien zugeordnet wurden. Dies sind insbesondere
Eigenkapitaltitel (z. B. Aktien oder GmbH-Anteile) und nicht bis zur
Endfilligkeit zu haltende Schuldtitel, welche in den sonstigen finanziellen
Vermogenswerten enthalten sind. Anderungen des beizulegenden Zeit-
werts von zur Verduflerung verfiigbaren finanziellen Vermégenswerten
werden erfolgsneutral im Eigenkapital abgegrenzt. Eine erfolgswirksame
Erfassung einer Anderung des beizulegenden Zeitwerts erfolgt entweder
bei Verduflerung oder bei Vorliegen einer Wertminderung. Liegt der bei-
zulegende Zeitwert iiber einen lingeren Zeitraum bzw. wesentlich unter
den fortgefiihrten Anschaffungskosten, wird eine Wertminderung erfolgs-
wirksam erfasst. In Fillen, in denen der Marktwert von Eigenkapital- und
Schuldtiteln bestimmt werden kann, wird dieser als beizulegender Zeit-
wert angesetzt. Existiert kein notierter Marktpreis und kann keine ver-
lissliche Schitzung des beizulegenden Zeitwerts vorgenommen werden,
werden diese finanziellen Vermégenswerte zu Anschaffungskosten abziig-

lich Wertminderungsaufwendungen erfasst.

Liegen bei finanziellen Vermégenswerten der oben genannten beiden Kate-
gorien ,,Kredite und Forderungen® sowie ,,Zur Veriuflerung verfiigbare
finanzielle Vermogenswerte” objektive, substantielle Anzeichen fiir eine
Wertminderung vor, erfolgt eine Priifung, ob der Buchwert den Barwert
der erwarteten kiinftigen Zahlungsmittelfliisse, die mit der akcuellen
Marktrendite eines vergleichbaren finanziellen Vermégenswerts abgezinst
werden, iibersteigt. Sollte dies der Fall sein, wird eine erfolgswirksame

Wertberichtigung in Héhe der Differenz vorgenommen.

Hinweise auf Wertminderungen sind u. a. ein mehrjihriger operativer
Verlust in einer Gesellschaft, eine Minderung des Marktwerts, eine wesent-
liche Verschlechterung der Bonitit, die hohe Wahrscheinlichkeit einer
Insolvenz oder andere Formen der finanziellen Restrukturierung des
Schuldners oder das Verschwinden eines aktiven Markts. Bei Wegfall der
Griinde fiir zuvor vorgenommene auf8erplanmiflige Abschreibungen wer-
den entsprechende Zuschreibungen, nicht jedoch iiber die fortgefiithrten
Anschaffungskosten hinaus, getitigt. Lediglich auf zur Veriuferung ver-
fiigbare Eigenkapitaltitel werden keine Zuschreibungen vorgenommen.
Finanzielle Vermogenswerte werden ausgebucht, wenn die vertraglichen
Rechte auf Zahlungen aus den finanziellen Vermogenswerten nicht mehr
bestehen oder die finanziellen Vermogenswerte mit allen wesentlichen

Risiken und Chancen iibertragen werden.

Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Vermagens-
werte umfassen derivative finanzielle Vermégenswerte, die zu Handelszwe-
cken gehalten und nichr als Sicherungsgeschift im Rahmen einer Siche-
rungsbezichung qualifiziert werden. Diese der Kategorie der finanziellen
Vermégenswerte zugeordneten Vermdgenswerte werden immer zum beizu-
legenden Zeitwert angesetzt. Wertschwankungen sind erfolgswirksam und
werden im Finanzergebnis ausgewiesen. Derivative Finanzinstrumente sind
zum beizulegenden Zeitwert auf Basis von Marktpreisen auf einem aktiven
Markt bewertet.

Bis zur Endfiilligkeit zu haltende finanzielle Vermagenswerte lagen am
31. Dezember 2015 analog zum Vorjahr nicht vor.



Vorrite

Der Ansatz der Vorrite erfolgt zu Anschaffungskosten, die auf Basis des
gingigen Verfahrens ,first in first out (FIFO) ermittelt werden, oder zu
Herstellungskosten. Die Herstellungskosten enthalten neben den Einzel-
kosten angemessene Teile der notwendigen produktionsbezogenen Mate-
rial- und Fertigungsgemeinkosten sowie fertigungsbedingte Abschreibun-
gen und anteilige Verwaltungsgemeinkosten, die direkt dem Herstellungs-

prozess zugeordnet werden kénnen.

Die Bewertung zum Bilanzstichtag erfolgt zum jeweils niedrigeren Betrag

aus Anschaffungs- oder Herstellungskosten und Nettoveriuferungswert.
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente beinhalten Kassenbestinde
und sofort verfiigbare Bankguthaben, deren urspriingliche Laufzeit bis zu
drei Monate betrigt. Die liquiden Mittel werden zum Nominalwert bewer-
tet.

Hinsichtlich der Behandlung von liquiden Mitteln in fremder Wihrung
vergleiche Abschnitt ,Wihrungsumrechnung".

Ertragsteuern

Als Ertragsteuern werden die in den einzelnen Lindern erhobenen Steuern
auf den steuerpflichtigen Gewinn sowie die Verinderung der latenten Steu-
erabgrenzungen ausgewiesen. Die ausgewiesenen Ertragsteuern werden auf
Basis der am Bilanzstichtag giiltigen bzw. verabschiedeten gesetzlichen
Regelungen in der Hohe erfasst, wie sie voraussichtlich bezahlt werden

miissen.

Latente Steuern werden gemif$ IAS 12 (Income Taxes) fiir alle temporiren
Unterschiede zwischen den Wertansitzen der Steuerbilanz und der IFRS-
Bilanz gebildet. Temporire Differenzen fithren bei Realisierung des Vermé-
genswertes bzw. Erfiillung der Schuld zu steuerpflichtigen oder steuerlich
abzugsfihigen Betrigen. Steuerpflichtige temporire Differenzen fithren
zum Ansatz einer latenten Steuerschuld, steuerlich abzugsfihige temporire
Differenzen fithren zum Ansatz von latenten Steueranspriichen.

Daneben sind grundsitzlich latente Steueranspriiche aus Verlustvortrigen
zu erfassen, sofern damit zu rechnen ist, dass diese wahrscheinlich genutzt
werden konnen. Die Abgrenzungen werden in Hohe der voraussichtlichen
Steuerbelastung bzw. -entlastung nachfolgender Geschiftsjahre auf der

Grundlage des zum Zeitpunkt der Realisation giiltigen Steuersatzes vorge-

nommen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird jedes Jahr am Stichtag
gepriift und herabgesetzt, falls es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass genii-
gend zu versteuerndes Einkommen zur Verfiigung steht, um den Anspruch
vollstindig oder teilweise zu realisieren.

Bei einer Anderung der Steuersitze werden die jeweiligen Auswirkungen auf

die latenten Steueranspriiche und -schulden erfolgswirksam beriicksichtigt.

Latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden werden gemifd IAS 12

nicht abgezinst.

Laufende und latente Steuern werden erfolgswirksam als Aufwand oder
Ertrag erfasst, es sei denn, dass sie im Zusammenhang mit Posten stchen,
die direke im Eigenkapital erfasst wurden. In diesem Fall ist die Steuer
ebenfalls im Eigenkapital zu erfassen.

Pensionsverpflichtungen

Die Pensionsriickstellungen betreffen ausschliefilich leistungsorientierte
Versorgungspline. Bei diesen werden die Kosten fiir die Leistungserbrin-
gung mittels des Verfahrens der laufenden Einmalprimien (Projected Unit
Credit Method) ermittelt, wobei zu jedem Abschlussstichtag eine versiche-
rungsmathematische Bewertung durchgefiihrt wird. Neubewertungen,
bestehend aus versicherungsmathematischen Gewinnen und Verlusten, den
Auswirkungen der Vermégenswertobergrenze und dem Ertrag aus dem
Planvermégen (ohne Zinsen auf die Nettoschuld) werden unmittelbar im
sonstigen Ergebnis erfasst und sind damit direke in der Bilanz enthalten.
Die im sonstigen Ergebnis erfassten Neubewertungen sind Teil der sonsti-
gen Riicklagen und werden nicht mehr in die Gewinn- und Verlustrech-
nung umgegliedert. Nachzuverrechnender Dienstzeitaufwand wird als
Aufwand erfasst, wenn die Planinderung eintritt.

Die Nettozinsen werden durch die Multiplikation des Abzinsungssatzes mit
der Nettoschuld (Pensionsverpflichtung abziiglich Planvermégen) oder dem
Nettovermdgenswert, der sich ergibt, sofern das Planvermédgen die Pensi-
onsverpflichtung iibersteigt, ermittelt. Die leistungsorientierten Kosten
beinhalten die folgenden Bestandteile:

- Dienstzeitaufwand (einschlieSlich laufendem Dienstzeitaufwand,
nachzuverrechnendem Dienstzeitaufwand sowie etwaiger Gewinne
oder Verluste aus der Planinderung oder -kiirzung oder Planabgeltung)

- Nettozinsaufwand oder -ertrag auf die Nettoschuld oder den Netto-
vermodgenswert

- Neubewertung der Nettoschuld oder des Nettovermdgenswerts

Der Konzern weist den Dienstzeitaufwand in der Gewinn- und Verlust-
rechnung im Posten Personalaufwand aus, den Nettozinsaufwand im
Finanzergebnis. Gewinne oder Verluste aus Plankiirzungen oder Planab-
geltungen werden als nachzuverrechnender Dienstzeitaufwand bilanziert.

Zahlungen fiir beitragsorientierte Versorgungspline werden dann als Auf-
wand erfasst, wenn die Arbeitnehmer die Arbeitsleistung erbracht haben,
die sie zu den Beitrigen berechtigen.

Riickstellungen

Gemifl IAS 37 werden Riickstellungen fiir gegenwirtige rechtliche oder
faktische Verpflichtungen aus einem Ereignis der Vergangenheit gebildet,
die mit einem wahrscheinlichen Ressourcenabfluss verbunden sind und
deren Hohe verlisslich geschitzt werden kann. Es ist der Betrag zu passivie-
ren, der die bestmdgliche Schitzung der Ausgabe, die zur Erfiillung der
gegenwirtigen Verpflichtungen zum Bilanzstichtag erforderlich ist, dar-
stellt. Riickstellungen, die nicht schon im Folgejahr zu einem Ressourcen-
abfluss fiihren, werden mit ihrem auf den Bilanzstichtag abgezinsten Erfiil-
lungsbetrag unter Beriicksichtigung erwarteter Kostensteigerungen
angesetzt.

Fiir die Barwertermittlung werden Zinssitze vor Steuern verwendet, die
die aktuellen Markterwartungen hinsichtlich des Zinseffekts sowie fiir die

Verpflichtung spezifischen Risiken beriicksichtigen.

Riickstellungen werden nicht mit Riickgriffsanspriichen verrechnet. Die
Riickstellungen fiir Gewihrleistungen werden auf Grundlage von Erfah-
rungswerten gebildet. Die Riickstellung fiir Riickbau- und Entfernungsver-
pflichtungen wird mit ihrem diskontierten Erfiillungsbetrag passiviert;
zugleich erhsht sich hierdurch das Sachanlagevermégen (Mietereinbauten).
In den Folgeperioden werden die aktivierten Riickbaukosten iiber die vor-
aussichtliche (Rest-)Nutzungsdauer der Mietereinbauten abgeschrieben; die
Riickstellung wird jéhrlich aufgezinst.




Finanzielle Verbindlichkeiten

Finanzielle Verbindlichkeiten werden in der Konzernbilanz angesetzt, wenn
die Nanogate-Gruppe eine vertragliche Pflicht hat, Zahlungsmittel oder
andere finanzielle Vermégenswerte auf einen Dritten zu iibertragen. Der
erstmalige Ansatz einer finanziellen Verbindlichkeit erfolgt zum beizulegen-
den Zeitwert der erhaltenen Gegenleistung bzw. zum Wert der erhaltenen
Zahlungsmittel abziiglich angefallener Transaktionskosten. Die Folgebe-
wertung erfolgt bei den erfolgswirksamen Fair-Value-Finanzschulden er-
folgswirksam zum beizulegenden Zeitwert. Die iibrigen finanziellen Ver-
bindlichkeiten werden zu fortgefiihrten Anschaffungskosten unter

Anwendung der Effektivzinsmethode angesetzt.

Finanzielle Verbindlichkeiten werden ausgebucht, wenn die vertraglichen

Verpflichtungen beglichen, aufgehoben oder ausgelaufen sind.

Hinsichtlich der Behandlung von Fremdwihrungsverbindlichkeiten verglei-
che Abschnitt ,Wihrungsumrechnung".

Sonstige Forderungen und Verbindlichkeiten

Abgrenzungen, Vorauszahlungen sowie andere nicht finanzielle Vermogens-
werte und Verbindlichkeiten werden mit den fortgefithrten Anschaffungskos-
ten angesetzt. Ihre Aufldsung erfolgt entsprechend der Leistungserbringung.

Bilanzierung von Leasingvertrigen

Die Klassifizierung von Leasingvertrigen richtet sich nach IAS 17 unter
Beriicksichtigung des IFRIC 4. Demnach wird zwischen Finanzierungslea-

sing- und Operatingleasing-Verhiltnissen unterschieden.

Leasingverhiltnisse werden als Finanzierungsleasingverhiltnisse klassifi-
ziert, wenn durch die Leasingvereinbarung im Wesentlichen alle mit dem
Eigentum verbundenen Chancen und Risiken auf den Leasingnehmer

iibertragen werden.

Im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses gehaltene Verméogens-

werte werden erstmalig als Vermégenswerte des Konzerns zu ihrem beizule-
genden Zeitwert zu Beginn des Leasingverhiltnisses oder, falls dieser nied-

riger ist, zum Barwert der Mindestleasingzahlungen erfasst.

Die entsprechende Verbindlichkeit gegeniiber dem Leasinggeber ist inner-
halb der Bilanz als Verpflichtung aus Finanzierungsleasingverhiltnissen zu
zeigen. In 2015 wurden Vermdgenswerte aus eingegangenen Finanzierungs-
leasingvertrigen ausgewiesen. Die Abschreibung erfolgt planmifig iiber die

jeweiligen Nutzungsdauern.

Die Leasingzahlungen werden in Zinsaufwendungen und Leasingverpflich-
tungen aufgeteilt, so dass eine konstante Verzinsung der verbleibenden
Verbindlichkeit erzielt wird. Zinsaufwendungen werden direkt in der Ge-

winn- und Verlustrechnung erfasst.

Leasingverhiltnisse, bei denen das wirtschaftliche Eigentum am Leasing-
objekt beim Leasinggeber verbleibt, sind als Operatingleasing-Verhiltnisse
zu beurteilen. Hierbei werden Miet- bzw. Leasingzahlungen linear iiber die

Laufzeit des entsprechenden Leasingverhiltnisses erfolgswirksam erfasst.
Aufwands- und Ertragsrealisierung
Die Umsatzerldse der Nanogate-Gruppe entfallen auf den Vertrieb selbst

hergestellter Produkte sowie auf die Veredelung von Produkten. Die Um-

satzerldse werden mit ihren beizulegenden Zeitwerten der erhaltenen bzw.

zu erhaltenden Gegenleistung bewertet und um Kundenriickgaben, Rabatte

und andere dhnliche Abziige gekiirzt.

Umsatzerldse und sonstige betriebliche Ertrige werden mit Lieferung und
Ubergang der Gefahren auf den Kunden realisiert. Betriebliche Aufwen-
dungen werden mit Inanspruchnahme der Leistung bzw. zum Zeitpunke
ihrer Verursachung ergebniswirksam. Zinsertrige und -aufwendungen
werden periodengerecht erfasst.

Schitzungen im Rahmen der Aufstellung des Konzernabschlusses

Die Aufstellung des Konzernabschlusses nach IFRS erfordert es, dass An-
nahmen getroffen und Schitzungen vorgenommen werden, welche die
bilanzierten Vermogenswerte und Schulden, die Angabe von Eventualver-
bindlichkeiten und sonstigen finanziellen Verpflichtungen am Bilanzstich-
tag und den Ausweis von Aufwendungen und Ertrigen wihrend der Be-
richtsperiode beeinflussen.

Die Schitzungen beruhen auf Erfahrungswerten und anderen Annahmen,
die unter den gegebenen Umstinden als angemessen erachtet werden. Sie
werden laufend iiberpriift, kénnen aber von den tatsichlichen Werten ab-
weichen.

Die Annahmen und Schitzungen beziehen sich im Wesentlichen auf die
Festlegung der wirtschaftlichen Nutzungsdauer, der Ermittlung abgezinster
Cashflows bei der Bewertung immaterieller Vermégenswerte im Rahmen
der Kaufpreisallokation sowie im Rahmen der jihrlichen Werthaltigkeits-
tests. Die Berechnung der erzielbaren Betriige von zahlungsmittelgenerie-
renden Einheiten beinhaltet Schitzungen der Unternehmensleitung. Es
werden Prognosen zugrunde gelegt, die auf vom Management genehmigten
Finanzplinen beruhen und auch fiir interne Zwecke verwendet werden.

Bei der Aktivierung von Entwicklungskosten wird auf Basis von Erfah-
rungswerten aus der Vergangenheit davon ausgegangen, dass die Entwick-
lungen zu zukiinftigen Umsatz- und Ergebnisbeitrigen fithren werden.

Die Wertberichtigung von zweifelhaften Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen und sonstigen Forderungen umfasst Einschitzungen iiber die
Bonitit der Kunden. Bei Verschlechterung von Finanzdaten von Kunden
kénnen Abweichungen zu den erwarteten Wertberichtigungen eintreten.

Riickstellungen fiir Pensionsverpflichtungen werden in Ubereinstimmung

mit versicherungsmathematischen Modellen ermittelt, die auf wesentlichen
Annahmen wie z. B. Abzinsungsfaktoren, Sterblichkeitsraten und Gehalts-
und Rententrends beruhen.

Die Bildung von Riickstellungen beispielsweise fiir Rechtsverfahren, Steu-
ern, Preisnachlisse und Garantien kénnen in grofflem Maf§ mit Einschit-
zungen verbunden sein. Die Nanogate AG beurteilt den aktuellen Stand
von etwaigen Rechtsverfahren mit Hilfe externer Anwilte regelmiflig und
sicht von einer Bilanzierung ab, wenn keine wesentlichen Einfliisse auf die
Darstellung der Finanz-, Vermégens- und Ertragslage erwartet werden.

Die Annahmen und Schitzungen bezichen sich dariiber hinaus insbesonde-
re auf die Realisierbarkeit zukiinftiger Steuerentlastungen. Die Schitzungen
hinsichtlich latenter Steuern auf Verlustvortrige sind dabei in hohem Mafle
von der Ertragsentwicklung der betreffenden Steuersubjekte abhingig. Die
sich tatsichlich in zukiinftigen Perioden einstellenden Betrige kénnen
demzufolge von den Schitzungen abweichen.

Anderungen in der Darstellung

Im Geschiftsjahr 2015 waren keine wesentlichen Anderungen in der Dar-
stellung erforderlich.



B. Erlduterungen zur Konzerngewinn- und -verlustrechnung
3. Umsatzerlose

In den Umsatzerldsen werden die den Kunden berechneten Entgelte fiir
Lieferungen und Leistungen - vermindert um Erlésschmilerungen — ausge-
wiesen. Eine Aufteilung der Umsatzerlose nach Mirkten wird unter Ab-
schnitt D. 33. ,Segmentberichterstattung” dargestellt.

4. Andere aktivierte Eigenleistungen

Ausgewiesen sind die in 2015 aufgewendeten Eigenleistungen in Zusam-
menhang mit den unter den immateriellen Vermdgenswerten aktivierten
Entwicklungskosten sowie mit den unter den Sachanlagen erfassten Her-
stellungskosten fiir Maschinen.

5. Sonstige betriebliche Ertrige

Die sonstigen betrieblichen Ertrige setzen sich wie folgt zusammen:

2014
TEUR TEUR
Ertrige aus der Aufldsung von Riickstellungen 299 626
Ertrige aus Schrottverkauf 374 470
Sachbeziige (u. a. Kfz-Nutzungen) 287 320
Kostenweiterberechnungen/-erstattungen 47 77
Fordermittel/Abgrenzung von Fordermitteln 1 59
Ertrige aus Herabsetzung Wertberichtigungen zu Forderungen 3 a8
und ausgebuchten Forderungen
Ertrige aus dem Abgang von Anlagevermégen 530 36
Ubrige sonstige Ertrige 663 415
2.204 2.041
6. Materialaufwendungen
Der Materialaufwand stellt sich wie folgt dar:
2014
TEUR TEUR
Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe -31.830 -22.213
Aufwendungen fiir bezogene Fremdleistungen -4.039 -2.265
-35.869 -24.478
7. Personalaufwendungen
Der Personalaufwand setzt sich wie folgt zusammen:
2014
TEUR TEUR
Lohne und Gehilter -23.998 -19.651
Soziale Abgaben -3.994 -3.291
Altersversorgung -378 -371
Nicht zahlungswirksame Vergiitungsaufwendungen fiir
Aktienoptionen -110 -120
-28.480 -23.433

Zur langfristigen Bindung und Motivation der Mitarbeiter der Nanogate-
Gruppe hat die Nanogate AG zur Beteiligung am Grundkapital ein Aktien-
optionsprogramm ausgegeben, das bei Eintreten einzelner Voraussetzungen
zum Bezug von Aktien berechtigt. Insgesamt bestehen zum 31. Dezember
2015 77.425 (Vj. 83.989) Aktienoptionen, die noch nicht verfallen oder
ausgeiibt worden sind. Aus den Aktienoptionsmodellen ergab sich fiir das
Geschiiftsjahr 2015 eine Ergebnisauswirkung in Hohe von TEUR 110

(Vj. TEUR 120).

Konzern-Anhang

Hinsichtlich weiterer Einzelheiten zum sog. Stock-Option-Programm ver-
weisen wir auf Abschnitt C. 23. des Anhangs.

8. Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen gliedern sich wie folgt:

2014
TEUR TEUR
Betriebsaufwand -12.716 -9.071
Vertriebsaufwand -3.050 -2.394
Verwaltungsaufwand -3.001 -2.481
Forderungsverluste und Wertberichtigungen -189 -62
Ubrige sonstige Aufwendungen -1.281 -1.762
-20.237 -15.770

9. Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte
des Anlagevermégens und Sachanlagen

Zur Zusammensetzung der Abschreibungen auf immaterielle Vermogens-
werte des Anlagevermdgens und Sachanlagen wird auf die Angaben zu
Textziffer 14. ,Immaterielle Vermdgenswerte® und 15. ,Sachanlagen® ver-
wiesen.

10. Finanzierungsertrige

Bei den ausgewiesenen finanziellen Ertrigen handelt es sich im Wesentli-
chen um Verzinsungen ausgereichter Darlehen und Ertrige aus einem Zins-
sicherungsgeschift. Von den Zinsertrigen waren im Geschiftsjahr 2015

TEUR 41 (Vj. TEUR 50) zahlungswirksam.
11. Finanzierungsaufwendungen

Bei den finanziellen Aufwendungen handelt es sich im Wesentlichen um
Zinsaufwendungen fiir Kontokorrentkredite und Darlehen gegeniiber
Kreditinstituten. Zugleich beinhalten die finanziellen Aufwendungen
Abschreibungen auf finanzielle Vermégenswerte in Héhe von TEUR 125
(Vj. TEUR 71). Von den ausgewiesenen Finanzaufwendungen waren im
Geschiftsjahr 2015 TEUR 1.934 (Vj. TEUR 1.464) zahlungswirksam.

Der Nettozinsaufwand aus Pensionsverpflichtungen belduft sich auf

TEUR 20 (Vj. TEUR 40).
12. Steueraufwendungen

Die Aufwendungen und Ertrige aus Ertragssteuern entfallen im Geschifts-
jahr 2015 sowie 2014 wie folgt auf:

2014
TEUR TEUR

Laufende Steuern

Deutschland -214 115

Ausland -365 573
Steuern Vorjahre 23 -41
Latente Steuern

Deutschland 488 -208

Ausland -24 -70
(Steueraufwand -; Steuerertrag +) -92 369

Die nachfolgende Tabelle zeigt eine Uberleitungsrechnung vom im je-
weiligen Geschiftsjahr erwarteten ausgewiesenen Steueraufwand. Zur
Ermittlung des erwarteten Steueraufwands wird der in 2015 giiltige Ge-
samtsteuersatz von 30,525 % mit dem Ergebnis vor Steuern multipliziert.
Dieser Steuersatz ist ein kombinierter Ertragsteuersatz aus dem einheitli-
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chen Kérperschaftsteuersatz von 15,0 % zzgl. 5,5 % Solidarititszuschlag
sowie aus einem effektiven Gewerbesteuersatz von 14,7 %.

Der Unterschied zwischen erwartetem und ausgewiesenem Ertragsteuerauf-
wand ist aus folgender Uberleitungsrechnung zu entnehmen:

2014
TEUR TEUR

Ergebnis vor Steuern 616 813
Anzuwendender Steuersatz 30,525 % 30,525 %
Erwarteter Steueraufwand -188 -248
Auswirkungen von Steuersatzinderungen -5 =
Effeke aus Steuersatzdifferenzen auslindischer Steuerhoheiten 81 113
Abweichungen aus unterschiedlichen

Gewerbesteuer-Hebesitzen -38 -12
Steuermehrung aufgrund steuerlich

nicht abzugsfihiger Aufwendungen -386 -319
Nicht aktivierte Steuerlatenzen auf Verluste; verwertbare

Verlustvortrige, auf die keine latente Steuer gerechnet wurde 416 57
Wertberichtigung auf Verlustvortrige -4 -
Steuererstattung Vorjahre 23 51
Sonstige Steuereffekte 9 -11
In der Gewinn- und Verlustrechnung erfasster

Ertragsteueraufwand -92 -369

Latente Steuerforderungen und -verbindlichkeiten werden fiir zukiinftige
Auswirkungen ermittelt, die sich aus der Differenz zwischen den in der
Bilanz nach IFRS zu Grunde gelegten Werten fiir die Aktiva und Passiva
und den steuerlich angesetzten Werten ergaben. Bei der Ermittlung der
latenten Steuern wurde auf die voraussichtlichen Ertragsteuersitze des
zukiinftigen Besteuerungszeitraums abgestellt.

Der gegenwiirtig in der Bundesrepublik Deutschland anzuwendende Kor-
perschaftsteuersatz liegt bei 15,0 %, die Messzahl fiir die Gewerbesteuer bei
3,5 %. Fiir die in den Konzernabschluss zum 31. Dezember 2015 einbezo-
genen inlindischen Unternehmen wurde fiir die Berechnung der latenten
Steuern ein effektiver Kérperschaftsteuersatz von 15,825 % zugrunde ge-
legt; zur Ermittlung der Gewerbeertragsteuer wurde der individuelle Hebe-
satz zugrunde gelegt. Bei den auslindischen Gesellschaften wurden fiir die
Berechnung der latenten Steuern die jeweils linderspezifischen Steuersitze
verwendet.

Die latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden ergeben sich aus

Buchungsunterschieden und verteilen sich auf die einzelnen Bilanzposten

wie folgt:

Konzern-Gewinn- und
Konzern-Bilanz
Verlustrechnung
31.12.2015
TEUR TEUR TEUR TEUR

Immaterielle Vermégenswerte - 2 -2 -7
Sachanlagen - - - -16
Vorrite 27 25 2 10
Sonstige Vermogenswerte 2 17 -15 -2
Pensionsriickstellungen 191 218 -3 -65
Sonstige Riickstellungen 140 206 -66 38
Sonstige Verbindlichkeiten 2.520 1.660 860 543
Verlustvortrige 5517 4.837 932 455
Latente Steueranspriiche 8.397 6.965 1.708 956
Immaterielle Vermégenswerte -3.403 -3.200 -203 87
Sachanlagen -4.222 -2.979 -1.028 =726
Férderungen aus Lieferungen

und Leistungen -15 -11 -4 -4

st Konzern-Gewinn- und
Verlustrechnung
31.12.2015
TEUR TEUR TEUR TEUR

Sonstige Vermogenswerte - - - 1
Pensionsriickstellungen - - - -
Sonstige Riickstellungen -30 -45 15 -36
Sonstige Verbindlichkeiten - - - -
Verlustvortrige - - - -
Latente Steuerschulden -7.670 -6.235 -1.220 -678
Netto-Betrag der latenten Steuern,

latente Steueranspriiche 727 730 488 278
(Steueraufwand -; Steuerertrag +)
In der Bilanz wie folgt ausgewiesen:
Latente Steueranspriiche 4.021 -3.596
Latente Steuerschulden -3.294 -2.866
Latenter Steueranspruch, netto 727 730

Die Verinderung der latenten Steueranspriiche ergibt sich im Wesentlichen
aus den in der GuV erfassten Steuerertrigen mit TEUR 488 und aus den
direkt im Eigenkapital erfassten Steuerlatenzen mit TEUR 119 sowie aus
der Neubewertung von Sachanlagen (TEUR 215).

Aufgrund der Erfahrungen aus der Vergangenheit und des zu erwartenden
steuerlichen Einkommens geht der Konzern davon aus, dass die entspre-
chenden Vorteile aus den latenten Steueranspriichen realisiert werden kon-
nen. Die steuerlichen Verlustvortrige beliefen sich auf TEUR 18.102 (V;j.
TEUR 16.467). Insofern werden in der Konzernbilanz zum 31. Dezember
2015 latente Steueranspriiche auf Verlustvortrige in Héhe von TEUR 5.517
(Vj. TEUR 4.837) bilanziert.

Der Konzern geht davon aus, dass aufgrund der kiinftigen Geschiftstitig-
keit ausreichend positives zu versteuerndes Einkommen fiir die Realisierung

der latenten Steueranspriiche zur Verfiigung stehen wird.

Auf Unterschiede zwischen Buchwerten der IFRS-Einzelbilanzen und
Steuerbuchwerten der Beteiligungsansitze (,Outside Basis Differences”) in
Haéhe von TEUR 26 wurden keine latenten Steuern gebildet, da die Nano-
gate AG in der Lage ist, den zeitlichen Ablauf der Umkehrung der tempo-
riren Differenzen zu steuern und die Veriuferung von Beteiligungen auf
unbestimmte Zeit nicht vorgesehen ist.

13. Ergebnis je Aktie

Das unverwisserte Ergebnis je Aktie wird gemif$ IAS 33 durch Division des
auf die Aktionire der Nanogate AG entfallenden Periodengebnisses durch
die Zahl der im Jahresdurchschnitt im Umlauf befindlichen Aktien ermit-
telt. Die Kennzahlen fiir das Ergebnis je Aktie bestimmen sich wie folgt:

2014
TEUR TEUR

Periodenergebnis auf die Aktionire der Nanogate AG entfallend ‘
(in EUR) 521.517 443.434
Gewichtete durchschnittliche Anzahl ausgegebener Aktien ‘

unverwissert ‘ 3.273.988 | 2.995.978

verwissert ‘ 3.279.899 2.998.881
Unverwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) ‘ 0,16 0,15
Verwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) ‘ 0,16 0,15

Die verwisserte Anzahl ausgegebener Aktien beruht auf 17.325 (Vj. 5.039)
bedingt emissionsfihigen Aktien. Die Verwisserung bezicht sich nur auf
ausiibbare Tranchen des Mitarbeiter-Aktienoptionsprogramms.

Der Wert der zu gewihrenden Aktien liegt bei allen relevanten Tranchen iiber
der Ausiibungsschwelle der gewihrten Optionen. Eine Tranche (Vj. zwei
Tranchen) hat Einfluss auf das verwiisserte Ergebnis je Aktie. Eine Tranche



(Vj. zwei Tranchen) wurde trotz Erreichen der Kursausiibungsschwelle nicht
beriicksichtigt, da die Vestingperiode noch nicht abgelaufen ist.

C. Erlduterungen zur Konzernbilanz

14. Immaterielle Vermogenswerte

Immaterielle Vermégenswerte

Software,
Lizenzen. e
Marken | Kunden- et il Anlagen

lungskos-| oder .
und | stamm & . in Bau
ten Firmen-
Patent-

wert

Gesamt

rechte

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR @ TEUR | TEUR

Anschaffungs- und Herstellungs-

kosten 6.710| 3.057 | 7.669| 10.504 -| 27.940
Abschreibungen -723 -931| -1.853| -587 - -4.094
Stand 1.1.2014 5.987 | 2.126 5.816 9.917 -| 23.846
Verinderung Konsolidierungskreis 4.336 - 116 10.887 -| 15.339
Abschreibungen des Geschiftsjahres -393 -320 -788 - -| -1.501
Zuginge 459 - 913 - - 1372
Umbuchungen 3 - - - = 3
Abginge - - -27 - - -27
Stand 31.12.2014 10.392 1.806 6.030 20.804 -| 39.032
Anschaffungs- und Herstellungs-

kosten 11472 3.057 | 8.672| 21.391 - 44.592
Abschreibungen -1.080  -1.251| -2.642 -587 - -5.560
Stand 1.1.2015 10.392 1.806 6.030 20.804 -1 39.032
Verinderung Konsolidierungskreis - - - - - 0
Abschreibungen des Geschiftsjahres -460 -316 -807 - -| -1.583
Zuginge 83 = 909 - 41 1.033
Umbuchungen 0 - 104 - - 104
Abginge - - -85 = - -85
10.015 1.490 6.151 20.804 41 38.501
Anschaffungs- und Herstellungs-

kosten 11.549 1 3.056 9.610 21.391 41| 45.647
Abschreibungen -1.534 -1.566| -3.459| -587 - -7.146

Wertminderungen und Zuschreibungen ergaben sich bei den immateriellen
Vermdgenswerten weder im Geschiftsjahr 2015 noch im Vorjahr.

Bei der ausgewiesenen Software und den Lizenzen, Marken und Patent-
rechten handelt es sich um entgeltlich erworbene immaterielle Vermégens-
werte. Von diesen immateriellen Vermogenswerten besitzen TEUR 3.622
(Vj. TEUR 3.622) cine befristete Laufzeit; ihre Abschreibung erfolgt linear
oder nutzungsabhingig. Ferner beinhaltet diese Position die Wort-Marken
ELAMET® und SICRALAN® in Verbindung mit nicht patentiertem Know-
how in Hohe von TEUR 2.329 (Vj. TEUR 2.329), deren Laufzeit unbefris-
tet ist. Im Rahmen des Unternechmenserwerbs der Vogler GmbH & Co. KG
wurde die Marke Vogler mit einem beizulegenden Zeitwert von TEUR

4.250 erworben, deren Laufzeit ebenfalls als unbefristet betrachtet wird.

Bei den bilanziell erfassten selbst erstellten immateriellen Vermogenswerten
(IAS 38.57) handelt es sich ausschliefSlich um Entwicklungskosten; diese
entfallen auf sieben iibergeordnete Entwicklungsprojekte. Im Geschiftsjahr
2015 wurden planmiflige Abschreibungen auf Entwicklungsprojekte von
TEUR 807 (Vj. TEUR 788) vorgenommen.

In den immateriellen Vermogenswerten sind geleaste Vermégenswerte
(Finance Lease) mit einem Restbuchwert zum 31.12.2015 TEUR 120
(Vj. TEUR 191) enthalten.
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Im Geschiftsjahr 2015 sind insgesamt Aufwendungen fiir Forschung und
Entwicklung in Hohe von TEUR 6.912 (Vj. TEUR 6.948) angefallen.
Wie im Vorjahr wurden alle Geschifts- oder Firmenwerte sowie immateri-
ellen Vermégenswerte mit einer unbestimmten Nutzungsdauer einem regel-
mifligen Werthaltigkeitstest nach IAS 36 unterzogen. Die erworbenen
Wort-Marken ELAMET® und SICRALAN® in Verbindung mit nicht
patentiertem Know-how und die Marke Vogler weisen aufgrund ihrer
rechtlichen und wirtschaftlichen Bedeutung eine unbestimmte Nutzungs-
dauer auf. Da sich aufgrund bisheriger Berechnungen eine signifikante
Bewertungsreserve ergeben hat, wird wegen im Wesentlichen unverinder-
ten wirtschaftlichen Rahmenbedingungen vom Weiterbestand dieser Da-
tenkonstellationen ausgegangen.

Die Werthaltigkeitspriifung wurde auf Ebene der kleinsten zahlungsmittel-
generierenden Einheit (CGU) oder Gruppen von zahlungsmittelgenerieren-
den Einheiten auf Basis des Nutzungswerts durchgefiihrt.

Die zum 31. Dezember 2015 ausgewiesenen Geschifts- oder Firmenwerte
entfielen mit TEUR 8.255 auf das Segment Advanced Technologies (Vj.
TEUR 8.255) sowie mit TEUR 12.548 auf die Segmente Base und Advan-
ced Technologies (Vj. TEUR 12.549). Den Segmenten Base und Advanced
Technologies wurden die Business Unit NIS GmbH mit einem Geschiifts-
wert von TEUR 1.661 (Vj. TEUR 1.662) sowie die Business Unit Vogler
GmbH mit einem Geschiftswert von TEUR 10.887 (Vj. TEUR 10.887)
zugeordnet. Dem Segment Advanced Technologies wurden die Business
Unit Eurogard B.V. mit einem Geschiftswert von TEUR 5.442 (Vj. TEUR
5.442) sowie die Business Unit Plastic-Design GmbH mit einem Geschiifts-
wert von TEUR 2.813 (Vj. TEUR 2.813) zugeordnet.

Die den Werthaltigkeitstests zugrundliegenden Cashflow-Prognosen basie-
ren jeweils auf der von der Unternehmensleitung fiir einen Zeitraum von
fiinf Jahren genchmigten Unternechmensplanung. Die Planungen basieren
unter anderem auf extern verdffentlichten Quellen. Sie beriicksichtigten
weiterhin die auf Erfahrungswerten beruhenden Preisvereinbarungen und
erwartete Effizienzsteigerungen sowie eine auf Basis der strategischen Aus-
richtung abgeleitete Umsatzentwicklung. Die zugrunde liegenden Diskon-

tierungszinssitze sind Nachsteuerzinssitze.

Die folgende Tabelle gibt einen Uberblick iiber die getesteten Geschifts-

oder Firmenwerte:

_ NIS GmbH Eurogard B.v'

Base/Advanced ~ Advanced

Segment Technologies = Technologies
Buchwert Geschiftswert 1.661 5.442
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 7,9%-193% | 2,5 % -6,5%
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,0 % 1,0 %
Diskontierungszinssatz 6,2 % 6,3 %

Plastic-Design

Advanced  Base/Advanced

Segment Technologies = Technologies
Buchwert Geschiftswert 2.813 10.887
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 1,6%-5,0% | 1,3%-8,4 %
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,0 % 1,0 %
Diskontierungszinssatz 6,3 % 6,3 %

Die im Vorjahr den jeweiligen Werthaltigkeitstests zugrunde gelegten An-
nahmen sind aus der nachfolgenden Tabelle zu ersehen:
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_ NIS GmbH Eurogard B.v'

Base/Advanced  Advanced

Segment Technologies = Technologies
Buchwert Geschiftswert 1.662 5.442
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 9,1 % -28,6% 12,9%-11,9%
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 2,0 % 2,0 %
Diskontierungszinssatz 6,7 % 6,6 %

Plastic-Design

Advanced | Base/Advanced

Segment Technologies = Technologies
Buchwert Geschiftswert 2.813 10.887
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 3,0%-27,1% 3,6%-123%
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 2,0 % 2,0 %
Diskontierungszinssatz 6,7 % 6,7 %

Der Werthaltigkeitstest der erworbenen Wort-Marken mit einem Buchwert
in Héhe von TEUR 2.329 (Vj. TEUR 2.329) wurde auf Basis der jeweili-
gen kleinsten zahlungsmittelgenerierenden Einheit (CGU) dargestellt. Die
Primissen der Vorjahre fiir die CGU ELAMET® und SICRALAN® ent-
sprechen denen des Werthaltigkeitstests fiir die erworbenen Geschiifts- oder
Firmenwerte. Weiterhin wurde ein Umsatzwachstum im Planungszeitraum
von -11,5 bis +10,2 % p. a., eine Dauer des Planungszeitraums von drei
Jahren, ein Umsatzwachstum nach Ende des Planungszeitraums von 1,0 %
p- a. und eine Ersparnis an hypothetischen Licence Fees unterstellt. Der
verwendete Abzinsungssatz nach Steuern betrug 8,0 %.

Die Uberpriifung der Werthaltigkeit der Geschifts- oder Firmenwerte
sowie der Wort-Marken kam zu dem Ergebnis, dass kein Abwertungs-
bedarf bestand. Die Sensitivititsanalyse iiber die WACC-Variation im Be-
reich von +2,0 % bis -2,0 % hat weiterhin die Werthaltigkeit der Firmenwerte
bestitigt.

Die Konzernleitung ist der Auffassung, dass keine nach verniinftigem Er-
messen grundsitzlich mogliche Anderung einer zur Bestimmung des Nut-
zungswerts der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten bzw. Gruppen von
zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, denen Geschifts- oder Firmenwer-
te sowie immaterielle Vermégenswerte mit einer unbestimmten Nutzungs-
dauer zugeordnet wurden, getroffenen Grundannahmen dazu fithren

kénnte, dass der Buchwert ihren erzielbaren Betrag iibersteigt.

15. Sachanlagen
Sachanlagen
Grundstii- eedinticde andere .
cke und Anlagen Anlagen Anlagen in Gesamt
Bauten und und BGA Bau
Maschinen
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Anschaffungs- und
Herstellungskosten 9.996 15.893 2.664 476 29.029
Abschreibungen -1.460 | -5.133 | -1.362 39|  -7.994
Stand 1.1.2014 8.536 10.760 1.302 437 21.035
Verinderung Konsolidierungskreis 22 323 1.032 - 1.377
Abschreibungen des Geschiftsjahres -474 -2.434 -566 - -3.474
Zuginge 193 9.539 571 2.168 | 12471
Umbuchungen 77 1.129 205 -1.414 -3
Abginge - -259 - - -259
Stand 31.12.2014 8.354  19.058 2.544 1.191 | 31.147
Anschaffungs- und
Herstellungskosten 10.290 26.152 4.471 1.230 | 42.143

Sachanlagen
Grundstii- ti:;l;:s::e andere Anlagen in
cke und 2 Anlagen 4 Gesamt
und Bau
Bauten . und BGA
Maschinen

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Abschreibungen -1.936 -7.094 -1.927 -39 | -10.996
Stand 1.1.2015 8.354 19.058 2.544 1.191 31.147
Verinderung Konsolidierungskreis - - - - -
Abschreibungen des Geschiftsjahres -758 -4.183 -674 - -5.615
Zuginge 2.047 5.655 1.552 6.932 | 16.186
Umbuchungen 819 1.923 -699 -2.043 -
Abginge 200 51 -130 -39 420
10262 22402 2593 6041 41298
Anschaffungs- und

Herstellungskosten 13.017 | 32.802 4.668 6.041 56.528
Abschreibungen -2.755 | -10.400 -2.075 - -15.230

Die Grundstiicke und Gebiude des Konzerns, bei denen es sich nicht um
sog. Mietereinbauten handelt, wurden im Geschiftsjahr 2015 von einem
unabhingigen Sachverstindigen bewertet, um deren beizulegenden Zeit-
wert zu ermitteln. Nettowertsteigerungen werden unter Beriicksichtigung
latenter Steuern in der Neubewertungsriicklage im Eigenkapital erfasst.
Die beizulegenden Zeitwerte wurden unter Anwendung der Vergleichswert-

methode ermittelt. Damit handelt es sich um Bewertungen der Ebene 2.

Wiirden die Grundstiicke und Gebiude zu fortgefithrten Anschaffungs-/
Herstellungskosten bilanziert werden, ergibe sich ein Restbuchwert von
TEUR 5.370 (Vj. TEUR 5.598).

Die Zuginge in den Sachanlagen mit insgesamt TEUR 16.186

(Vj. TEUR 12.471) resultieren mit TEUR 740 aus der Neubewertung
von Grundstiicken und Gebiuden und dariiber hinaus aus der laufen-
den Investitionstitigkeit 2015. Weiterhin ergaben sich Abginge mit
TEUR 420 (Vj. TEUR 259) sowie laufende Abschreibungen des Ge-
schiiftsjahres 2015 mit TEUR 5.165 (Vj. TEUR 3.474) und Wertminde-
rungen mit TEUR 450 (Vj. TEUR 0). Zuschreibungen gab es weder in
2015 noch in 2014.

In den Sachanlagen sind geleaste Vermégenswerte (Finance Lease) mit
einem Restbuchwert zum 31.12.2015 von TEUR 10.497 (Vj. TEUR
6.012) enthalten.

Die unter den Finanzverbindlichkeiten erfassten Darlehen gegeniiber
Kreditinstituten sind in Hohe von TEUR 7.624 (Vj. TEUR 8.451)
durch Maschinen und Anlagen besichert.

16. Sonstige finanzielle Vermégenswerte

Die ausgewiesenen langfristigen sonstigen finanziellen Vermégenswerte
zum 31. Dezember 2015 beinhalten im Wesentlichen ausgereichte Darle-
hen mit einer Restlaufzeit von iiber einem Jahr in Héhe von TEUR 539
(Vj. TEUR 543).

17. Latente Steueranspriiche

Die latenten Steueranspriiche entfallen im Wesentlichen auf die voraus-
sichtlich verwertbaren steuerlichen Verlustvortrige. Deren Entwicklung
sowie die Zusammensetzung der latenten Steuern sind unter Abschnitt

B. 12. ,Steuern vom Einkommen und vom Ertrag” erlidutert.

18. Vorrite

Die Vorrite setzen sich zum 31. Dezember 2015 und zum 31. Dezember
2014 wie folgt zusammen:



31.12.2014

TEUR TEUR
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 3.387 2.600
Unfertige Erzeugnisse 1.536 1.730
Fertige Erzeugnisse und Waren 2.550 2.235
7.473 6.565

Wertminderungen zu den Vorriten liegen nicht vor (Vj. TEUR 40).

Die unter den Finanzverbindlichkeiten ausgewiesenen Darlehen gegeniiber
Kreditinstituten sind in Héhe von TEUR 969 (Vj. TEUR 1.787) durch
Vorrite besichert.

19. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Die kurzfristigen Forderungen aus Lieferungen und Leistungen zum jewei-
ligen Bilanzstichtag ergeben sich wie folgt:

31.12.2014

TEUR TEUR
Inlandsforderungen 4.407 4.518
Auslandsforderungen 1.571 2.040
5.978 6.558
Wertberichtigungen risikobehafteter Forderungen -252 -83
5.726 6.475

Im Rahmen der Folgebewertung werden gegebenenfalls notwendige Wert-
minderungen beriicksichtigt (fortgefithrte Anschaffungskosten). Die gebil-
deten Wertberichtigungen tragen dem méglichen Ausfallrisiko Rechnung.
Weitere nennenswerte Bonititsrisiken sowie Zinsinderungs- oder Wih-
rungsrisiken bestehen nicht.

Verinderung der Wertberichtigungen:

2014
TEUR TEUR
Stand zu Beginn des Jahres 83 43
Verinderungen Konsolidierungskreis = =
Verbrauch von Wertberichtigungen -15 -16
Auflésung von Wertberichtigungen 0 5
Zufiihrung von Wertberichtigungen 184 61
Stand zum Ende des Jahres 252 83

Vor Aufnahme eines neuen Kunden nutzt der Konzern eine externe Kredit-
wiirdigkeitspriifung, um die Kreditwiirdigkeit potenzieller Kunden zu
beurteilen und deren Kreditlimit festzulegen. Bei der Bestimmung der
Werthaltigkeit von Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wird jeder
Anderung der Bonitit seit Einriumung des Zahlungsziels bis zum Bilanz-
stichtag Rechnung getragen. Der Vorstand ist der Uberzeugung, dass keine
tiber die bereits erfassten Wertminderungen hinaus gehende Risikovorsorge

notwendig ist.

Bei den kurzfristigen Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ergaben

sich folgende Uberfilligkeiten:

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag
Bilanzstichtag nicht wertgemindert, aber iiberfillig
Buchwert weder
. bis zu 3 3-6 6-12 iiber 12
wertgemindert
. - Monate = Monate = Monate = Monate
noch iiberfillig
in TEUR in TEUR inTEUR | in TEUR | in TEUR | in TEUR
31.12.2015 5.725 3.350 1.819 214 6 19
31.12.2014 6.475 4.462 1.711 88 7 19
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Im Geschiftsjahr waren unter den Finanzverbindlichkeiten ausgewiesene
Darlehen gegeniiber Kreditinstituten in Héhe von TEUR 0 (Vj. TEUR
1.965) durch Forderungen aus Lieferungen und Leistungen besichert.

20. Sonstige finanzielle Vermégenswerte

Die kurzfristigen sonstigen finanziellen Vermégenswerte beinhalten im
Geschiiftsjahr 2015 im Wesentlichen die Zwischenfinanzierung eines Grof3-
auftrages in Hohe von TEUR 350 (Vj. TEUR 588), der teilweise erst im
Jahr 2016 abgeschlossen wird, die Abtretung von Forderungen im Rahmen
des Factorings von TEUR 602 (Vj. TEUR 745) sowie Forderungen aus
Bonusvereinbarungen von TEUR 247 (Vj. TEUR 325).

Die zum Bilanzstichtag ausgewiesenen Forderungen auf vertraglicher Basis
sind zu fortgefithrten Anschaffungskosten bewertet (IAS 39.46). Soweit
objektive Anhaltspunkete fiir Bonitédtsrisiken erkennbar sind, werden diese
beim Ansatz der fortgefithrten Anschaffungskosten beriicksichtigt.

Zins- oder Wihrungsrisiken liegen zum Bilanzstichtag nicht vor.

Bei den finanziellen Vermégenswerten (kurz- und langfristige insgesamt)
ergaben sich folgende Uberfilligkeiten:

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag
Bilanzstichtag nicht wertgemindert, aber iiberfillig
Buchwert weder
. bis zu 3 3-6 6-12 iiber 12
wertgemindert
- <R Monate = Monate = Monate = Monate
noch iiberfillig
in TEUR in TEUR inTEUR | in TEUR | in TEUR | in TEUR
31.12.2015 2.034 2.034 - - - -
31122014 | 2442 2.442 - - - -

21. Sonstige Vermogenswerte

Der Ausweis der kurzfristigen sonstigen Vermégenswerte zum 31. Dezem-
ber 2015 und zum 31. Dezember 2014 setzt sich wie folgt zusammen:

31.12.2014
TEUR TEUR

Vorauszahlungen / geleistete Anzahlungen / RAP 606 271
Umsatzsteuer und sonstige Steuern 507 260
Debitorische Kreditoren 44 22
Ausstehende Férdergelder 0 15
Forderungen gegen Personal 3 2
Ubrige 14 24
1.174 594

22. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Zum Bilanzstichtag sind Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente in
Hohe von TEUR 22.743 (Vj. TEUR 17.796) ausgewiesen. Diese beinhalten
ausschliefSlich Kassenbestinde und laufende Guthaben bei Kreditinstituten
in Form von Kontokorrentguthaben und Festgeldern. Die Festgelder wer-
den bei den Kreditinstituten zu marktiiblichen Konditionen, die an den
3-Monats-Euribor angelchnt sind, verzinst. Die Laufzeiten der angelegten
Festgelder enden in den ersten 90 Tagen nach dem Bilanzstichtag.

Vor dem Hintergrund der kurzen Laufzeiten der Festgelder bzw. der Zins-
bindung ist das Markerisiko von untergeordneter Bedeutung. Aufgrund der
Bonitit der Banken wird von einem Ausfallrisiko nicht ausgegangen. Die
bis 31. Dezember 2015 entstandenen, aber noch nicht abgerechneten Zin-
sen werden in den sonstigen kurzfristigen finanziellen Vermégenswerten
ausgewiesen. Im Geschiftsjahr 2015 belaufen sich die aus diesen Finanzins-
trumenten der Kategorie Kredite und Forderungen zuzurechnenden Zinser-

trige auf TEUR 12 (Vj. TEUR 16).
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Die Entwicklung der Zahlungsmittel, die den Finanzmittelfonds gemif$
IAS 7 bilden, ist in der Kapitalflussrechnung dargestellt.

23. Eigenkapital

Das Konzerneigenkapital und seine einzelnen Komponenten werden in der
Konzerneigenkapitalverinderungsrechnung detailliert dargestellt.

Gezeichnetes Kapital

Mit Beschliissen des Vorstands vom 23. und 24. Mirz 2015, den Zustim-
mungen des Aufsichtsrats vom 23. und 24. Mirz 2015 und der Eintragung
ins Handelsregister am 26. Mirz 2015 erfolgte eine Kapitalerhhung aus
dem genehmigten Kapital durch Ausgabe von 297.843 neuen Aktien gegen
Bareinlage. Infolgedessen erhéhte sich das Grundkapital von EUR
3.016.705,00 auf EUR 3.314.548,00.

Ferner erfolgte mit Beschluss des Vorstands vom 2. Juli 2015, der Zustim-
mung des Aufsichtsrats vom 3. Juli 2015 und der Eintragung ins Handelsre-
gister am 4. August 2015 eine Kapitalerhhung aus dem genehmigten
Kapital durch Ausgabe von 59.281 neuen Aktien gegen Sacheinlage von
EUR 3.314.548,00 auf EUR 3.373.829,00.

Zugleich wurden in 2015 durch die Inanspruchnahme des bedingten
Kapitals 3.887 neue Aktien an Bezugsberechtigte ausgegeben. Das Grund-
kapital erhéhte sich dadurch von EUR 3.373.829,00 auf EUR 3.377.716,00.
Die Eintragung der Kapitalerhdhung aus dem bedingten Kapital in das
Handelsregister ist zum 31. Dezember 2015 noch nicht erfolgt.

Das gezeichnete Kapital ist somit zum 31. Dezember 2015 auf EUR
3.377.716,00 festgesetzt. Es ist in 3.377.716 Stiickaktien — lautend auf den
Inhaber — mit einem rechnerischen Anteil am gezeichneten Kapital der

Gesellschaft in Hohe von EUR 1,00 je Aktie eingeteilt.
Bedingtes Kapital

Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 hat § 4 Abs. 4 der Satzung
unter Beriicksichtigung der ausgeiibten und verfallenen Aktienoptionen
aus dem Aktienoptionsplan 2006 neu gefasst. Infolgedessen ist das Grund-
kapital um bis zu EUR 23.137,00 bedingt erhéht (,Bedingtes Kapital I%)
durch Ausgabe von bis zu 23.137 neuen auf den Inhaber lautenden Aktien
ohne Nennbetrag (Stiickaktien). Die bedingte Kapitalerhshung dient der
Erfiillung von Bezugsrechten, die an Mitglieder der Geschiftsfithrung
und Arbeitnehmer der Gesellschaft und mit der Gesellschaft verbundenen
Unternehmen nach Mafgabe des Beschlusses der Hauptversammlung vom
26. Juni 2006 ausgegeben wurden.

Die Hauptversammlung vom 19. Juni 2012 hat § 4 Abs. 5 der Satzung
unter Beriicksichtigung der ausgeiibten und verfallenen Aktienoptionen aus
dem Aktienoptionsplan 2010 neu gefasst. Hierdurch ist das Grundkapital
um bis zu EUR 24.850,00 bedingt erhaht (,Bedingtes Kapital IT*) durch
die Ausgabe von bis zu 24.850 neuen auf den Inhaber lautenden Aktien
ohne Nennbetrag (Stiickaktien). Die bedingte Kapitalerhéhung dient der
Erfiillung von Bezugsrechten, die an Mitglieder der Geschiftsfithrung

und Arbeitnehmer der Gesellschaft und mit der Gesellschaft verbundenen
Unternehmen nach Mafgabe des Beschlusses der Hauptversammlung vom
16. Juni 2010 ausgegeben wurden.

Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 hat § 4 Abs. 6 der Satzung
unter Beriicksichtigung der ausgeiibten und verfallenen Aktienoptionen aus
dem Aktienoptionsplan 2012 neu gefasst. Das Grundkapital ist danach um
bis zu EUR 60.100,00 bedingt erhéht (,Bedingtes Kapital I1I“) durch
Ausgabe von bis zu 60.100 neuen auf den Inhaber lautenden Aktien ohne

Nennbetrag (Stiickaktien). Die bedingte Kapitalerhshung dient der Er-
fiilllung von Bezugsrechten, die an Mitglieder der Geschiftsfithrung und
Arbeitnehmer der Gesellschaft und mit der Gesellschaft verbundenen
Unternchmen nach Maflgabe des Beschlusses der Hauptversammlung

vom 19. Juni 2012 ausgegeben wurden.

Durch Beschluss der Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 erhielt § 4 der
Satzung einen neuen Absatz 7. Das Grundkapital ist danach um bis zu
EUR 189.756,00 bedingt erhéht (,Bedingtes Kapital IV“) durch Ausgabe
von bis zu 189.756 neuen auf den Inhaber lautenden Aktien ohne Nennbe-
trag (Stiickaktien). Die bedingte Kapitalerhshung dient der Erfiillung von
Bezugsrechten, die an Mitglieder der Geschiftsfithrung und Arbeitnehmer
der Gesellschaft und mit der Gesellschaft verbundenen Unternehmen nach
Maf3gabe des Beschlusses der Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 aus-
gegeben werden.

Die bedingten Kapitalerhshungen werden nur insoweit durchgefiihrt, wie
die Inhaber der ausgegebenen Bezugsrechte ihr Bezugsrecht ausiiben.

Im Rahmen des bedingten Kapitals I wurden durch die Ausiibung von
Aktienoptionen in 2011 5.780 Aktien, in 2012 6.256 Aktien, in 2013
11.241 Aktien, in 2014 5.289 und in 2015 862 Aktien an Mitglieder des
Vorstands und an Mitarbeiter der Nanogate-Gruppe ausgegeben. Ferner
wurde in 2013 im Rahmen des bedingten Kapitals I fiir 36.647 Aktienopti-
onen ein Ausiibungsverzicht durch die Mitarbeiter der Nanogate-Gruppe
erklirt. Weitere Aktienoptionen in Hohe von 18.420 in 2011, 12.609 in
2013, 12.200 in 2014 und 4.786 in 2015 sind wegen Zeitablaufs (Nichtaus-

iibung der Bezugsrechte im Ausiibungszeitraum) verfallen.

Im Rahmen des bedingten Kapitals II wurden durch Ausiibung von
Aktienoptionen in 2014 4.500 Aktien an Mitglieder des Vorstands, in 2015
3.025 Aktien an Mitglieder des Vorstands und an Mitarbeiter der Nano-
gate-Gruppe ausgegeben.

Zum 31. Dezember 2015 besteht somit ein bedingtes Kapital in Héhe von
insgesamt EUR 267.181,00 das sich wie folgt zusammensetzt:

- bedingtes Kapital I mit 0,00,

- bedingtes Kapital II mit EUR 17.325,00,

- bedingtes Kapital IIT mit EUR 60.100,00 und
- bedingtes Kapital IV mit EUR 189.756,00.

Genehmigtes Kapital

Die in § 4 Abs. 3 der Satzung enthaltene Ermichtigung des Vorstands mit
Zustimmung des Aufsichtsrats, das Grundkapital der Gesellschaft bis zum
25. Juni 2019 um bis zu EUR 1.162.895,00 einmalig oder mehrmals zu
erhéhen, wurde durch Beschluss der Hauptversammlung vom 18. Juni 2015

aufgehoben.

Zugleich wurde der Vorstand der Gesellschaft aufgrund des Hauptver-
sammlungsbeschlusses vom 18. Juni 2015 ermichtigt, bis zum 17. Juni
2020 mit Zustimmung des Aufsichtsrats durch Ausgabe von bis zu
1.657.274 neuen auf den Inhaber lautenden Stiickaktien mit einem rechne-
rischen Anteil am Grundkapital von jeweils EUR 1,00 gegen Bar- oder
Sacheinlage einmalig oder mehrmals um bis zu EUR 1.657.274,00 zu erhé-
hen (Genehmigtes Kapital I). Dabei ist den Aktioniren ein Bezugsrecht
einzurdumen. Der Vorstand wird jedoch ermichtigt, mit Zustimmung des
Aufsichtsrats, Spitzenbetrige vom Bezugsrecht der Aktionire auszunehmen
sowie das Bezugsrecht der Aktionire auszuschlieflen. Ein Bezugsrechtsaus-

schluss ist jedoch nur in den folgenden Fillen zuldssig:



- wenn die neuen Aktien an Mitarbeiter der Nanogate AG oder mit der
Nanogate AG im Sinne der §§ 15 ff. AktG verbundenen Unternchmen
ausgegeben werden;

- wenn die neuen Aktien bei einer Kapitalerhdhung gegen Sacheinlagen
zum Erwerb von Unternehmen, Unternehmensteilen oder von Beteili-
gungen an Unternehmen im Bereich des Unternechmensgegenstandes
der Nanogate AG ausgegeben werden;

- wenn die Aktien zu einem Ausgabebetrag ausgegeben werden, der den
Bérsenpreis nicht wesentlich unterschreitet und der Bezugsrechtsaus-
schluss nur neue Aktien erfasst, deren rechnerischer Wert 10 % des
Grundkapitals im Zeitpunkt des Zusammenwirkens des genehmigten
Kapitals I oder — falls dieser geringer ist — des bei der Beschlussfassung
tiber die Ausnutzung des genehmigten Kapitals I vorhandenen Grund-
kapitals nicht tibersteigt; fiir die Frage des Ausnutzens der 10-%-Gren-
ze ist der Ausschluss des Bezugsrechts aufgrund anderer Ermichtigung
nach § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG zu beriicksichtigen.

Uber die weiteren Einzelheiten der Kapitalerhshung und ihrer Durchfith-
rung, insbesondere den Inhalt der Aktienrechte und die Bedingungen der

Aktienausgabe entscheidet der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrats.

Aufgrund der im 2. Halbjahr 2015 durchgefiihrten Kapitalerhchung
gegen Sacheinlage unter Inanspruchnahme des genehmigten Kapitals
betrigt das genehmigte Kapital 2015/I zum 31. Dezember 2015 noch
EUR 1.597.993,00.

Kapitalriicklage

Bei der ausgewiesenen Kapitalriicklage handelt es sich im Wesentlichen
um Kapitalriicklagen in Hohe von TEUR 42.281 (Vj. TEUR 28.699),
die im Rahmen der Geschiftstitigkeit sukzessive aufgebaut wurden und
die um die Kosten der Eigenkapitalbeschaffung in Héhe von TEUR 1.725
(Vj. TEUR 1.449) gekiirzt wurden.

Die Kapitalriicklage enthilt weiterhin in Héhe von TEUR 631 (V.
TEUR 521) den Buchwert der Verpflichtungen, die sich im Rahmen

eines von der Nanogate AG aufgelegten Aktienoptionsprogramms ergeben
(vgl. dazu die Erliuterungen zu ,Aktienorientierte Vergiitung®).

Sonstige Riicklagen

Die sonstigen Riicklagen enthalten die Riicklage fiir Neubewertung von
Sachanlagen in Hohe von TEUR 1.402 (Vj. TEUR 244) und die Riicklage
fiir versicherungsmathematische Gewinne und Verluste aus Verpflichtun-
gen fiir Leistungen nach Beendigung des Arbeitsverhiltnisses von TEUR
-253 (Vj. TEUR -233).

Die Entwicklung der sonstigen Riicklagen stellt sich wie folgt dar:

Sonstige Riicklagen RL fiir RL fiir
Summe
Neubewertung  vers.math. K
X sonstige
von Gewinne u. Riicklagen
Sachanlagen Verluste &
TEUR TEUR TEUR
Stand am 1. Januar 2014 290 -140 150
Ubertragung in Gewinnriicklage, netto -46 28 -18
Sonstiges Ergebnis/Versicherungsmathe-
matische Gewinne und Verluste, netto - -121 -121
Stand am 31. Dezember 2014 244 -233 11
Transaktion mit nicht Beherrschenden 701 -77 624
Ubertragung in Gewinnriicklage, netto -67 -67

Sonstiges Ergebnis/Neubewertung

Gebiude, netto 524 524
Sonstiges Ergebnis/Versicherungsmathe-

matische Gewinne und Verluste, netto 57 57
Stand am 31. Dezember 2015 1.402 -253 1.149

Gewinnriicklagen

Zur Entwicklung der Gewinnriicklagen wird auf die Eigenkapitalverin-

derungsrechnung verwiesen.
Aktienorientierte Vergiitung

Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2006 (mit Anderungsbeschliissen
vom 28. Juni 2006 und 16. Juni 2010) hat ein Aktienoptionsprogramm
und in diesem Zusammenhang die Schaffung eines bedingten Kapitals
beschlossen (,Aktienoptionsplan 2006), auf deren Basis der Aufsichtsrat
bzw. der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, in
Tranchen Bezugsrechte (,Aktienoptionen®) auf den Bezug von Aktien an
Bezugsberechtigte auszugeben. Vom Aktienoptionsplan 2006 wurden bis-
lang 29.428 Stiick ausgeiibt, 45.906 Stiick sind wegen Zeitablaufs verfallen,
fiir 36.647 Stiick wurde der Ausiibungsverzicht erklirt. Insgesamt bestehen
aus dem Aktienoptionsplan 2006 zum 31. Dezember 2015 keine Aktien-

optionen auf den Bezug von Stiickaktien mehr.

Die Hauptversammlung vom 16. Juni 2010 hat ein Aktienoptionspro-
gramm und in diesem Zusammenhang die Schaffung eines bedingten
Kapitals in Hohe von EUR 75.910,00, aktuell EUR 24.850,00, beschlossen
(,Aktienoptionsplan 2010“), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vor-
stand mit Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, in Tranchen Be-
zugsrechte (,Aktienoptionen®) auf den Bezug von bis zu 24.850 Stiick
Aktien an Bezugsberechtigte auszugeben. Aufgrund dieser Ermichtigung
wurden Aktienoptionen auf den Bezug von insgesamt 24.850 Stiick Aktien
an Bezugsberechtigte ausgegeben. Vom Aktienoptionsplan 2010 wurden
bislang 7.525 Stiick ausgeiibt. Keine davon sind verfallen. Insgesamt beste-
hen daher aus dem Aktienoptionsplan 2010 Aktienoptionen auf den Bezug

von maximal 17.325 Stiickaktien.

Durch Beschluss der Hauptversammlung vom 19. Juni 2012 wurde ein
Aktienoptionsprogramm und in diesem Zusammenhang die Schaffung
cines bedingten Kapitals in Hohe von EUR 133.082,00, aktuell EUR
60.100,00 beschlossen (,Aktienoptionsplan 2012°), auf deren Basis der
Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrates ermich-
tigt ist, in Tranchen Bezugsrechte (,Aktienoptionen®) auf den Bezug von
bis zu 60.100 Stiick Aktien an Bezugsberechtigte auszugeben. Aufgrund
dieser Ermichtigung wurden Aktienoptionen auf den Bezug von insgesamt
60.100 Stiick Aktien an Bezugsberechtigte ausgegeben, von denen noch
keine verfallen oder ausgeiibt worden sind. Die Ermichtigung des Vor-
stands mit Zustimmung des Aufsichtsrats sowie des Aufsichtsrats, weitere
Aktienoptionen aus dem Aktienoptionsplan 2012 zu begeben, wurde mit
Beschluss der Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 aufgehoben. Insge-
samt bestchen daher aus dem Aktienoptionsplan 2012 Aktienoptionen auf
den Bezug von maximal 60.100 Stiick Aktien.

Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 hat ein Aktienoptionspro-
gramm und in diesem Zusammenhang die Schaffung eines bedingten
Kapitals in Héhe von EUR 189.756,00 beschlossen (,Aktienoptionsplan
2014%), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit Zustimmung
des Aufsichtsrates ermichtigt ist, einmalig oder in Tranchen Bezugsrechte
(,Aktienoptionen®) auf den Bezug von bis zu 189.756 Stiick Aktien an
Bezugsberechtigte auszugeben. Die Ausgabe der Aktienoptionen erfolgt
durch Beschluss des Vorstands und Zustimmungsbeschluss des Aufsichts-
rats oder, soweit die Ausgabe von Aktienoptionen an Mitglieder des Vor-
stands erfolgt, ausschlielich durch Beschluss des Aufsichtsrats. Der Ab-
schluss der Bezugsrechtsvereinbarung muss bis zum 25. Juni 2019, 24:00
Uhr und im Ubrigen wihrend eines Ausgabezeitraums erfolgen. Aufgrund
dieser Ermichtigung wurden noch keine Aktienoptionen an Bezugsberech-

tigte ausgegeben.




Die Aktienoptionen werden an Fithrungskrifte und ausgewihlte Mitarbei-
ter ausgegeben. Zum 31. Dezember 2015 bestehen zwei ausgereichte und
noch nicht verfallene Tranchen. Der Ausiibungszeitraum je Tranche wurde
auf drei Jahre festgelegt, wobei fiir beide Tranchen eine vierjihrige Sperr-/
Wartefrist vereinbart worden ist.

Anderungen in der Anzahl der ausstehenden Aktienoptionen und der be-
treffenden gewichteten durchschnittlichen Ausiibungspreise sind in der
folgenden Ubersicht dargestellt:

Durch- Durch-
schnittlicher schnittlicher
Ausiibungs- Ausiibungs-
preis preis
je Option je Option
in Euro Optionen in Euro Optionen
Stand: 1. Januar 17,74 83.989 16,97 105.978
Gewihrt - - - -
Verfallen 15,86 -2.677 13,47 -12.200
Ausiibungsverzicht - - - -
Ausgeiibt 17,67 -3.887 14,74 -9.789
Stand: 31. Dezember 17,81 77.425 17,74 83.989

Von den 77.425 ausstehenden Optionen (Vj. 83.989) sind 17.325 (V.
5.039) ausiibbar. Optionen, die 2015 ausgeiibt wurden, fithrten zur Ausga-
be von 3.887 Aktien (Vj. 9.789) zum Preis von durchschnittlich EUR 17,67
je Aktie (Vj. EUR 14,74). Der gewichtete durchschnittliche Aktienkurs
zum Ausiibungszeitpunke belief sich auf EUR 36,64 (Vj. EUR 34,82). Die
dazugehérigen Transaktionskosten beliefen sich auf TEUR 6 (Vj. TEUR 1)

und wurden mit den erhaltenen Erlsen verrechnet.

Die am Ende des Jahres ausstehenden Aktienoptionen haben die folgenden
Verfallsdaten und Ausiibungspreise:

Zusage/Ausiibung Verfallsdatum Ausiibungspreis Aktien
je Aktie >
in Euro A0
2010-2012 21.10.15 15,86 0 3.539
2010-2014 20.10.17 15,25 0 1.500
2011-2015 19.10.18 21,07 17.325 18.850
2012-2016 20.10.19 16,87 60.100 60.100
77.425 83.989

Im Rahmen der bilanziellen Behandlung von IFRS 2 erfolgt die Klassifizie-
rung des Stock-Option-Programms als ,equity-based*, da die Vergiitung
immer auf den Bezug von Aktien gerichtet ist. Anteilsbasierte Vergiitungen
mit echten Eigenkapitalinscrumenten sind grundsitzlich mit dem Fair
Value der erhaltenen Giiter bzw. Dienstleistungen zu bewerten (direkte
Bewertung). Da dieser nicht verlisslich ermittelt werden kann, ist auf den
Fair Value der gewihrten Eigenkapitalinstrumente im Zeitpunkt der Ge-
wihrung zuriickzugreifen (indirekte Bewertungsmethode mittels Options-

preismodell).

Als Optionspreismodell wird das sog. Black-Scholes-Bewertungsmodell
angewandt. In 2013 bis 2015 wurden keine neuen Aktienoptionen ausge-
reicht. Wesentliche Parameter der letzten in 2012 ausgereichten Optionen
sind der Ausiibungspreis mit EUR 16,87 (2011: EUR 21,07), eine Volati-
litit von 44,0 % (2011: 44,67 %), eine Dividendenrendite von 2,0 %
(2011: 2,0 %), ein risikofreier Zinssatz von 1,1 % (2011: 1,63 %) und eine
erwartete Optionsdauer von 87 Monaten (2011: 87 Monate). Fiir die Vola-
tilitit der Standardabweichung von fortlaufend verzinsten Aktienrenditen
wurde ein Zeitraum von fiinf Jahren verwendet. Fiir die im Geschiftsjahr
2012 ausgegebene Tranche wurde keine Mitarbeiterfluktuation unterstellt
(2011: 15,0 %). Der beizulegende Zeitwert der in 2012 gewihrten Optionen
betrigt durchschnittlich EUR 7,67 je Option (2011: EUR 6,08).

Insgesamt waren im Berichtszeitraum TEUR 110 (Vj. TEUR 120) zu be-
riicksichtigen. Die Buchung erfolgt entsprechend IFRS 2 per Personalauf-
wand an Kapitalriicklage.

Anteile nicht beherrschender Gesellschafter

Infolge der im Geschiftsjahr erfolgten Aufstockung der Anteile an der
vollkonsolidierten GfO AG auf 100 % wurde der Ausgleichsposten fiir
Anteile Konzernfremder vollstindig zuriickgefiihrt.

Dividende je Aktie

Vorstand und Aufsichtsrat werden der Hauptversammlung vorschlagen,
aus dem nach den Grundsitzen des deutschen Handelsgesetzbuches (HGB)
ermittelten Bilanzgewinn der Nanogate AG fiir das Geschiftsjahr 2015
cine Dividende von EUR 0,11 je Aktie auszuschiitten. Hieraus wiirde sich
eine Dividendenausschiittung von insgesamt TEUR 372 ergeben. Fiir das
Geschiftsjahr 2014 wurde eine Dividende in Hohe von 0,11 Euro je Aktie
gezahlt.

24. Pensionsriickstellungen
Leistungsorientierte Pensionspline

Der Konzern betreibt leistungsorientierte Pline beziiglich betrieblicher
Altersversorgungszusagen fiir anspruchsberechtigte Teilnehmer seiner Toch-
terunternechmen GfO AG und Plastic-Design GmbH (bis 30. Juni 2014).
Die Finanzierung der betrieblichen Altersversorgung erfolgt durch Planver-

mogen und bei iibersteigenden Betrigen iiber Pensionsverpflichtungen.

Bei der GfO AG betreffen die leistungsorientierten Pline Weihnachtsvergii-
tungen fiir (kiinftige) Pensionire, unverfallbare Anwartschaften ausgeschie-
dener Mitarbeiter, laufende Pensionsverpflichtungen und Pensionszulagen
fiir Betriebsangehérige mit héherem Einkommen. Alle Pline sind Endge-
haltspline, die den Mitgliedern eine garantierte Zahlung auf Lebenszeit
zusichern. Die Verpflichtungen resultieren aus bis zum 30. September 1993
geleisteten Dienstjahren.

Die versicherungsmathematische Bewertung des Barwerts der leistungsori-
entierten Verpflichtungen der GfO AG wurde zum 31. Dezember 2015 von
Prof. Dr. Dieter Denneberg und Peter Denneberg (GbR), Bremen, durchge-
fithrt. Der beizulegende Zeitwert des Planvermégens wurde durch Versiche-
rungsbestitigung zum 31. Dezember 2015 nachgewiesen. Die erwarteten
Ertrige wurden unter Beachtung der erwarteten Ertrige der Vermogenswer-
te bestimmt, wobei die derzeitige Investitionspolitik zugrunde gelegt wurde.
Bei der Plastic-Design GmbH wurde mit Wirkung zum 30. Juni 2014
gegen Abfindung auf simtliche Pensionsanspriiche verzichtet. Die Abfin-
dung bestand aus der Ubertragung der bestehenden Riickdeckungsver-
sicherungen (Planvermdgen) und einer Zahlung von TEUR 135. Aus dieser
Planabgeltung entstand laut versicherungsmathematischer Berechnung

zum 30. Juni 2014 ein Gewinn von TEUR 249.

Die Pensionsverpflichtungen stellen sich nach Saldierung mit dem Planver-

mogen wie folgt dar:

EIRVVIULY 31.12.2014

TEUR TEUR
Barwert der leistungsorientierten Verpflichtungen 1.471 1.550
Beizulegender Zeitwert des Planvermégens 479 441
Bilanzierte Riickstellung 992 1.109



Die nachfolgende Tabelle zeigt die Entwicklung der Pensionsverpflichtungen:

Beizulegender
Barwert der | Zeitwert des Gesamt
Verpflichtung Plan-
vermogens

TEUR TEUR TEUR
Stand: 1.1.2015 1.550 -441 1.109
Laufender Dienstzeitaufwand 9 - 9
Zinsaufwand/Zinsertrag 31 -11 20
40 -11 29

Neubewertungen:

Ertrag aus Planvermdgen unter Ausschluss von
Betriigen, dic in den oben aufgefiihrten Zinsen
enthalten sind - -4 -4

Versicherungsmathematische Gewinne und Verlus-
te, die aus Verinderungen bei den finanziellen

Annahmen entstehen -78 = -78
-78 -4 -78

Beitrdge:
Arbeitgeber - -32 -32
aus dem Plan geleistete Zahlungen -41 9 -32

Stand: 31.12.2015 1.471 -479 992

Die Werte fiir das Vorjahr sind in der folgenden Tabelle dargestellt:

Beizulegender
Barwert der | Zeitwert des Gesamt
Verpflichtung Plan-
vermogens
TEUR TEUR TEUR
Stand: 1.1.2014 2.346 -1.066 1.280
Laufender Dienstzeitaufwand 27 - 27
Zinsaufwand/Zinsertrag 58 -18 40
85 -18 67
Neubewertungen:
Ertrag aus Planvermdgen unter Ausschluss von
Betrigen, dic in den oben aufgefiihrten Zinsen
enthalten sind - -16 -16

Versicherungsmathematische Verluste, dic aus
Verinderungen bei den finanziellen Annahmen
entstchen 241 - 241

Versicherungsmathematische Gewinne, die aus

erfahrungswertbedingten Anpassungen entstehen 2 - -2
239 -16 223

Beitrdge: -
Arbeitgeber - -34 -34
aus dem Plan geleistete laufende Zahlungen -76 33 -43
Gewinne bei Abgeltung -249 - -249
Begleichung von Schulden durch Abgeltung -795 - -795
Durch Abgeltung abgegangene Vermégenswerte - 660 660

Stand: 31.12.2014 1.550 -441 1.109

Zum Bewertungsstichtag umfasste der Barwert der leistungsorientierten
Verpflichtungen TEUR 510 (Vj. TEUR 583) bezogen auf aktive Mitarbei-
ter, TEUR 312 (Vj. TEUR 326) bezogen auf chemalige Mitarbeiter und
TEUR 649 (Vj. TEUR 641) bezogen auf Mitglieder im Ruhestand.

Simtliche Pensionszusagen sind unverfallbar.

Das Planvermégen betrifft ausschliefSlich Riickdeckungsversicherungen bei

einem Versicherungsunternechmen.

Die folgenden wesentlichen versicherungsmathematischen Annahmen

wurden getroffen:
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31.12.2014

% %
Abzinsungssitze 2,40 2,00
Zukiinftige Gehaltssteigerungen 2,00 2,00
Zukiinftige Rentensteigerungen 2,00 2,00

Als biometrische Rechnungsgrundlagen wurden die Richttafeln 2005 G
von Klaus Heubeck angewandt.

Die durchschnittliche gewichtete Laufzeit der leistungsorientierten
Verpflichtungen zum 31. Dezember 2015 belduft sich auf 13,8 Jahre
(Vj. 14,3 Jahre).

Der tatsichliche Ertrag aus dem Planvermégen betrigt TEUR 14 (Vj.
TEUR 34).

Im Geschiftsjahr 2016 werden voraussichtlich TEUR 89 in leistungsorien-
tierte Pline eingezahlt werden. Zum einen umfassen die Einzahlungen die
geplanten Dotierungen und zum anderen die Zahlungen von Versorgungs-
leistungen gekiirzt um geplante Versorgungsleistungen aus den Riickde-

ckungsversicherungen.

In nachfolgender Sensitivititsanalyse wurde gepriift, wie sich die Verinde-

rung der wichtigsten Parameter auf die leistungsorientierten Verpflichtun-
g g g

gen auswirke:

Auswirkung auf die

leistungsorientierte

Verpflichtung

Annahmen fiir Pensionsplan
Abzinsungssatz:

Erhéhung um 0,5 % -90 -101

Riickgang um 0,5 % 100 113
zukiinftige Rentensteigerungen:

Erhshung um 0,25 % 46 50

Riickgang um 0,25 % -44 -48
Lebenserwartung:

Anstieg um 1 Jahr 50 55

Riickgang um 1 Jahr -50 -54

Bei der Berechnung der Sensitivitit fiir die mafigeblichen versicherungsma-
thematischen Annahmen wurde die gleiche Methode angewandt (Ermitt-
lung des Barwerts nach der Methode der laufenden Einmalprimien) wie
fiir die Berechnung der Pensionsverpflichtungen zum 31. Dezember 2015.
Den Sensitivititsberechnungen liegt die durchschnittliche Laufzeit der zum
31. Dezember 2015 ermittelten Versorgungsverpflichtungen zugrunde. Die
Sensitivititsanalyse basiert auf einer Anderung einer wichtigen Annahme,
wihrend alle anderen Annahmen unverindert bleiben. Daher kénnte es
sein, dass sie nicht reprisentativ fiir die tatsichliche Verinderung der leis-
tungsorientierten Verpflichtung ist, da unwahrscheinlich ist, dass Anderun-

gen der Annahmen einzeln eintreten.
Beitragsorientierte Pline

Im Berichtsjahr sind Leistungen an die gesetzliche Rentenversicherung von
TEUR 1.876 (Vj. TEUR 1.561) sowie fiir betriebliche Altersversorgung von
TEUR 70 (Vj. TEUR 52) erfolgt. Hierbei handelt es sich um beitragsorien-
tierte Versorgungssysteme.

25. Sonstige Riickstellungen

Die in Bilanz unter lang- und kurzfristig ausgewiesenen sonstigen Riickstel-

lungen setzen sich wie folgt zusammen:
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Stand: 31.12.2014

lang- | kurz- lang- | kurz-

(St fristgig fristig G fristgig fristig

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Kosten der Belegschaft* 220 199 21 214 185 29
Kunden- und Lieferantenverkehr** 2.101 - | 2101 | 1.550 - | 1.550
Rechtsstreitigkeiten 500 - 500 180 - 180
Riickbauverpflichtungen 92 92 - 88 88 -
Sonstige Riickstellungen 1.328 89 | 1.239 | 1.336 158 | 1.178
4.241 380 | 3.861 | 3.368 431 | 2.937

* Enthalten sind hauptséchlich Jubildumsriickstellungen.
** Enthalten sind hauptséchlich Gewahrleistungsriickstellungen.

Die einzelnen Riickstellungskategorien (langfristige und kurzfristige Riick-
stellungen zusammengefasst) haben sich im Geschiftsjahr 2015 wie folgt

entwickelt:

[0 TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR
Stand am 1.1.2015 214 | 1.550 180 88 | 1.336 3.368
Anderung Konsolidierungskreis 0
Wihrungsdifferenzen 0
Verbrauch 11 368 - - 400 779
Zufiithrung / Neubildung 17 | 1.079 350 1 501 | 1.948
Zinseffekte - - 3 3
Auflssung 0 160 30 - 109 299
220 | 2101 | 500 | 92 | 1.328 | 4.241

26. Finanzverbindlichkeiten

Bei den ausgewiesenen Finanzverbindlichkeiten von insgesamt TEUR
38.266 (Vj. TEUR 38.915) handelt es sich um Verbindlichkeiten gegeniiber
Kreditinstituten. Davon haben Verbindlichkeiten in Hohe von TEUR
6.589 (Vj. TEUR 7.095) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

Die gesamten Finanzverbindlichkeiten beinhalten besicherte Verbind-
lichkeiten gegeniiber Kreditinstituten in Hohe von TEUR 36.466
(Vj. TEUR 36.800).

27. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Die ausgewiesenen Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
in Héhe von TEUR 5.192 (Vj. TEUR 4.455) haben in voller Hohe eine
Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

28. Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten

Zum 31. Dezember 2015 bestanden sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
in Héhe von TEUR 14.676 (Vj. TEUR 10.841).

Hierbei entfallen TEUR 8.782 (Vj. TEUR 5.387) auf Verpflichtungen aus
Finance-Lease-Vertrigen, von denen TEUR 6.477 (Vj. TEUR 4.267) eine
Restlaufzeit von mehr als einem Jahr haben. Ferner beinhalten die sonsti-
gen finanziellen Verbindlichkeiten bereits bilanzierte Verbindlichkeiten fiir
den Erwerb der Restanteile an der Plastic-Design GmbH sowie Kaufpreis-
verbindlichkeiten im Zusammenhang mit dem im Vorjahr erfolgten Erwerb
der Vogler GmbH & Co. KG in Héhe von insgesamt TEUR 4.831 (V.
TEUR 4.768). Die kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten enthalten
dariiber hinaus im Wesentlichen Riickstellungen fiir ausstehende Rechnun-

gen in Hohe von TEUR 962 (Vj. TEUR 331).

Von den ausgewiesenen sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten haben
TEUR 4.483 (Vj. TEUR 2.334) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

In den sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten sind durch Maschinen und
Anlagen besicherte Darlehen in Hohe von TEUR 0 (Vj. TEUR 247) ent-

halten.
29. Sonstige Verbindlichkeiten

Zum 31. Dezember 2015 bestehen sonstige Verbindlichkeiten in Hohe
von TEUR 5.583 (Vj. TEUR 4.485), von denen TEUR 4.420 (Vj. TEUR

4.177) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr haben.

Die langfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten den Sonderposten
fiir Investitionszuschiisse zum Anlagevermégen in Héhe von TEUR 104
(Vj. TEUR 125), Abgrenzungen aus Zinsvorteilen aus Darlehen mit
TEUR 127 (Vj. TEUR 183) sowie erstmalig Personalverpflichtungen mit
TEUR 932 (Vj. TEUR 0).

Die kurzfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten insbesondere
Personalverbindlichkeiten in Hohe von TEUR 3.016 (Vj. TEUR 2.721),

Verbindlichkeiten aus Umsatzsteuer und sonstigen Steuern in Héhe von
TEUR 596 (Vj. TEUR 773) sowie Verbindlichkeiten im Rahmen der
sozialen Sicherheit mit TEUR 117 (Vj. TEUR 127). Dariiber hinaus sind
hier erhaltene Anzahlungen fiir Kundenprojekte in Héhe von TEUR 626
(Vj. TEUR 451) enthalten.

30. Latente Steuerschulden

Die latenten Steuerschulden entfallen ausschliefSlich auf Abweichungen
zwischen IFRS- und Steuerbilanz. Die Entwicklung und Zusammenset-
zung der latenten Steuern ist unter Abschnitt B. 12. ,Steuern vom Einkom-

men und vom Ertrag® dargestellt.
31. Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen

Ausgewiesen sind Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen
fiir immaterielle Vermégenswerte, fiir Vermdgenswerte der technischen
Anlagen und Maschinen sowie der Betriebs- und Geschiftsausstattung.

Die Laufzeiten fiir die eingegangenen Finanzierungsleasingverhiltnisse
liegen zwischen 3 und 6 Jahren. Die den einzelnen Vereinbarungen zugrun-
de gelegten Zinssitze betragen zwischen 2,9 % und 5,6 % p. a. Der Ausweis

erfolgt unter den sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten.

Bei den bestehenden Leasingverhiltnissen bestehen teilweise Kaufoptionen
bzw. Verlingerungsoptionen zum Ende der vertraglichen Laufzeit. Vorzeiti-
ge Auflésungen der Vertrige sind generell nicht vorgesehen. Teilweise beste-

hen Andienungsrechte.

Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasing (Barwert):

2014
TEUR W
Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 2.305 2.264
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 6.258 7.033
Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 219 470
8.782 9.767

Die Mindestleasingzahlungen aus den eingegangenen Vereinbarungen

stellen sich wie folgt dar:



2015 2014
TEUR TEUR

Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 2.631 2.666
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 6.109 7.227
Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 203 307
8.943 10.200
abziiglich noch nicht realisierte Zinsaufwendungen -770 -1.039
zuziiglich Leasingrestverbindlichkeit 609 606
Barwert der zu leistenden Mindestleasingzahlungen 8.782 9.767

D. Sonstige Erlduterungen

32. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten
Finanzwirtschaftliche Risiken

Der Nanogate Konzern ist im Rahmen seiner gewdhnlichen Geschiftstitig-
keit verschiedenen finanzicllen Risiken ausgesetzt. Dazu gehdren Kreditrisi-
ken, Liquidititsrisiken und Marktrisiken (Wihrungsrisiken, Zinsrisiken).
Der Konzern nutzt derivative Finanzinstrumente, um sich gegen bestimmte
Risiken abzusichern.

Das finanzielle Risikomanagementsystem wird beziiglich seiner Ziele,
Methoden und Prozesse im Risikobericht des Lageberichts dargestellt.

Ausfallrisiko

Das Ausfallrisiko ergibt sich aus der Gefahr, dass cin Vertragspartner bei
einem Geschift iiber ein Finanzinstrument seinen Verpflichtungen niche
nachkommen kann und dadurch im Nanogate-Konzern finanzielle Verluste
verursacht.

Die Héhe der finanziellen Vermdgenswerte gibt das maximale Ausfallrisiko
an. Soweit bei finanziellen Vermégenswerten Ausfallrisiken erkennbar sind,
werden diese Risiken durch Wertberichtigungen erfasst.

Liquidititsrisiko

Das Liquidititsrisiko, d. h. das Risiko, aufgrund einer unzureichenden
Verfiigbarkeit von Zahlungsmitteln bestehende oder zukiinftige Zah-
lungsverpflichtungen nicht erfiillen zu kénnen, wird im Nanogate-Kon-
zern zentral gesteuert. Zur Sicherstellung der jederzeitigen Zahlungsfi-
higkeit werden liquide Mittel bereitgehalten, um konzernweit simtliche
geplante Zahlungsverpflichtungen zur jeweiligen Filligkeit erfiillen zu
kénnen.

Die folgende Tabelle zeigt die finanziellen Verbindlichkeiten nach Fillig-
keitsklassen, basierend auf der verbleibenden Restlaufzeit am Bilanzstich-
tag. Die Analyse betrifft nur Finanzinstrumente und Verbindlichkeiten
aus Finanzierungsleasing. Es handelt sich um nicht abgezinste Cashflows;
eine Uberleitung der in der Bilanz dargestellten Betrige ist damit nicht

méglich.

Cashflows = Cashflows | Cashflows = Cashflows
bis 1 Jahr |1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre| iiber 5 Jahre

TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbindlichkeiten ‘ 6.972 6.386 21.268 3.952
Verbindlichkeiten aus Lieferungen
und Leistungen 5.192 - - -

Derivative Finanzinstrumente ‘ 27 = = -
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Cashflows = Cashflows | Cashflows = Cashflows
bis 1 Jahr |1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre | iiber 5 Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR

Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-
leasing 2.629 2.320 3.790 203
Ubrige finanzielle Verbindlichkeiten 2.151 3.761 - -

Cashflows = Cashflows | Cashflows = Cashflows
bis 1 Jahr |1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre| iiber 5 Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbindlichkeiten 7.095 4.766 13.817 13.633
Verbindlichkeiten aus Lieferungen

und Leistungen 4.455 - - -
Derivative Finanzinstrumente - 53 @ =

Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-

leasing 2.666 2.385 4.842 307
Ubrige finanzielle Verbindlichkeiten 1.214 1.822 2.477 -
Marktrisiko

Das Marktrisiko besteht darin, dass der beizulegende Zeitwert oder kiinfti-
ge Zahlungsstrome eines Finanzinstruments aufgrund von Anderungen der
Markepreise schwanken. Zum Markerisiko zihlen das Wihrungsrisiko und
das Zinsinderungsrisiko.

Die Sensitivititsanalyse ist ein Verfahren zur Risikomessung. Sie ermoglicht
die Abschitzung potenzieller Verluste kiinftiger Ertriige, beizulegender
Zeitwerte oder von Cashflows marktrisikosensitiver Instrumente, die sich
aus einer oder mehreren ausgewihlten hypothetischen Verinderungen der
Zinssitze, Wechselkurse, Rohstoffpreise und sonstiger relevanter Markesiit-

ze oder Preise in einem bestimmten Zeitraum ergeben.

Wir nutzen die Sensitivititsanalyse, da sie angemessene Risikoschitzungen
auf der Grundlage direkter Annahmen gestattet. Bei unserer Risikoschit-
zung haben wir eine Parallelverschiebung der Zinsstrukturkurven aller

Wihrungen um 100 Basispunkte angenommen.
Wiihrungsrisiko

Wihrungsrisiko bedeutet, dass sich der Wert eines Finanzinstruments auf
Grund von Wechselkursschwankungen verindern kann. Die Umsitze als
auch die Einkiufe im Konzern werden im Wesentlichen mit im Euroraum
ansissigen Unternechmen getitigt. Dabei liegt kein wesentliches Wihrungs-

risiko vor.

Zum Abschluss-Stichtag bestehende Verbindlichkeiten, die auf auslindi-
sche Wihrung lauten, unterliegen Wihrungsrisiken im Sinne von IFRS 7
aufgrund wechselkursbedingter Umrechnungsdifferenzen.

Zinsinderungsrisiko

Das Zinsinderungsrisiko besteht darin, dass sich der Wert eines Finanzin-
struments aufgrund von Schwankungen des Marktzinssatzes verindern
kann. Ein Zinsinderungsrisiko liegt beim Nanogate-Konzern vor allem bei
finanziellen Vermdgenswerten und Verbindlichkeiten mit Laufzeiten von

iiber einem Jahr vor.

Aus dem Risiko sich verindernder Kapitalmarktzinsen resultiert bei festver-
zinslichen Finanzinstrumenten ein Fair-Value-Risiko, das die beizulegenden
Zeitwerte in Abhingigkeit von Zinssitzen schwanken. Bei variabel verzins-

lichen Finanzinstrumenten besteht ein Cashflow-Risiko, da die Zinszah-

lungen zukiinftig zunehmen kénnen.
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Eine Sensitivititsanalyse wurde auf Basis unserer variabel verzinslichen
Finanzinstrumente zum Jahresende 2015 durchgefiihrt. Eine hypothetische
Verinderung dieser Zinssitze ab 1. Januar 2015 um 100 Basispunkte bzw.

1 Prozentpunke pro Jahr hitte zum 31. Dezember 2015 bei ciner Erthéhung
ein um TEUR 178 héheres Ergebnis, bei einer Verminderung ein um
TEUR 168 niedrigeres Ergebnis zur Folge gehabt.

Ziele des Kapitalmanagements

Die Ziele des Kapitalmanagements sind die Sicherung der Liquiditit und
somit die Sicherstellung der Unternehmensfortfithrung sowie eine nachhaltige
Steigerung des Unternehmenswertes, verbunden mit einer adiquaten Verzin-
sung des Eigenkapitals. Auf Basis des Finanzkonzepts der Nanogate AG iiber-
priift der Vorstand regelmiflig verschiedene Kennzahlen zur Kapitalausstat-
tung des Unternchmens. Wichtige Kennzahlen sind insbesondere der
Verschuldungskoefhizient, der Verschuldungsgrad (statisch und dynamisch)
sowie die Eigenkapitalquote. Zur Zielerreichung triigt hierbei die Reduzie-
rung der Kapitalkosten ebenso bei wie die Optimierung der Kapitalstruktur
und die Zahlungsmittelzu- und -abfliisse aus der Finanzierungstitigkeit.

Das Eigenkapital sowie die Finanzverbindlichkeiten sind in folgender Tabelle

aufgefiihrt:

31.12.2014
TEUR TEUR

Eigenkapital 51.286 42.307
Anteil am Gesamtkapital 41,4% 39,0%
Langfristige Finanzverbindlichkeiten 41.870 40.327
Kurzfristige Finanzverbindlichkeiten 11.072 9.429
Summe Finanzschulden 52.942 49.756
Anteil am Gesamtkapital 42,7% 45,9%
Gesamtkapital 123.849 108.499
Risikomanagement

Wegen der anhaltenden Markt- und Branchensituation in dem Bereich
»~Hochleistungsoberflichen® ist die Risiko- und Chancenpolitik insbeson-
dere auf die Erreichung bzw. Absicherung eines nachhaltig profitablen
Wachstums ausgerichtet. Frithzeitige Reaktionen auf die sich verindernden
Marktbedingungen sind hierbei erforderlich.

Bei der Nanogate-Gruppe besteht das Risiko-Management aus einer Reihe
ineinander verzahnter Planungs-, Kontroll- und Informationssysteme.

Sie umfassen alle Bereiche des Unternehmens einschliefSlich der Beteili-
gungsgesellschaften und werden kontinuierlich an verinderte Rahmenbe-
dingungen angepasst.

Informationen zu Finanzinstrumenten nach Kategorien

In der nachfolgenden Tabelle sind die finanziellen Vermogenswerte und
Verbindlichkeiten nach Bewertungskategorien dargestellt.

inanzil Erfolgswirk- Erfolgswirk-
Finanzinstrumente Irolgswirl i 4 Andere riolgswirl
in der Bilanz zum sam zum VeriuRe- Bis zur finanzielle sam zum
31.12.2015 Kredite = beizulegen- Endfilligkeit . ...  beizulegen-
i rung Verbindlich- i
und den Zeitwert zu haltende i den Zeitwert
verfiigbare X keiten
Forderun-  bewertete X finanzielle bewertete
fnangicll finanzielle Vermd zu fnangiell
gen nan“ue e Vermigens- ermdgens-| | oE na'nue' e
Vermégens- werte Verbindlich-
werte fungskosten X
werte keiten
TEUR = TEUR | TEUR | TEUR TEUR TEUR
Finanzielle
Vermégenswerte
Beteiligungen, nicht
im Konzernab-
schluss einbezogen®) - - 84 - - -

Finanzinstrumente
in der Bilanz zum
31.12.2015

Kredite

Erfolgswirk-
sam zum
beizulegen-
den Zeitwert
bewertete
finanzielle
Vermégens-
werte

Zur
Veriuf3e-
rung
verfiigbare
finanzielle
Vermogens-
werte

Bis zur
Endfilligkeit
zu haltende
finanzielle
Vermégens-
werte

Andere
finanzielle
Verbindlich-
keiten
zu
Anschaf-
fungskosten

Erfolgswirk-
sam zum
beizulegen-
den Zeitwert
bewertete
finanzielle
Verbindlich-

keiten

TEUR

TEUR

TEUR

TEUR

TEUR

TEUR

Ausleihungen 920

Derivative
Finanzinstrumente =
Sonstige finanzielle
Vermdgenswerte 999
Forderungen aus
Lieferungen und
Leistungen 5.726
Zahlungsmittel
22.743

und -dquivalente

30

30.388

Insgesamt

114

Finanzielle
Verbindlichkeiten
Finanzverbindlich-
keiten -
Derivative
Finanzinstrumente -
Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten -
Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und
Leistungen -

38.267

1.036

5.192

27

4.831

Insgesamt -

44.495

4.858

*) bewertet hilfsweise at cost gem. IAS 39.46

Finanzinstrumente
in der Bilanz zum
31.12.2014

Erfolgswirk-
sam zum
beizulegen-
den Zeitwert
bewertete
Vermogens-
werte

Zur
Veriufe-
rung
verfiigbare
finanzielle
Vermégens-

‘werte

Bis zur
Endfilligkeit
zu haltende
finanzielle
Vermégens-
werte

Andere
finanzielle
Verbindlich-
keiten
zu
Anschaf-
fungskosten

Erfolgswirk-
sam zum
beizulegen-
den Zeitwert
bewertete
finanzielle
Verbindlich-
keiten

TEUR

TEUR

TEUR

TEUR

TEUR

TEUR

Finanzielle
Vermégenswerte
Beteiligungen, nicht
im Konzernab-
schluss einbezogen®) -
Ausleihungen 1.228
Derivative
Finanzinstrumente -
Sonstige finanzielle
Vermégenswerte 1.103
Forderungen aus
Lieferungen und
Leistungen 6.543
Zahlungsmittel
17.796

und -dquivalente

79

30

Insgesamt 26.670

109

Finanzielle
Verbindlichkeiten
Finanzverbindlich-
keiten -
Derivative
Finanzinstrumente -
Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten -

38.915

633

53

4.768




I.-'manzm‘strumente Erfoleswitk-|  Zur ‘ Andere Erfolgswirk:
in der Bilanz zum . Bis zur . sam zum
. sam zum | Veriufle- .. . finanzielle )
31.12.2014 Kredite X Endfilligkeit o beizulegen-
beizulegen-  rung Verbindlich- .
und i i zu haltende i den Zeitwert
den Zeitwert| verfiigbare ) keiten
Forderun- i finanzielle bewertete
o bewertete | finanzielle e zu fnangielle
& Vermdgens- Vermégens- @ Anschaf- o
werte Verbindlich-
werte werte fungskosten .
keiten

TEUR = TEUR | TEUR TEUR TEUR TEUR

Verbindlichkeiten aus

Lieferungen und
Leistungen - - - - 4.455 -

Insgesamt - - - - | 44.003 4.821

*) bewertet hilfsweise at cost gem. IAS 39.46 ¢

Die beizulegenden Zeitwerte der Zinsderivate entsprechen dem jeweiligen
Marktwert, der durch geeignete finanzmathematische Verfahren, wie durch
Diskontierung erwarteter kiinftiger Cashflows, bestimmt wird. Dabei
werden die fiir die Restlaufzeit der Kontrakte geltenden Marktzinssitze zu
Grunde gelegt.

Fiir fliissige Mittel, Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, Aus-
leihungen und sonstige finanzielle Vermdgenswerte, Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und sonstige finanzielle Verbindlichkeiten ist der Buchwert
als realistische Schiitzung des dem beizulegenden Zeitwerts anzunehmen.
Bei Finanzverbindlichkeiten die variabel sind, entsprechen die Buchwerte
den beizulegenden Zeitwerten. Die beizulegenden Zeitwerte der iibrigen
Finanzverbindlichkeiten wurden auf Basis der am Bilanzstichtag giiltigen
Zinssitze fiir entsprechende Restlaufzeiten unter Zugrundelegung von
zuginglichen Marktinformationen ermittelt.

Der beizulegende Zeitwert von festverzinslichen Verbindlichkeiten ergibt
sich als Barwert der zukiinftig erwarteten Cashflows. Die Abzinsung er-

folgt auf der Basis der am Bilanzstichtag giiltigen Zinssitze.

Die nachfolgende Tabelle enthilt die Buchwerte und beizulegenden Zeit-

werte der Finanzverbindlichkeiten:

beizulegend beizulegend
Buchwert zum: Zeliztu eien " Buchwert zum| Zeliztu eien <
eitwert zum eitwert zum
1.12.201 1.12.2014
8 uE 31.12.2015 ’ 0 31.12.2014
TEUR TEUR TEUR TEUR
Finanzielle Verbindlichkeiten
Finanzverbindichkeiten 38.267 38.578 38.915 39.311

In der nachfolgenden Tabelle sind die zum beizulegenden Zeitwert bilan-
zierten Vermdgenswerte und Verbindlichkeiten nach Bewertungsstufe
gegliedert. Die cinzelnen Stufen sind dabei folgendermaflen definiert:

Stufe 1: Auf aktiven Mirkten gehandelte Finanzinstrumente, deren Preise

unverindert fiir die Bewertung iibernommen wurde.

Stufe 2: Die Bewertung erfolgt auf Basis von Bewertungsverfahren, deren
verwendete Einflussfaktoren direkt oder indirekt aus beobachtbaren Markt-

daten abgeleitet werden.

Stufe 3: Die Bewertung erfolgt auf Basis von Bewertungsverfahren, deren
verwendete Einflussfaktoren nicht ausschliefllich auf beobachteten Marke-
daten beruhen.

Zum 31. Dezember 2015 ergab sich folgende Untergliederung der zum
beizulegenden Zeitwert bilanzierten finanziellen Vermégenswerte und
Verbindlichkeiten nach Bewertungsstufen:

Konzern-Anhang

] Stufel | Stufe2 = Stufe3 = Gesamt
TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Vermégenswerte

Finanzielle Vermégenswerte, die erfolgswirksam

zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:
Derivative Finanzinstrumente - 1 - 1

Zur Veriuf8erung verfiigbare finanzielle Verma-

genswerte

Sonstige finanzielle Vermégenswerte - - 30 30
Summe Vermégenswerte - 1 30 31
Schulden

Finanzielle Schulden, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:

Bedingte Gegenleistung - - -4.831 | -4.831
Derivative Finanzinstrumente - -27 - -27
Summe Schulden - -27 | -4.831 | -4.858
014 Stufe1 | Stufe2 = Stufe3 = Gesamt

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Vermaigenswerte

Finanzielle Vermégenswerte, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:

Derivative Finanzinstrumente - 2 - 2

Zur Veriuf8erung verfiigbare finanzielle Vermé-

genswerte

Sonstige finanzielle Vermégenswerte - - 30 30
Summe Vermogenswerte - 2 30 32
Schulden

Finanzielle Schulden, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:

Bedingte Gegenleistung - - 4768 | -4.768
Derivative Finanzinstrumente - -53 - -53
Summe Schulden - -53 | -4.768 @ -4.821

Die Entwicklung, der auf nicht beobachtbaren Inputfaktoren basierenden
und zum beizulegenden Zeitwert bilanzierten finanziellen Vermégenswerte

und Verbindlichkeiten (Stufe 3) stellt sich per saldo wie folgt dar:

2014
TEUR TEUR

Fi ielle Vermog te und Verbindlichkeiten (Saldo)
Nettobuchwert aus Vermégenswerten / Verbindlichkeiten (-) 1.1. -4.738 -1.181
Zuginge von Vermogenswerten / Verbindlichkeiten (-) 0 -3.602
Abgiinge von Vermdgenswerten (-) / Verbindlichkeiten 0 100
Ergebniswirksam erfasste Gewinne / Verluste (-) -63 -55

davon zum Bilanzstichtag gehaltene Verm.werte/ Verb. -63 55
Ergebnisneutral erfasste Gewinne/ Verluste (-) - -

davon zum Bilanzstichtag gehaltene Verm.werte/ Verb. - -
Umgliederungen - -
Nettobuchwert aus Vermégenswerten / Verbindlichkeiten (-) 31.12. -4.801 -4.738

Ergebniswirksame Verinderungen wurden in den Finanzierungsertrigen
und Aufwendungen erfasst.

Das Nettoergebnis aus Finanzinstrumenten nach Bewertungskategorien
stellt sich wie folgt dar:

2014
TEUR TEUR

Kredite und Forderungen ‘ 217 ‘ -89
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert ‘

finanzielle Vermégenswerte 2 -17
Zur Verduf8erung verfiigbare finanzielle Vermégenswerte ‘ -25 ‘ =
Bis zur Endfilligkeit zu haltende finanzielle Vermdgenswerte ‘ - -
Andere finanzielle Verbindlichkeiten zu Anschaffungskosten ‘ -1.759 ‘ -1.220
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2014
TEUR TEUR
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert
bewertete finanzielle Verbindlichkeiten -64 -42
Insgesamt -2.067 -1.368

Der Betrag der Zinsaufwendungen fiir Finanzinstrumente betrigt im Ge-
schiftsjahr 2015 TEUR 1.662 (Vj. TEUR 1.213). Weiterhin fielen bei
Finanzinstrumenten Zinsertrige in Hohe von TEUR 47 (Vj. TEUR 52) an.
Der Betrag von Wertminderungen bei Finanzinstrumenten, die zu fortgefiihr-
ten Anschaffungskosten bewertet werden, betrigt TEUR 309 (Vj. TEUR 132).

33. Segmentberichterstattung

Die Segmentabgrenzung in ,,Base Technologies” und ,,Advanced Techno-
logies“ entspricht der internen Berichtsstrukeur (,Management Approach®)
an den Vorstand als Hauptentscheidungstriiger. Zur internen Perfomance-
messung der Segmente werden in erster Linie das operative Ergebnis (vor
Zinsertrige und -aufwendungen und vor Ertragsteuern) sowie die Personal-

aufwendungen je Segment herangezogen.
Base Technologies

Das Segment ,,Base Technologies” fasst iiberwiegend das bisherige Geschiift
im Bereich der Oberflichenveredelung zusammen. Das Segment umfasst
grof8e Teile des bestehenden Sortiments mit den klassischen Anwendungen
in den Bereichen Sport/Freizeit und Gebiude/Interieur.

Advanced Technologies

Das Segment ,,Advanced Technologies* konzentriert sich auf Anwendungen
mit einem besonders groffen Umsatz- und Erléspotenzial. In diesem Seg-
ment werden u. a. die Bereiche Energieeflizienz und innovative Kunststoffe
mit einem Fokus auf Glazing-Anwendungen erfasst.

Base Advanced | Summe der
Sl et Technologies Technologies | Segmente | Uberleitung  Konzern

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Segmenterldse (extern) ‘ 34.675 56.219 90.894 - 90.894
Scgmenterlise (inern) | 1,997 6.091 8.088 | -8.088 .
Segmentergebnis (EBIT) ‘ 2.832 3.078 5.910 -2.907 3.003
Wesentliche Aufwands-
und Ertragspositionen

Personalaufwand 11.200 14.781 25.981 2.499 28.480
Abschreibungen ‘ 1.732 4.192 5.924 1.274 7.198

Advanced = Summe der

Base
Sl urdonel - Technologies | Technologies | Segmente | Uberleitung | Konzern

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Segmenterldse (extern) ‘ 26.373 42.183 68.556 - 68.556
Segmenterlése (intern) ‘ 2.397 3.731 6.128 -6.128 -
Segmentergebnis (EBIT) ‘ 2.176 2.054 4.230 -1.772 2.458
Wesentliche Aufwands-
und Ertragspositionen

Personalaufwand 8.869 14.565 23.434 - 23.434
Abschreibungen L1657 2.758 4415 560 | 4975

Die Segmenterldse (intern) zeigen die Umsatzerlose, die zwischen den Seg-
menten getitigt wurden. Die Verrechnungspreise fiir konzerninterne Um-
satzerldse werden marktorientiert festgelegt (Arm’s-Length-Prinzip).

Die nachfolgende Tabelle enthilt die Uberleitungsrechnung des operativen
Ergebnisses (EBIT). In der Uberleitung werden konzerninterne Posten

eliminiert sowie Ertrige und Aufwendungen, die den Segmenten nicht

direkt zuzuordnen sind, ausgewiesen.

2014
TEUR TEUR
Operatives Ergebnis der berichtenden Segmente 5.910 4.230
Uberleitung -2.907 -1.772
Operatives Ergebnis (EBIT) 3.003 2.458
Finanzergebnis -2.387 -1.645
Ergebnis vor Ertragsteuern 616 813

Informationen iiber die Erlésverteilung nach geografischen Gebieten

Die Auflenumsiitze nach Verbleib teilen sich regional wie folgt auf:

Informationen iiber geografische Gebiete 2015 2014
TEUR TEUR
Bruttoerlése: Inland 49.715 38.069
Ausland*) 42.276 31.043
91.991 69.112
abziiglich: Erlgsschmilerungen -1.097 -556
Konzernweit 90.894 68.556
*) davon in
Europiische Union 28.030 23.947
Drittland 14.246 7.095
42.276 31.043

34. Erliuterungen zur Kapitalflussrechnung

In der Kapitalflussrechnung wurden die Zahlungsstrdme des Geschiftsjah-
res erfasst, um Informationen iiber die Bewegungen der Zahlungsmittel des
Unternehmens darzustellen. Die Zahlungsstrome werden nach betrieblicher
Geschiftstitigkeit sowie nach Investitions- und Finanzierungstitigkeit
unterschieden.

Hinsichtlich der Zusammensetzung des Finanzmittelfonds verweisen wir
auf Abschnitt B. 22. ,Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente®.

Der Cashflow aus betrieblicher Geschiftstitigkeit wird nach der indirekten
Methode durch Korrektur des Ergebnisses vor Ertragsteuern um Anpassun-
gen an nicht zahlungswirksame Aufwendungen und Ertrige und Verinde-

rungen des Nettoumlaufvermdgens ermittelt.

Der Cashflow aus Investitionstitigkeit beinhaltet Auszahlungen fiir Akqui-
sitionen in Hohe von TEUR 0,- (Vj. TEUR 12.961). Weitere Erliuterungen
zu Unternehmenserwerben erfolgen unter Abschnitt D. 38 ,Unternehmens-

erwerbe.

Der Cashflow sowohl aus Investitions- als auch aus Finanzierungstitigkeit

werden zahlungsbezogen ermittelt.
35. Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Die Nanogate Gruppe hat im Rahmen ihrer Geschiftstitigkeit Betricbsmit-
tel mittels Leasing angeschafft, die sich im Wesentlichen auf Gebiude und
Anlagen beschrinken. Im kleineren Umfang fallen hierunter Leasingver-
hilenisse fiir KFZ sowie Hard- und Software.

Die vertraglichen Verpflichtungen (Operate Lease) des Nanogate-Konzerns

gegeniiber Dritten stellen sich zum 31. Dezember 2015 wie folgt dar:




Filligkeit
bis 1 Jahr | 2-5Jahre | > 5 Jahre Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR
Mietverhiltnis Gebiude 2.376 8.214 5.067 15.658
Sonstige Miet- / Leasingverhiltnisse 1.201 411 12 1.624
3.577 8.625 5.079 17.282
Im Vorjahr wurden folgende Betriige aus Operate Lease genannt:
Filligkeit
bis 1 Jahr | 2-5Jahre | > 5 Jahre Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR
Mietverhiltnis Gebiude 2.200 8.218 6.706 17.124
Sonstige Miet- / Leasingverhiltnisse 814 578 - 1.392
3.014 8.796 6.706 18.516

Bei der Ermittlung der Laufzeiten der sonstigen finanziellen Verbindlich-
keiten ist bei den unbefristeten Miet- und Leasingvereinbarungen von den
frithestens méglichen Kiindigungsfristen ausgegangen worden.

In Héhe von TEUR 2.630 (Vj. TEUR 1.963) ergaben sich Zahlungen aus
Leasing- und Untermietverhiltnissen gemifd IAS 17.35, die in der Berichts-
periode als Aufwand erfasst wurden.

36. Ereignisse nach dem Bilanzstichtag 31. Dezember 2015

Die Nanogate Industrial Solutions GmbH und die Vogler GmbH verein-
barten zu Jahresbeginn 2016 einen Ergebnisabfithrungsvertrag.

Im Februar 2016 meldete Nanogate den operativen Start ihrer neuen tiirki-
schen Tochtergesellschaft Nanogate Teknoloji mit Sitz in Istanbul. Vom
neuen Standort aus mdchte der Konzern die Mirkte in der Tiirkei sowie im
Nahen und Mittleren Osten erschliefen. Zusitzliches Absatzpotenzial in
der Region sicht Nanogate auch bei weiteren Anwendungsfeldern. Ange-
sichts der vorhandenen Auftragsbasis erwartet Nanogate schon im laufen-
den Geschiftsjahr 2016 einen Umsatz in Millionenhéhe in der Region und
will erste Ergebnisbeitrige erzielen.

37. Mitarbeiterzahl

Beschiftigte (im Jahresdurchschnitt):

2014

Gewerbliche Arbeitnehmer 414 339
Angestellte 158 120
572 459
Auszubildende 14 15
586 474

Der Jahresdurchschnitt wird unter Beriicksichtigung des Zeitpunkts der
Erstkonsolidierung zeitanteilig ermittelt.

In der Mitarbeiterzahl im Jahresdurchschnitt sind die Vorstinde nicht
enthalten.

Zum Bilanzstichtag beschiftigte die Nanogate-Gruppe 593 Mitarbeiter
(Vj. 555 Mitarbeiter); die Zahl der Auszubildenden lag zum Jahresende bei
17 Personen (Vj. 15 Auszubildende).

38. Unternehmenserwerbe
Mit Wirkung zum 15. Juli 2014 hat die Nanogate AG den beherrschenden

Einfluss iiber die Vogler GmbH & Co. KG erlangt. Das Unternehmen ist
infolgedessen ab diesem Zeitpunkt in den Konzernabschluss der Nanogate
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AG einzubeziehen. Fiir die daraus resultierende erstmalige Einbezichung in
den Konzernabschluss im Rahmen der Vollkonsolidierung erfolgte die
Neubewertung der Vermégenswerte, Schulden und Eventualverbindlichkei-
ten in Hohe der neu erworbenen Anteile im Rahmen der Kaufpreisallokati-
on aufgrund der zeitlichen Nihe zum Erwerbszeitpunkt zum 1. Juli 2014.

Die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermégenswerte und
Schulden der Vogler GmbH & Co. KG stellen sich zum Zeitpunke der
erstmaligen Einbezichung wie folgt dar:

Beizulegender
Zeitwert
TEUR

Firmenwert 10.887
Marke 4.250
Erworbene Entwicklungsleistungen 117
Sonstige Immaterielle Vermdgenswerte 86
Sachanlagen 1.377
Vorrite 1.067
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und 2,858

Sonstige Forderungen
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente 1.421
Aktive Latente Steuern 0
Insgesamt erworbene Vermégenswerte 22.063
Steuerverbindlichkeiten -67
Sonstige Riickstellungen -462
Finanzverbindlichkeiten -1.062
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und -907

Sonstige Verbindlichkeiten -383
Passive Latente Steuern 0
Insgesamt erworbene Verbindlichkeiten -2.881
Erworbenes Reinvermégen 19.182
Kaufpreis 19.182
davon durch Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente beglichen 14.329
davon iibernommene Verbindlichkeiten 309
davon Eigenkapitalinstrumente 912
davon Kaufpreisverbindlichkeiten 3.632

Der Geschifts- und Firmenwert beinhaltet im Wesentlichen nicht separier-
bare Synergien bei Verwaltungsprozessen, Fachwissen der Mitarbeiter sowie
Kosteneinsparungen im Vertriebsbereich; er ist steuerlich voll abzugsfihig.
Die direkt der Akquisition zurechenbaren Kosten des Erwerbs von 100,0 %
an der Vogler GmbH & Co. KG betragen TEUR 360; sie wurden als Auf-
wand erfasst.

Bei dem cingesetzten Eigenkapitalinstrument handelt es sich um 28.480
ausgegebene Stammaktien der Nanogate AG. Der beizulegende Zeitwert der
Stammaktien, der einen Teil der fiir den Erwerb der Vogler GmbH & Co. KG
iibertragenen Gegenleistung darstellt, wurde anhand des offentlich notierten
Kurses zum Ausgabezeitpunkt der Aktien ermittelt.

Bei den angesetzten Kaufpreisverbindlichkeiten handelt es sich um bedingte
Gegenleistungen in Hohe von TEUR 3.632 als zukiinftige Zahlungen an den
vormaligen Anteilseigner der Vogler GmbH & Co. KG. Sofern das erworbene
Unternechmen in den Jahren 2015 und 2016 ein vertraglich modifiziertes
EBITDA erreicht, wird der Kaufpreis bis zu einem nicht diskontierten Maxi-
malbetrag von TEUR 4.000 nach oben angepasst. Der beizulegende Zeitwert
dieser bedingten Gegenleistung wurde mit dem diskontierten Erwartungswert
in Hohe von TEUR 3.632 angesetzt. Es handelt sich um eine Bewertung auf
Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie.

Einschliefllich der Effekte aus der Kaufpreisallokation und Integrationskosten
hat die erworbene Gesellschaft bei der Nanogate AG vom Erwerbszeitpunke
bis zum 31. Dezember 2014 Umsatzerldse von TEUR 9.296 und einen Net-
togewinn von TEUR 667 beigetragen. Wire die Vogler GmbH & Co. KG
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schon zum 1. Januar 2014 konsolidiert worden, wiren in der Gewinn- und
Verlustrechnung des Konzerns Umsatzerlése in Héhe von TEUR 20.634 und
ein Gewinn in Hohe von TEUR 1.500 ausgewiesen worden.

Infolge des Erwerbs des einzigen Kommanditanteils der Vogler GmbH & Co.
KG wurden zum Zeitpunkt der Ubernahme des Kommanditanteils in der
Steuerbilanz die vorhandenen stillen Reserven und Lasten aufgedeck; d. h.
die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermégenswerte und Schul-
den sind analog in der Steuerbilanz mit abgebildet. Insofern ergaben sich
keine Steuerlatenzen im Rahmen der Darstellung der Kaufpreisallokation.

Nanogate hat die Beteiligung an der GFO AG in Schwibisch Gmiind im Juli
2015 von 75,0 % auf 100,0 % aufgestocke.Der Kaufpreis bestand aus einer
Barkompenente und einer Aktienkomponente, die im Rahmen einer Sach-
kapitalerhohung durchgefithrt wurde. Mit notarieller Beteiligungsvereinba-
rung erwarb die Nanogate AG Anfang April 2016 im Rahmen eines ,,Share-
Deals“ 75 % der Geschiftsanteile der Walter Goletz GmbH, eines Kunststoff-
spezialisten aus Kierspe (NRW).

Zu weiteren Details hierzu verweisen wir auch auf unsere Ausfithrungen im
Konzernlagebericht unter Punkt 3.: Nachtragsbericht.

39. Honorare des Abschlusspriifers gemifl § 314 HGB
Fiir erbrachte Dienstleistungen der ,,Ernst & Young GmbH Wirtschafts-

priifungsgesellschaft® mit Sitz in Stuttgart wurden folgende Honorare als
Aufwand erfasst:

TEUR
Abschlusspriifungsleistungen 115
Andere Bestitigungsleistungen -
Steuerberatungsleistungen -
Sonstige Leistungen -
115

40. Beziehungen zu nahe stehenden Personen und Unternehmen

Nahe stehende Unternehmen und Personen im Sinne des IAS 24 (Related
Party Disclosures) sind solche, die die Nanogate AG beherrschen, gemein-
sam mit anderen Unternehmen beherrschen oder iiber die Nanogate AG
mafigeblichen Einfluss ausiiben.

Ebenso gelten Tochter-, Gemeinschafts- und assoziierte Unternchmen als
nahe stehend zur Nanogate AG sowie bei Tochter- und Gemeinschaftsun-
ternechmen — auch im Verhiltnis zueinander. Dies gilt auch fiir nicht konso-
lidierte Tochtergesellschaften.

Nahe stehend ist dariiber hinaus das Management in Schliisselpositionen,
dessen nahe Familienangehérige sowie Unternehmen, die von dieser Perso-
nengruppe beherrscht, gemeinsam beherrscht oder mafigeblich beeinflusst
werden.

Das unmittelbare Mutterunternehmen ist die Nanogate AG, Quierschied-
Géttelborn, mit Sitz in Deutschland.

Geschiftsvorfille zwischen der Nanogate AG und ihren Tochtergesellschaf-
ten wurden im Geschiftsjahr 2015 mit Ausnahme der sarastro GmbH und
der Nanogate Teknoloji AS im Zuge der Konsolidierung eliminiert und
sind in dieser Anhangsangabe nicht erldutert.

Im Laufe des Geschiftsjahres wurden folgende Transaktionen mit nahe
stechenden Unternehmen durchgefiihrt:

Ubernahme | Ubernahme = Erbrachte Erlangte
von Ver- von Ver- Dienst- Dienst-
mdgenswerten  bindlichkeiten leistungen leistungen
2014 WIISN 2014 2014 2014
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Tochterunternehmen -
nicht konsolidiert - 54 - 28 = - - _

Die folgenden Salden waren am Ende der Berichtsperiode ausstehend:

Verbindlichkeiten Forderungen

2015 2014 2015 2014

TEUR TEUR TEUR TEUR

Tochterunternehmen -

nicht konsolidiert 56 64 216 174

Andere Bezichungen zu nahe stehende Personen und Unternchmen, die
nicht im Konsolidierungskreis erfasst sind, bestanden im Geschiftsjahr
2015 nicht. Wesentliche Geschiftsvorfille mit anderen Unternehmen bzw.
nahe stehenden Personen mit mafigeblichem Einfluss auf den Nanogate-

Konzern ergaben sich im Berichtszeitraum nicht.
Von den Organen der Nanogate AG gehaltene Aktien und Aktienoptionen

Zum jeweiligen Bilanzstichtag wurden von den Organmitgliedern folgende

Aktien und Aktienoptionen an der Nanogate AG direkt oder indirekt ge-

halten:

31.12.2014
Anzahl Anzahl Anzahl
Aktien Optionen Aktien Optionen

Vorstand

Michael Jung 18.724 21.541 22.524 23.041
Daniel Seibert 150 10.000 150 10.000
Ralf M. Zastrau 56.400 21.559 56.400 21.559
Aufsichtsrat

Oliver Schumann 7.175 = 9.275 =
Dr. Farsin Yadegardjam 9.375 - 5.438 3.937
Klaus-Giinter Vennemann 2.500 - 3.910 -
Dr. Clemens Doppler - - 700 -
Katrin Wehr-Seiter - - - -
Hartmut Gottschild 2.000 - 2.000 -

Die von den Aufsichtsriten gehaltenen Aktien/Optionen wurden von den

Organmitgliedern privat erworben.
Beziige des Vorstandes

Die Vergiitungen der Mitglieder des Vorstandes im Sinne des § 315a HGB
in Verbindung mit § 314 Abs. 1 Nr. 6a HGB betrugen wihrend des Ge-
schiiftsjahres als kurzfristige Leistungen in 2015 insgesamt TEUR 816.

Zu diesen Beziigen in Form von Fixum, Tantiemen, betriebliche Altersver-
sorgung und KFZ Nutzung kommen nochmals Sachbeziige aus den von der
Hauptversammlung beschlossenen Aktienoptionsprogrammen in Héhe von

insgesamt TEUR 32 hinzu.

Des Weiteren wurden andere langfristig fillige Leistungen in Héhe von
TEUR 602 gewihrt.



41. Organe der Gesellschaft
Aufsichtsrat der Aktiengesellschaft

Herr Oliver Schumann, Bad Soden, Vorsitzender des Aufsichtsrats; Partner
bei European Co-Investment Partners,

Herr Dr. Farsin Yadegardjam, Rof3dorf, stellvertretender Vorsitzender des
Aufsichtsrats, hauptberuflich Vorstand EVP Capital Management AG,

Herr Klaus-Giinter Vennemann, Waldring/Osterreich, Unternehmensbera-
ter, seit 26.06.2014,

Herr Dr. Clemens Doppler, Heidelberg, Managing Partner bei Heidelberg-
Capital Private Equity Fund, Heidelberg,

Herr Hartmut Gottschild, Aalen, Unternehmensberater,

Frau Katrin Wehr-Seiter, Bad Homburg, Managing Director BIP
Investment Partners S.A.

Die Vergiitungen der Mitglieder des Aufsichtsrates betrugen insgesamt
TEUR 114 (Vj. TEUR 75). Es handelt sich wie im Vorjahr ausschliefSlich
um kurzfristig fillige Leistungen.

Vorstand

Herr Ralf M. Zastrau, St. Ingbert, Vorsitzender des Vorstands/CEO

Herr Michael Jung, Riegelsberg, COO

Herr Daniel Seibert, Riisselsheim, CFO

Quierschied-Géttelborn, den 22. April 2016

Nanogate AG

UL Wl T

Ralf M. Zastrau Michael Jupg Dahiel Seibert
Vorsitzender Vorstand/COO Vorstand/CFO

des Vorstands/CEO




Bestatigungsvermerk des Abschlusspriifers

Wir haben den von der Nanogate AG, Quierschied Géttelborn, aufgestellten Konzernabschluss —
bestehend aus Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung, Gesamtergebnisrechnung, Eigenkapitalverinde-
rungsrechnung, Kapitalflussrechnung und Anhang — sowie den Konzernlagebericht fiir das Geschifts-
jahr vom 1. Januar bis 31. Dezember 2015 gepriift. Die Aufstellung von Konzernabschluss und
Konzernlagebericht nach den IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und den erginzend nach § 315a
Abs. 1 HGB anzuwendenden handelsrechtlichen Vorschriften liegt in der Verantwortung der gesetzli-
chen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten

Priifung eine Beurteilung iiber den Konzernabschluss und den Konzernlagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Konzernabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftspriifer IDW) festgestellten deutschen Grundsitze ordnungsmifiger Abschlusspriifung
vorgenommen. Danach ist die Priifung so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und
Verstdfle, die sich auf die Darstellung des durch den Konzernabschluss unter Beachtung der anzuwen-
denden Rechnungslegungsvorschriften und durch den Konzernlagebericht vermittelten Bildes der
Vermégens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt
werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kenntnisse tiber die Geschiftstitigkeit
und tiber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld des Konzerns sowie die Erwartungen tiber mogliche
Fehler beriicksichtigt. Im Rahmen der Priifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezoge-
nen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben im Konzernabschluss und Konzernlage-
bericht iiberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Priifung umfasst die Beurteilung der
Jahresabschliisse der in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen, der Abgrenzung des
Konsolidierungskreises, der angewandten Bilanzierungs- und Konsolidierungsgrundsitze und der
wesentlichen Einschitzungen der gesetzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung der Gesamtdarstellung
des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Priifung

eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.
Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der
Konzernabschluss den IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und den erginzend nach § 315a Abs. 1
HGB anzuwendenden handelsrechtlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung dieser Vorschrif-
ten ein den tatsichlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage
des Konzerns. Der Konzernlagebericht steht in Einklang mit dem Konzernabschluss, vermittelt
insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns und stellt die Chancen und Risiken der

zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.
Saarbriicken, 22. April 2016
Ernst & Young GmbH

Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Witsch Dr. Zabel
Wirtschaftspriifer Wirtschaftspriifer




HGB-Einzelabschluss im Uberblick

Bezogen auf die Nanogate AG (nach HGB, Angaben in TEUR)

2014

Umsatz 3.748 2.766
Gesamtleistung 6.188 5.828
Rohertrag 5.084 4.984
Ergebnis vor Steuern -2.055 1.097
Jahresergebnis -2.060 1.092
Bilanzsumme 78.363 64.862
Bilanzgewinn 1.596 3.987
Eigenkapital 47.599 36.124
Eigenkapitalquote (in %) 60,7 55,7
Liquide Mittel 13.332 7.812
Dividende in Euro* 0,11 0,11

Im Geschiftsjahr 2015 verzeichnete der Nanogate-Konzern erneut eine erfreuliche Geschiftsentwick-
lung und erreichte neue Bestmarken bei Umsatz und operativem Ergebnis (EBITDA). Operativer
Cashflow und Liquiditit des Konzerns verbesserten sich ebenfalls. Auch die Nanogate AG als Mutterge-
sellschaft verzeichnete eine leicht steigende Umsatzentwicklung. Allerdings belastete der Mittelaufwand
fiir die Umsetzung der Wachstumsstrategie Phase5 das Ergebnis der Nanogate AG als Muttergesell-
schaft mit ihren zahlreichen Holding- und Service-Funktionen. Dazu zihlen beispielsweise Kosten fiir
die internationale MarkterschlieSung und das Business-Development. Diese besonderen Belastungen
hat die Muttergesellschaft aus Transparenzgriinden komplett allein getragen und darauf verzichtet,
fallweise Tochtergesellschaften entsprechend einzubeziechen. Hinzu kam ein erheblicher Mittelaufwand
fiir neue Technologien und zusitzliche Kapazititen, der teilweise auch fiir die operativ titigen Tochter-
gesellschaften getitigt wurde und daher letztlich auch die Muttergesellschaft belastet. Daher ging das
Jahresergebnis der Einzelgesellschaft nach HGB erwartungsgemif$ auf -2,1 Mio. Euro (Vj. +1,1) zuriick.
Diese Entwicklung ist zudem auf steigende Kosten angesichts zusitzlicher Aufgaben der Holding
zuriickzufiihren, die angesichts des stark steigenden Geschiftsvolumens ihre Strukturen und Prozesse
optimiert hat. Die gute Geschiftsentwicklung im Jahr 2015 mit einem erheblichen Umsatzanstieg im
Konzern um nahezu ein Drittel und das verbesserte Konzernergebnis bestitigen diesen Kurs. Uberdies

stiegen auch Liquiditit und Eigenkapitalquote der Einzelgesellschaft (nach HGB).




Adressen:

Nanogate AG

Zum Schacht 3

D-66287 Quierschied-Géttelborn, Deutschland
Telefon: +49 (0)6825-9591-0

Fax: +49 (0)6825-9591-852

E-Mail: info@nanogate.com
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Ansprechpartner Investor Relations
Cortent Kommunikation AG
Christian Dose

Telefon: +49 (0)69-5770300-0
Fax: +49 (0)69-5770300-10

E-Mail: nanogate@cortent.de
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NEUEFREIHEITEN
FUR KREATIVE

A WORLD OF NEW SURFACES

Mit innovativen Oberflachentechnologien neue Materialkonzepte
realisieren und Grenzen beim Design liberschreiten. Mit Kreativitat
und Hightech perfekte Klassiker wie beispielsweise die ,,Meister
Chronometer* von Junghans schaffen.
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